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内容概要

炒作已经延伸到我们生活中的每一个角落，每一个人每天都或多或少地接触到被炒作的东西或被炒作
的人，同时，每一个人都可能被炒作着或即将成为下一个被炒作的人。
炒作的方式更是多样，实施炒作的可能是对方，可能是第三方，也可能就是你自己。
    炒作本身是一个智力要求很高的活，不同的智力自然会选择不同的炒作方法和手段，自然就会出现
有的炒作叫人拍案叫绝，有的却叫人厌烦恶心。
 那么，怎样才能拥有一流的炒作技术呢?那就不妨看看本书的作者对炒作的系统理解，看后，你一定
会清楚：炒作是任何人和企业的三大战略之一，炒作是带来暴利的必要手段，炒作不一定要花许多钱
，炒作是人人都可以很快学会的。

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<在清华谈炒作之道－卖点炮制实战>>

作者简介

叶舟，有一双敏捷的眼，读书万多本， 有一双勤劳的手，写书几十部， 有一颗包容的心，想容下天
地万物， 有一双耐克的鞋，想踏遍万水千山！
 心理学博士，在清华大学从事强势传播研究和讲座，长期研究中国发展战略，最近出版的战略经济培
洲图书有《在清华谈炒作之道》、《总裁
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