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内容概要

　　在今天要想成为市场中的大鲨鱼要想争夺到更多更好的蛋糕那就只有一种可能？
赶快做畅销产品！
畅销卖点就是告诉消费者购买产品的理由。
从消费者心理学的角度上讲产品的畅销卖点一定要准确击中顾客心理最纤弱之处，也即要有当场打动
消费者的亮点。
《卖点策划（畅销元素策划技术）》将教会你如何策划卖点，教你把握畅销元素的核心，立于商海的
不败之地！
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