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内容概要

品味富豪的创业经历，会给人一种灵感和勇气。
书中汇集了２０位世界富豪的创业经历，以及他们获取巨额财富的精彩故事。
他们有着超前的观念、敏锐的商业嗅觉，他们的创富过程都是白手起家的奋斗史。
　　让我们依次道出这些商界英才的大名：李嘉诚、曾宪梓、比尔·盖茨、霍英东、洛克菲勒、索罗
斯、巴菲特、王永庆、郑周永、盛田昭夫、包玉刚、荣智健、鲁冠球、杰克韦尔奇、默多克、亨利福
特、皮尔卡丹、松下幸之助、本田宗一朗、刘永好。
一一品过这些闪耀着生命光彩的商界英才沧桑的创业经历之后，我们体味到了生命的真实与富有。
　　每个人的成功都有一番不平凡的经历。
不平凡的经历造就不平凡的人生，在经历了苦辣酸甜之后，内心升腾起无尽的梦想与激情：感悟这些
富豪的精彩故事会激励人们踏上智慧而又充满阳光的创业之旅。
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作者简介

　　王峰，男，1971年生，辽宁省葫芦岛人。
1999年在山东大学获文学硕士学位，2002年在北京大学获文学博士学位，毕业后到上海，现为华东师
范大学中文系文艺理论教研室教师，副教授。
主要研究方向是西方现代文论、西方现代美学。
博士阶段致力于诠释学美学的研究，近几年转向维特根斯坦后期思想中的美学与艺术观念，兼及文学
史哲学。
已发表论文20余篇，出版论著1部。
兼任中国文艺理论学会副秘书长。
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章节摘录

　　早年的王永庆因家境贫寒，读不起书，不得不辍学打工，做小买卖。
　　1932年，王永庆在嘉义开了一家米店，当时他仅16岁。
那时，嘉义已经有20多家米店，竞争非常激烈。
　　由于仅有200元资金，王永庆只能在一条偏僻的巷子里租一个很小的铺面。
　　他的米店开办最晚，规模最小，而且地理位置很不好，没有任何优势。
在新开张的一段日子里，生意冷冷清清，很少有人到他的店买米。
　　那时周围大的市场都被一些老字号的米店占据了，而王永庆的米店规模小、资金少，想做大宗买
卖可以说是举步维艰。
　　他也曾想过专门搞零售，但是那些地点好的老字号米店在经营批发的同时，也做零售，没有人愿
意到他这一偏僻的米店买米。
为了改变窘况，王永庆虽然也曾背着米袋挨家挨户去卖，但是收效甚微。
　　一番努力后，王永庆意识到要想米店在市场上立足，使生意做起来，自己就必须有优势才行。
经过细心观察对比之后，王永庆认为提高米的质量和服务是最根本的方法。
　　当时的台湾，农村还处在手工作业状态，稻谷收割与加工的技术很落后。
　　农民把稻谷收割后铺放在马路上晒干，然后脱粒，这样，一些沙子、小石子之类的杂物不可避免
地掺杂在里面。
用户在做米饭之前，还要挑拣沙子，用起来很不方便，对这种现象，买卖双方对此都习以为常，不把
它当一回事。
　　然而，王永庆却从这一司空见惯的现象中找到转折点。
他和两个弟弟一齐动手，不辞辛苦，不怕麻烦，一点一点地将夹杂在米里的秕糠、砂石之类的杂物捡
出来，然后再卖。
　　这样，王永庆米店卖的米质量就要高出其他米店一个档次，并且深受顾客好评，从此他的米店生
意一改往日的冷清局面，渐渐地红火起来。
　　当看到提高米质见到效果的时候，王永庆并没有停止前进的脚步，于是他在服务上下了功夫。
　　当时，用户都是自己到米店买米，自己搬送回家。
对于年轻人来说不算什么，但对于一些老年人来说，就非常的不方便。
　　当时年轻人整天忙于工作，很少有时间去买米，大多数情况，买米的任务都是由老年人来承担。
　　王永庆认为这也是扩大其生意的有效途径，于是他决定主动送货上门。
他的这一行为受到顾客的普遍欢迎。
　　当时尽管有许多米店，但是却没有送货上门的，王永庆增加这一服务项目实际上是一项创举。
　　王永庆的服务是细致周到的，每次给新顾客送米，他都记下这户人家米缸的容量，家有多少人吃
饭，多少大人、多少小孩，据此估计该户人家下次买米的大概时间。
　　到了时间，不等顾客上门，他就主动将相应数量的米送到用户家里。
送米的同时他还帮用户将米倒进米缸里。
　　如果米缸里有旧米，他就将旧米倒出，擦干净缸，将新米放到下面，旧米放在上层。
　　如此，陈米就不因存放过久而变质。
王永庆这一独到的服务令顾客深受感动。
　　在送米的过程中，王永庆了解到，当地居民大多数家庭都以打工为生，生活并不富裕。
有时货到却收不上款，大家都很尴尬。
　　为了解决这一问题，王永庆采取按时送米，约定到发薪之日再上门收钱的办法，极大地方便了用
户，深受用户的欢迎，而那些接受服务的用户，渐渐地都成了王永庆的忠实客户。
他的米店，也随之生意兴隆，蒸蒸日上。
　　王永庆注重米质、诚实守信的优质服务方法，让嘉义人都知道在米市马路尽头的巷子里，有一个
卖好米并送货上门的王永庆。
　　由于口碑好，王永庆的生意很快壮大起来。
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经过一年多的资金积累和客户积累，王永庆为了扩大规模，便自己办了一个碾米厂。
就这样，王永庆优质、守信的良好品质，从小小的米店生意开始慢慢地打开了台湾首富的大门。
　　1973年台塑公司办理的溢价退款案，最终证明王永庆是一个守信的人。
　　当年，台塑公司为了扩建厂房，需要大笔资金，只得办理现金增资，同时承诺增资股将以每股250
元的价格抛出。
　　这一消息使股民们很高兴，他们认为有利可图，于是纷纷出资购进股票。
　　但是，事情并不象想象的那样顺利。
由于石油危机的爆发，台塑的股价开始下跌。
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媒体关注与评论

　　那么多的富豪，他们致富的最大因素是什么？
这是很多人都关心的问题，通过解读富豪们的创业历程，不难发现，一个成功的创业执行者是需要诸
多因素。
首先观念居第一位。
这是一种致富眼光；第二是勇气。
要有把一块钱变成一万钱，变成一亿元，变成十亿元的勇气，这是一个风险投资的游戏；第三要有沟
通能力，说服力。
要说服客户，要说服自己的员工；第四就是恒心，所有白手起家的富豪都会碰到挫折，都会有转折点
，但是他们没有放弃。
　　——（美）罗伯特.清崎指出：贫富之分，最大的关键在于个人的观念。
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编辑推荐

　　在这些特殊人物的身上，有太多的东西让我们感动：敏捷的思维、睿智的观念、执着的追求、不
懈的努力，这也正是他们成功之所在。
　　艰辛的创业历程，撒下了他们无数的汗水与智慧，成就了他们饱经沧桑的辉煌。
也给每个有志于成就财富的人以灵感和震撼。
　　这一个个闪耀着生命光彩的商业精英，唤醒了无数财富梦想者的激情，激励他们踏上充满挑战和
机遇的创富之旅。
　　演绎财富巅峰神话，领略富豪创富秘诀。
　　解读富豪们的财富观念，他们的财富排名和资产额并不重要，重要的是他们的背景，他们的故事
。
他们事业的转折点以及是什么观念让他们拥有了财富，这些才是我们真正应该关心的东西。
　　那么多的富豪，他们致富的最大因素是什么？
这是很多人都关心的问题，通过解读富豪们的创业历程，不难发现，一个成功的创业执行者是需要诸
多因素。
首先观念居第一位。
这是一种致富眼光；第二是勇气。
要有把一块钱变成一万钱，变成一亿元，变成十亿元的勇气，这是一个风险投资的游戏；第三要有沟
通能力，说服力。
要说服客户，要说服自己的员工；第四就是恒心，所有白手起家的富豪都会碰到挫折，都会有转折点
，但是他们没有放弃。
　　（美）罗伯特.清崎指出：贫富之分，最大的关键在于个人的观念。
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