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内容概要

人际交往的技巧，关系到每个人一生的成败。
如果不能全面掌握人际交往的方法，不能同生活中各种各样的人搞好关系，那么，你一定会处处碰壁
。
    长期以来，不少人都存在一个误区，认为人际交往离不开金钱，有了钱就能同任何人搞好关系。
有钱能使鬼推磨嘛！
其实大谬不然。
    与人交往是一门艺术，艺术永远排斥庸俗。
尽管送礼花钱也是人际交往的方法之一，但却属于低俗与肤浅的一种，不能登大雅之堂。
    《不花钱照样搞好关系》是一本非常实用的书，它以“不花钱照样搞好关系”为立意，为读者朋友
提出了许多人际交往中必须遵循的法则和应该掌握的要点与方法。
在本书中，编者并没有刻意地强调如何如何不花钱，但在阅读时，读者自然就会发现，书中所说的都
是不花钱同各种各样人搞好关系的窍门，把握住这些窍门，你就能洞悉人情世故中的奥妙，从而使你
在人际交往中如鱼得水，成就自己的事业。
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章节摘录

　　真正善于表现自我、能让同事喜欢的人，一定不是那些只顾自己乱出风头的人，而是那些既表现
了自己又不露声色的人。
　　喜欢表现自我，这无可厚非。
在如今的社会，充分发挥自己，表现出自己的才能和优势，是适应时代挑战与竞争的必然选择。
但是，表现自己必须分场合、形式，如果过于表现，使人看上去矫揉造作，一点都不自然，好像是做
样子给别人看的，那就会出现负面反应了。
　　刻意地自我表现，在同事中乱出风头是很愚蠢的行为。
如果你只是要通过在同事面前表现自己而使他们喜欢你，那永远也不可能实现心愿。
　　张宇是一家大公司的高级职员，工作积极主动，待人热情大方，但是有一天，一个小小的动作却
使他的形象在同事们的眼中一落干丈。
　　当时在会议室，许多人都等着开会，其中一位同事发现地板有些脏，便主动拖起地来，而张宇一
直站在窗台边往楼下看。
突然，他急步走过来，叫那位同事把拖把给他。
同事开始不肯，可张宇却执意要求，那位同事只好把拖把给了他。
　　张宇把拖把接到手，刚过一会儿，总经理就推门而入，此时张宇正拿着拖把一丝不苟地拖着。
从此，大家再看张宇，便觉得他虚伪了许多，从前的良好形象被这个小动作破坏得一干二净。
　　工作中，有的人往往不善于掌握热忱和故意出风头之间的区别。
许多人总是为了引起别人的关注而故意奋力地工作，这样做的结果固然可能让老板喜欢，但却容易被
同事们所厌恶。
　　应该知道刻意地出风头绝不是热忱，而是一种病态的自我表现。
　　其实，自我表现是人类天性中最主要的因素。
人类喜欢表现自己就像云雀喜欢炫耀声音一样正常。
但刻意的自我表现却会使人感到做作、虚伪，最终的效果与最初的期望适得其反。
　　P31-32
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编辑推荐

　　人际交往十分复杂，但起决定作用的还是人的心理。
生活中那些成熟老练的人际交往高手，其法宝往往都不是钱，而是做人的境界、处世的功夫，他们一
方面深谙得人心之法，一方面谨慎把握与人交往的分寸。
那么，你想知道他们到底是怎么做到这些的吗？
请看本书，作者都为我们一一列出了你想要知道的答案了！
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