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内容概要

在香港，李嘉诚俨然是财富和成功的化身。
一位白手起家的亿万富翁，在商海中奋斗了50年，他的成功经验为我们提供了人生的启迪，提供了做
人做事的借鉴。
一切有志于成功的人士，都能从本书中找到自己最需要的东西。
    李嘉诚连续六年荣膺世界华人首富，连续八年雄居港商首席，他是当代最成功、最杰出的商人之一
。
尤其是他的做人之道、经商之技更吸引着无数渴望成功的人。
本书深刻总结了李嘉诚纵横商场几十年不败的宝贵经验，完美体现了李嘉诚做人与经商的魅力。
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章节摘录

　　放眼大千世界中的芸芸众生，功成名就并非可望而不可及，排除客观因素的影响，最重要的一条
是勤奋敬业。
天道酬勤，今日勤奋敬业的人就是将来的成功人士。
李嘉诚最初成功的原因是典型的勤奋敬业，用他自己的话说就是：披星戴月去，万家灯火归。
　　李嘉诚最初作推销员时，不是业绩最出色的，但是却是最勤奋的。
　　曾经有记者询问过李嘉诚的推销诀窍，李嘉诚不予正面回答，却讲了一个故事：　　已经69岁的
日本&ldquo;推销之神&rdquo;原一平在一次演讲会上演讲，有人问他推销成功的秘诀时，他没有回答
对方的提问，而是当场脱掉鞋袜，将提问者请上台，说：&ldquo;请您摸摸我的脚板。
&rdquo;　　提问者被弄得一头雾水，不明白原一平什么意思，但是还是摸了他的脚板，而后十分惊讶
地说：&ldquo;您脚底的老茧这么厚呀！
&rdquo;　　原一平微微一笑说：&ldquo;因为我走的路比别人多，跑得比别人勤，所以脚茧特别厚。
&rdquo;　　提问者略一沉思，顿然感悟，同时台下报以热烈的掌声。
　　李嘉诚讲完故事后，微笑着自谦地对记者说：&ldquo;我没有资格让你来摸我的脚底，但我可以告
诉你，我脚底的老茧也很厚。
&rdquo;　　李嘉诚做推销员时，每天都要背一个装有样品的大包从坚尼地城出发，挨家挨产地走街穿
巷，从西营盘到上环再到中环，然后坐轮渡到九龙半岛的尖沙咀、油麻地。
一天下来怎么也要走十几个小时的路。
　　李嘉诚说：&ldquo;别人做8个小时，我就做16个小时，其实别无他法，只能将勤补拙。
&rdquo;　　李嘉诚早先在茶楼当堂倌，拎着大茶壶，一天十几个小时来回跑。
他的脚板未必没有原一平的老茧厚，但是这脚板上的老茧却分明写着一个字：勤。
　　要想成为一个大富豪，就必须目标高远，目光远大，而不斤斤计较于蝇头之利，远大的理想可以
激励人们培养出一种不怕输的气魄，可以使人经受得住挫折，输得起也赢得起。
　　&ldquo;将勤补拙&rdquo;在李嘉诚开始独立创业阶段表现得尤为明显。
刚开始创业，李嘉诚依旧是初做&ldquo;行街仔&rdquo;（推销员）时的老作风。
　　每天早上，李嘉诚都早早地起床，不去公司，而是直接外出推销或采购。
等赶到办事地点时，别人刚好上班。
他从不打的，距离远就乘公共汽车，路途近就双脚行走。
　　办完事后，李嘉诚又匆匆忙忙赶回工厂，先检查工人上午的工作，然后跟工人一道吃午餐。
说是午餐，其实只是简单的工作餐，没有餐桌，李嘉诚也和其他工人一样，蹲在地上吃。
　　长江塑胶厂的第一批工人，全是门外汉，大多还是从田间洗脚上岸的农民，惟一精通整个生产流
程的师傅是老板李嘉诚。
所以，李嘉诚手把手带领工人一起安装机器、调试，直到出产品。
这种以诚相待、同甘共苦的生活只适宜于开始创业时的艰苦环境。
　　在创业初期，稳定人心是关键，不可能长期让工人吃苦受累。
李嘉诚以诚待人，第一批产品从压塑机中取出时，他异常开心，一向节约的他带着工人一道到厂子附
近的一家小酒店庆贺了一番。
　　在平时的生活中，李嘉诚也积极地为工人们排忧解难，对工人非常照顾，也正是李嘉诚的一片诚
心，使长江塑胶厂的员工们具备了强大的凝聚力。
工厂初期的艰苦条件没有让工人们退缩，他们紧紧团结在李嘉诚的周围，与塑胶厂同命运，共呼吸。
　　李嘉诚的塑胶厂刚刚起步，各种机构不健全，好多事都由他一手操持。
李嘉诚身为老板，同时又是操作工、技师、设计师、推销员、采购员、会计师、出纳员。
晚上，他还要做账；要记录推销的情况，规划产品市场区域；还要设计新产品的模型图，安排第二天
的生产。
　　此外，李嘉诚还从不间断业余自学。
塑胶业的发展日新月异，新原料、新设备、新制品、新款式源源不断地被开发出来。
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李嘉诚犹如海绵吸水，总觉得时间不够用。
为了节省时间，李嘉诚搬到了厂里住，每个星期回家一次，探望母亲和弟、妹。
厂子状况有所改观后，他便在新蒲岗租赁了一栋破旧的小阁楼，此处有三个用处，它既是塑胶厂的办
公点，又是成品的储藏库，还是他的卧室。
　　李嘉诚事必躬亲，不仅节省了许多不必要的开支，同时又对全厂每一个环节的情况都了如指掌。
此外，身为老板如此这般努力工作，给全厂员工起到率先垂范的榜样作用。
　　这是在非常时期十分有效的方式。
随着第一批产品顺利地销售出去，一批又一批订单纷至沓来，生产规模随之扩大。
李嘉诚已经没有足够的精力来管所有的事情，更何况，如果事必躬亲，必然会使员工产生依赖心理，
对工作不能尽心尽力。
　　为了适应日益扩大的生产规模，李嘉诚招聘了会计、出纳、推销员、采购员、保管员，开始实行
层级管理。
同时，又扩大招聘工人的数量，并实行三班倒工作制，开足马力生产，昼夜不停出货。
　　在他和员工们的共同努力下，长江塑胶厂一帆风顺，不断创造出佳绩。
　　由此可见，&ldquo;勤奋敬业&rdquo;对一个初创的企业起到了不可估量的作用，对今天有志于创
业的诸君也有着借鉴的意义。
　　&hellip;&hellip;

Page 5



第一图书网, tushu007.com
<<李嘉诚经商50年>>

编辑推荐

华人第一富商的经商哲学。
全面解读“超人”的经商理念，深刻剖析“商神”的管理思维。
李嘉诚连续六年荣膺世界华人首富，连续八年雄居港商首席，他是当代最成功、最杰出的商人之一。
尤其是他的做人之道、经商之技更吸引着无数渴望成功的人。
在香港，李嘉诚俨然是财富和成功的化身。
一位白手起家的亿万富翁，在商海中奋斗了50年，他的成功经验为我们提供了人生的启迪，提供了做
人做事的借鉴。
一切有志于成功的人士，都能从本书中找到自己最需要的东西。
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