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前言

经过一轮又一轮的过关斩将，小丽终于有幸进入了一家自己向往已久的公司。
可是在她还没有完全适应工作环境的时候。
就遇到了一点小小的麻烦。
小丽在电梯里遇见了自己的老板。
那是一个不苟言笑的男子，小丽明显感觉到了他身上的威严，一股巨大的压抑感包围了她。
“早上好，老总。
”小丽窘迫地开了口。
老板一副默然的表情，轻轻颔首，回答：“早上好。
”电梯缓缓上升.那股压抑感越来越强烈。
老板先开口说话了.问小丽：“你是哪个部门的？
”  小丽垂下眼帘，谦卑地说道：“市场部的。
”老板想了一下：“市场部？
今天有什么计划吗？
”小丽没料到老板会问这些，慌乱中来不及思考。
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内容概要

几乎每个人都知道，要想获得成功就必须寻找到一个合适的机会，可还是有很多人因为各种各样的原
因最终失败了，究其原因，就是因为他们太被动了，一味地等待着机会的到来，一味地期盼着上天的
眷顾。
其实，只要他们主动一些，再主动一些，一切都会因此而变得有所不同。
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章节摘录

可以肯定的是，世界上任何成就的取得，都离不开热情这种具有魔法般功效的力量，而要使自己对某
一件事情焕发出热情来，首先就必须对它有热爱之情。
乔.吉拉德以自己是一个推销员为荣，罗文一穿上军装浑身就充满无穷的力量，也正是因此，他们才会
取得别人望尘莫及的成就，完成别人认为根本不可能完成的任务。
我有一个朋友，记得他大学毕业刚来到北京，可以说是身五分文，住的房子里面除了一张床、一个桌
子之外，其他的什么东西也没有了，平时的一日三餐都无法保障。
他找了一份销售的工作，刚开始的时候一个月只能拿到几百元的底薪，认识他的人都劝他还不如换一
份技术类的工作，这样工资也相对会高一些，可他却说：“我认为做销售更适合我，也更有前途，虽
然现在生活是有些困难，可这只是暂时的，等我的销售技巧熟练了，我就一定可以拿高薪的。
”后来的事实证明了他的决定是正确的，一年之后，他每个月拿到的工资已经是当初的5倍了，而且
还升到了销售经理的位置，并且公司分给了他股份，他的前途可以说是一片光明。
这个时候，他不无感慨地说：“幸亏那时我没有换其他的工作，如果换了的话，我肯定不会取得今天
这样的成绩。
其实，当时我坚持做销售的最主要原因还是我喜欢这样的工作，热爱才能做得更好，也才能成功！
”“热爱才能做得更好”，事实上确实是这样的。
我们常常听到好多人抱怨：“工作真辛苦！
真希望一辈子不用工作。
”工作是我们赖以生存的手段，也是我们得以实现自我价值的载体，更是我们对社会、对世界的责任
。
工作诚然是辛苦的。
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编辑推荐

《主动超越一切》是由中国华侨出版社出版的。
竞争环境越激烈.被动的人所经受的打击就越多。
只有主动才可以占据优势地位。
这个世界上从来就没有天促其成的好事，除非你主动。
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