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内容概要

我们的祖先，将他们那些宝贵的感悟和经验流传了下来，但后辈们似乎并不领情，常常对着历史大加
感慨:要是我在那时会怎么怎么⋯⋯ 　　　　后辈们总是试图给先辈们纠正错误，并且自以为是的觉
得自己可以成为历史的转折点。
 　 于是，自不量力的加入推动历史车轮队伍者层出不穷。
 　　　　于是，穿越发生了。
 　　　　于是，架空历史出现了。
 　　　　王子豪亦不免俗——他穿越了。
但他真到了欣欣向荣的唐朝又会怎么样？
他想、他能改变什么马？
我们的祖先真的需要后世那些无比复杂的理论与技术么？
这到底是锦上添花还是画蛇添足？
 　　　　其实这些都不算麻烦，真正麻烦的是一到那里，他就发现自己居然有了一位已结婚三年的妻
子，还有一位尚未行礼的小妾。
当然，地下情人随后也出现了⋯⋯ 　　　　好吧，不管添的是什么，是人就要生存，要生活，王子豪
也一样要吃饭才能过日子。
 　　　　穿越者也是人啊，切勿歧视。
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章节摘录

　　微妙平衡　　拉旺毛赞的意思，花露水在西蕃已经多得可以灌到池子里饮牛了，没了利润，所以
这次本来没有打算过来。
不过作为天神的子孙，不能不讲信誉，欺骗好兄弟的事情干不出来。
于是，勉为其难地专门过来赔本，为了尽兄弟之情谊，准备亏得大些，让我一次把便宜占足，所以才
拉了这么多珠宝和珍稀药材。
　　但是，既然他尽了情谊，我就不能显得太小气，好兄弟要相互帮助，为了不至于让他在以后的日
子里颠沛流离、食不果腹，我必须将去年给他的价钱打个对折。
为了让我省心，他已经准备了容器，至于那么些瓶瓶罐罐的外包装，他就吃亏不要了，稍微加点花露
水给他就成了。
　　果然是大方人，我屏了呼吸点点头。
“既然是好兄弟，我也很想打对折给你。
”　　“好！
”拉旺毛赞听了我的话，异常兴奋，从怀里拽了几个大型羊皮口袋出来，知道的是装花露水，不知道
的以为他兼职消防员的工作。
“小口袋，装满！
”　　我搓搓手，看着他手里的消防栓，神色痛苦地摇摇头，凄凉道：“很难办啊。
西蕃、吐谷浑的客商不止兄弟你一个啊。
都是成堆地朝我这里拉雪莲、红花啥的换花露水，如今我家里的这些个药材⋯⋯”顺手比划了个夸张
的体积，“早上来的时候，家里才拿了雪莲喂的鸡，红花好些，牛马吃了壮实，”指了指小半屋药材
，“不敢要了，实在没地方放。
”　　拉旺毛赞听罢，乐得哈哈大笑。
胡乱在屋里指了一圈，豪迈地说道：“好兄弟，不为难你。
这些都是送你的！
”说着将手里的袋子比划了几下，取掉一个小的，剩下的仍旧递给我，“全都是送你的，连这箱‘秣
菟罗（天竺境内的城邦）’运来的纯金都是礼物，白送！
装满！
”　　早就领教了这家伙送东西的绝技，笑道：“先不说生意。
药材也不会坏，金子也不会跑，咱们先喝两杯，三五天里，你也附近转转，吃好玩好，高兴了再谈不
迟。
”　　“还是现在谈得好。
”拉旺毛赞掰了手指头算了算，摇头道，“耽搁不起，”不情愿地又取掉一个皮口袋，“不能少了。
天神在上，好兄弟的情谊如同雪莲一般的圣洁，王修兄弟承载了天神和拉旺毛赞的祝福，定会⋯⋯”
　　天神在拉旺毛赞嘴里已经变成了关二哥一般的用途，凡是用得着的时候拉出来就能祝福，我怀疑
他用了外挂。
正要和西蕃兄弟继续侃下去，老四拿了花露水洒过的手帕捂了鼻子探头打断了拉旺毛赞的禁咒。
“姐夫，李家姐姐过来了，让您过去见她。
”　　我朝拉旺毛赞拱拱手。
“拉旺兄弟，您稍等，马上过来。
”说着屏了呼吸热情地给拉旺毛赞一个拥抱，我故意的！
早上过来时候给颖留了话，兰陵到后让她直接到花露水作坊找我。
　　老四的办公室里，兰陵眉开眼笑地看了我。
“昨天怎么样？
睡得还好吧？
”　　“好，好得很！
”回头看老四没跟来，关了门，扑上去把兰陵搂在怀里，反正今天要回去洗澡，我男人家，才不在乎
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臭烘烘。
　　“哎呀！
”兰陵脸上通红，拼命地把我朝外推，“你对我干了什么！
臭死了！
”　　“哈哈⋯⋯”我用尽全力支撑了一会儿，终于比不上兰陵劲大，被推开一边。
不过，哈哈⋯⋯太解恨了。
　　兰陵惊慌失措地举了手肘皱了眉头在身上闻来闻去，连耳根都红了，眼睛水汪汪的，有哭的意思
。
“怎么见人！
”她小嘴一瘪，干咳嗽几声，冲上来朝我脊梁上恨恨几拳，“糟践人！
叫你使坏！
”　　“哈哈⋯⋯”我脊背疼，可仍然笑个不停，“别，别打，疼，哈哈⋯⋯疼很哩。
”　　兰陵脸色变幻，不知道是想哭还是想笑，光是拉了我推搡扭打，咬牙切齿，一个劲地念叨：“
还见不见人了！
”　　“行，别打，停！
”我笑着给她按住，“再纠缠就更臭了。
”老四桌上有瓶花露水，倒了点洒在兰陵身上，香香臭臭的味道，反正很刺激。
“好多了。
反正一会儿你见完那个西蕃人还得臭，至于下了狠手杀我一样不。
”　　“杀才！
”兰陵抬手闻了闻，忍不住，笑了起来，“头一遭让人这么欺负，太可气了。
小气人，多走了三五里路就存心过来欺负人。
”说了不解恨，又上来给我脑门上戳了几指头，“走，领我见人去。
”　　“等下，咱俩先把话通个气。
”我扯兰陵坐下，“怎么个章程，你先有个打算才行。
还有，你凭个什么身份去见人家？
”　　“都叫你气糊涂了。
”兰陵脸色正常了点，掏了手帕洒点花露水上去，遮在鼻子跟前，“先说说你的想法，干这些下流事
你比谁都在行。
”　　“老四知道不？
”我也给鼻子两侧抹了点香水上去，呼吸顺畅了点，虽然不习惯花露水的味道，但比自己身上散发的
腥膻恶臭好多了。
“你有没有给她提过这个事？
”　　“只提过内府上在西蕃销售的事情，没说过别的。
”兰陵摇摇头，“还是不叫她插手的好，少一个人知道多一份妥帖。
”　　“不要紧，”我摇摇头，“她就是知道也仅限在收购鸟嘴上。
咱俩就按普通的生意说，她一旁只计算生意，也不会知道收鸟嘴的真正意图。
你我商议一宿也比不上老四脑子转一圈的作用。
”见兰陵点头答应，我喊了老四进来，吩咐道：“你一旁听着我俩说话，最后看能有更好的办法出来
不。
”　　老四捂了手帕点点头，我觉得她在可惜她的办公室。
　　皇室里没有做生意的经验，在和陈家制订合同的时候就有大漏洞。
按二十一世纪的商业规矩，陈家是生产商兼大唐地区的总经销，而内府有权成为大唐疆域以外的总代
理商，有权利在域外制订统一的售价和销售策略。
而拉旺毛赞作为西蕃地区的销售商，却跳过内府这个域外总代理直接找上生产商，这是严重地侵犯内
府这个总经销利益的越权行为，属于商业欺诈，放到二十一世纪陈家会吃官司。
　　当然，老四没有这个概念，我也绝对不会在这个时候抛出这个损己利人的话题让兰陵找我的茬儿
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，所以在与兰陵的对话中刻意不触碰这一点。
只提到用什么条件利诱拉旺毛赞这个奸商去抛头颅、洒热血，对于这个家伙，只要有足够的利益，他
办起事绝对勇不可当。
　　“西蕃那边大约是个什么价格？
”我有点渴，可实在不想喝水，抓了壶里的温水漱了漱口。
“别打马虎，”见兰陵支吾，我正色道，“作为生产商，我们有权知道你们拿了产品后制订的零售价
。
还有，一致对外的时候，不许欺瞒自己人。
”　　“看你说的。
”兰陵不好意思地盯了我，余光却扫了扫一旁的老四，“按路程远近，也不光是西蕃。
过了雪山那边是长安的二十番上下，雪山东边就便宜了，也就十三四番。
出了西蕃的也有，那就管不到价钱了，兴许还贵点。
”　　“那边只有内府一家做这个生意？
”这么高的利润，大唐商队绝对不会放过这个贩毒品一般的机会。
　　“就是有也不会多。
”老四一边接话，“除了内府定量供给外，这边作坊一直限量销售。
不是想提多少就能提多少的。
有几个跑西域的大客商，如今内府在那边量大，他们争不过，朝更远地界去了。
十多番的利益对他们来说已经不划算，毕竟过去一趟的花销上也不是少数，再加上限量供应，手上货
的确也不多，即便在西蕃也形不成威胁。
”　　“那就是说，拉旺毛赞这野人一次能赚足好几十倍。
怪不得呢，这小子带了天竺的珠宝器皿前来交换，他已经嫌西蕃东边没利润了，跑起了长途。
”见老四桌上有把算盘，抄起来套大数算了一遍，扭头问老四：“这次他们来了多少人？
”　　“都在作坊外墙跟下的窝棚里，大约十来个。
对了，加了这个一共二十整。
”老四对数字一丝不苟，报得精确，“照咱们这边商队的花销工钱，一个人一年得六贯，衣食住行加
了牲口，每人头上再平均个三贯，大约就这么些花销了。
”　　“哦。
”我大约减了个总数，“听起来不少，可和这利润一比较，简直没花啥钱。
老四，你按刚才殿下和我的对话里理个头绪出来。
”我心里已经有了打算，不过我还是希望老四有更好的办法，这个丑女孩儿在经商方面的天赋让我赞
叹。
　　老四一提到赚钱，马上就不嫌臭味了，拿过算盘打了一遍，又和我的数字比较了下。
抬头问兰陵：“公主殿下，朝廷收购这个鸟嘴⋯⋯哦，不是问用途，就是想问问，是怎么个章程？
”　　“一斤鸟嘴折四两的银价或按四两银价折算花露水。
”兰陵没有隐瞒，她对老四有一种奠名的喜欢，“这是今年的价钱，或许高一些。
一旦多了就会适当地降下来，毕竟现在谁也不知道那边有多少这种鸟。
”说着从袖笼里带来的样品递给老四，“这还是刚开春时候那边捎来的。
”　　老四拿手里掂量几下，点点头，说：“有没有算过多少个鸟嘴是一斤呢？
”　　“没，”兰陵被老四问住了，“有关系吗？
”　　“或许有吧。
”老四将鸟嘴还给兰陵，“至少也能知道一只鸟上咱们投多少钱进去，大约得有多少只鸟，一共得投
多少钱，虽然不太精确，可大数还是能估算出来的，心里也有底不是？
”　　“可没想到这层关系。
”兰陵被小丫头问的有点不好意思，笑道，“内府上可没你这号人才，回去得敲打敲打。
要不，使唤起来指不定出什么乱子。
”　　我不满地看了兰陵一眼，最起码的常识嘛，咋就能漏过去呢。
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也不知道这钱都咋花的，要这么个粗放式管理，放我进去负责的话，一年不给他皇家成员的内裤都搂
完就不算是干银行出身的。
　　“其实⋯⋯”老四偷偷和我对了个眼神，神情像足了颖，“其实啊，内府上卖花露水主要目的是
为鸟嘴吧？
”　　兰陵有点发窘，求救般瞄了我一眼。
我咳嗽几声，给老四挤了挤眼睛。
“老四，不该问的别问，有办法了就说。
”兰陵肯定说不出口，皇家本来是照了鸟嘴去的，可发现花露水这个东西利润真的很惊人，于是就又
收鸟嘴又赚钱，割草打兔子，两不耽误。
很有意思的场面，感情上我和兰陵亲近，可利益上我和老四又是一伙的，兰陵还非常欣赏老四，三个
人三个打算，还相互牵制，微妙异常。
　　“是这样。
”老四坐在她的办公椅上，边说边写起来。
“拉旺毛赞这个番商自打去年进了一壶花露水后就尝了甜头，今年他过来下足了本钱。
这点上就能利用，殿下不必亲自出马，就一句话打发，三月内都排得满当，没多余的货给他就成。
下来就是咱们提条件了，花露水的钱他依旧照付，至于卖他多少按他送来的鸟嘴多寡定量。
送五斤鸟嘴过来就卖他两斤的花露水，送五十斤就多卖他二十三斤的花露水，以此类推。
鸟嘴是附加的，只是个凭据，不能算在花露水的价钱里。
”　　说着拨了拨算盘，笑着对兰陵道：“内府上也就是收购这个东西，殿下仍旧叫他们收购就是，
拉旺毛赞这边按了这个办法，他也占了大便宜。
这鸟嘴呢，小女也不知道用途⋯⋯”说着眼睛呼扇呼扇地看了兰陵。
　　“好，臭丫头！
”兰陵是个机灵人，马上就明白老四的意思，站起来笑了笑，“鸟嘴依旧按刚刚的价钱收，你只管送
了内府上，自然有人给你照价回收。
”　　说着盯了我一眼，恨恨道：“一家子都鬼精鬼精！
什么亏都不吃，还白落了鸟嘴的钱！
”　　哈哈，留了老四伺候兰陵去家里换衣服沐浴，我乐意去和拉旺毛赞打擂台，这位仁兄已经等着
急了，满房子乱窜。
　　“什么！
”听了我说三个月没有余货给他的话，拉旺毛赞不敢相信自己的耳朵，找了一圈没有发泄的地方，开
始撞墙。
“不可能！
早上还见他们一车车拉货！
”　　“人家是三个月上头就订好的，”我无奈地摊了摊手，“不是兄弟为难你，马上天气就热起来
了，外面客商云集长安，你如果再不订货的话，别说三个月，就是半年上想拿货都难啊！
还有，订货也有规矩，最多三斤。
”最后一条是我加上去的，免得他真订个几十斤上来，还真拿不住他。
　　“依旧是去年那个价钱，”拉旺毛赞见我说得坚决，早就把大神抛弃了，“这么些东西，好兄弟
，你随便给点就行。
”　　“我也想给你啊。
”我叹了口气，“记得去年那个白莺嘴不？
”　　“有！
”拉旺毛赞慌忙从怀里掏了牛尾出来，虔诚地取下白莺嘴递给我，“大神的恩赐。
”他吟唱超级毁天灭地魔法一般地唠叨着。
　　“小弟对你们的大神仰慕已久，想让我关中的百姓都能得到大神的祝福。
不知道你们的大神保佑不保佑我们？
”他随手将自莺嘴抛了抛，“就一个太少，关中上百万户，不好打发啊。
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”　　“世间万物，莫不受大神恩泽，关中百万兄弟当然会受到大神庇护！
”拉旺毛赞散发了带了异味的圣洁光芒，“兄弟，您有什么打算，一口气说完，我代表大神接受你们
！
”　　我觉得这个大神肯定是搞传销出身的，很没信用的样子。
给他说了刚刚老四制订好的条件后，我大义凛然道：“就这么个章程，如果有足够的鸟嘴能让更多的
人加入大神的庇护之下，我就顶了压力，哪怕和别的商户撕破脸，都得保证兄弟你的供应！
”　　“可现在⋯⋯”拉旺毛赞苦了脸指指屋子里的货物，“能不能先给我花露水？
下次我再带了白莺嘴来？
”　　“可以！
”我点头答应，信口雌黄道，“昨天有个突厥客商因为客死长安，有三斤货没有提走，兄弟可以先让
给你！
”　　“啊——”拉旺毛赞苦了脸，连撞墙的精神都没了。
　　“先拿货，下次再过来付钱！
”我胸脯拍得山响，“这次麻烦老兄将这些东西先拉回去，记得带了白莺嘴过来提货哦。
”说着我冲外面喊了个管事进来，递给了个皮袋子给他，吩咐先支三斤花露水出来交给外商带走。
　　“东西就放这里算定金！
”拉旺毛赞拿了三斤花露水有点气急败坏，“拉了货物走不快，我这就飞马回去筹集白莺嘴。
兄弟你要说话算数，到时候我拉了无数斤的白莺嘴回来，是多少就得给我多少花露水，你可不能反悔
！
”说罢胡乱收拾下装束，头也不回地冲了出去。
　　“等等！
”这人看了精明，咋就不提防我拐他东西逃跑呢。
“东西就这里清点好，该多少我给你开多少的收据，”说着也不理他，叫了人过来盘点。
　　“好兄弟，我在外面跑的常，看人是最准的。
”拉旺毛赞一旁等得不耐烦，“是什么样的人，我才和他打什么样的交道。
从没出错过。
”　　别说，西蕃人就是豪爽。
连契约都不拿，敢把这么些东西扔下就走的人，少见。
看来我真的是个可靠人，嘿嘿，不错，人家西蕃人都看出来了，这就好。
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编辑推荐

　　《武林外传》作者宁财神强力推荐：一部充满生活智慧和幽默的新版《青铜时代》《明》《指南
录》《家园》作者酒徒：一部非常值得一看的小说。
　　GOOGLE“唐朝”关键字相关搜索排名第一的小说。
　　一部2008年不能错过的小说，一部让你常常忍俊不禁会心一笑的小说，一部让你能对男女婚恋有
新感悟的小说，一部都市职场竞争人际关系的必修秘籍。
　　祖先们将他们认为最宝贵的东西流传下来。
用意是好的，但后辈们似乎并不领情，于是穿越发生了。
给先辈纠正错误，自以为是的成为历史的转折点，自不量力的加入推动历史车轮队伍者层出不穷，架
空历史出现了。
　　王子豪亦不免俗，但一个欣欣向荣的年代里要去改变什么？
靠什么去改变？
先祖们真的需要后世那些乌七八糟的理论与技术么？
锦上添花还是画足添蛇？
　　好吧，不管添的是什么，是人就要生存，要生活。
穿越者也是人啊，切勿歧视。
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