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内容概要

　　这是一本介绍一个平凡的“小人物”通过自己不懈努力，最终走向成功之路的著作。
全书分为八章，第一章展示了推销之神原一平的50年推销奋斗史，让你再一次全面地认识原一平，第
二章至第八章详细分析了推销之神原一平成功销售与保持卓越业绩的秘诀，并提出了许多全新的推销
理念与策略，还以独特的视觉及敏锐的眼光，向读者揭示了成功推销的致胜法宝。
　　本书适合于所有正在搞推销的或跃跃欲试准备搞推销的人阅读，至于各企业的经营管理人员，可
以把此书视为培训、指导部下参考的读物。
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书籍目录

第一章  一代财阀原一平——双脚走出亿万金  “你不懂我伤悲”  从陈腐中脱胎换骨  永远的信念第二
章  治身谋略——激发潜能  建立自信人格  铲除自卑感  鼓足勇气，走出去  失败是到达成功的路费第三
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章节摘录

书摘永远燃烧的火    原一平每天除了推销保险，没有其他的娱乐，在公事之暇也不会带着太太去玩乐
。
有人说，他的生活呆板得可怕；有人说，他的生活还有什么乐趣可言。
    年轻时，原一平每天的工作是访问15位准客户，若没访问完毕，他绝不回家。
因此经常因为受访者不在，而在晚餐后再去访问，经常晚上11时才回家。
    有时候原一平会问自己：    “难道每天非访问15户不行吗?”    “难道不这么努力就没饭吃了吗?”    
无论多么忙碌，原一平是每天一定回家吃晚饭，有一天他因太疲倦打瞌睡，在吃晚饭时竟然碗筷都掉
落在榻榻米上。
    妻子久蕙忍不住说：“你今夜不能继续工作了，我要你吃完饭立刻去休息，否则你会累出病来的。
”    原来原一平累得吃饭都打瞌睡，一听到久蕙这句话，马上精神一振，回嘴说：“你别胡说，我只
不过有点累而已，不碍事的。
”    “你还嘴硬，每天拼老命，我看你会积劳成疾的。
”    “你别哕嗦了，你应该知道工作就是我的生命，难到你要剥夺我的工作权利吗?”    “我怎么会呢?
但是，难道我们不这么做就没饭吃了吗?”    久蕙压抑已久的情绪被他的气话冲垮，她突然泪如雨下。
    在短暂的争吵结束后，安静的房中只剩下久蕙的啜泣声。
听到她的抽咽声，原一平的心中升起一股莫名的悲哀。
他想这股悲哀不是因为久蕙，也不是因为工作，而是因自己而发的吧!    原一平坦白地告诉久蕙：“这
不是有没有饭吃的问题，这是心中的一团火，一团不服输的火在作怪的缘故。
如果我心中没有这一团在作怪的火，该多舒服啊!可是我丝毫奈何不了它。
久蕙，求求你别再哭了，我知道你受了很多的委屈，可是这个毛病，我永远也改不掉了啊!”    面对他
的倔强与固执，多年来久蕙默默地忍受着。
由于原一平早出晚归，晚餐的时间不定，害得久蕙患上了两次胃溃疡。
    望着久蕙的泪珠，原一平顿悟了。
他目前的储蓄够他们用一辈子了，他拼老命工作的确不是为了三餐。
人生就是一连串克服挑战的过程，克服了一个挑战，再去面临一个新的挑战，再去克服它。
在这连续不断的挑战中，原一平获得人生中最大的乐趣。
   “我心中那一团永不服输的火，引发旺盛斗志，使我克服无数的艰难，而得到莫大的乐趣。
可是，它也是我痛苦的根源，因为它不知带给我们夫妻多少的折磨与痛苦。
最无奈的是，那一团火愈烧愈烈，永不熄灭。
”    P28-29
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编辑推荐

你想拥有行之有效、全面提升自己直销水平和效能的直销利器吗? 你想练就攻无不克的直销口才，在
风云变幻的竞争中立于不败之地吗? 你想拥有推销过程中各种问题最有效、最合理的全面解决方案吗? 
你想清楚洞悉顾客心理，然后对症下药，让顾客欣然接受你的产品吗? 你想在任何时候，将任何商品
卖给任何人吗? 你想拥有无往不利的绝对说服力，快速成为一名金牌推销员吗? ⋯⋯如果你希望以上梦
想实现，请静下心来研读此书，并将其中的理念通过实践转化为最适合自己的推销方式，那么，你所
有的问题都能在此书中找到答案。
这部《原一平营销谋略全书》旨在为从事保险业的朋友们提供一个成功的范例，抛砖引玉，涌现出我
国的保险推销之神。
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