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前言

　　为什么阿里巴巴的马云能以月薪45元的报酬跻身亿万富豪的行列？
　　为什么江南春能在负债160元的情况下缔造出分众传媒的真实神话？
　　为什么陈天桥能在5年的时间内将50万变成150亿？
　　为什么年仅23岁的彭海涛——一个走在大街上立马会被湮没的“土孩子”，却已经积累起很多人
一辈子都无法企及的财富？
　　为什么⋯⋯　　为什么我们依然一贫如洗？
　　有一个乞丐，他懒洋洋地躺在纽约街头乞讨。
他的面前放着一只破旧的碗，旁边还放着一个袋子。
很多人从他面前经过，有的人见他可怜，就在他的破碗里丢几美分。
　　有一天，在这个乞丐的面前出现了一个穿戴非常整齐的年轻律师，这个律师对乞丐说，他的一个
远方亲戚不幸去世了，留下一千万美元的遗产，他是这笔遗产的唯一继承人。
一瞬间，这个一无所有的乞丐变成了富翁。
　　有人问他：“您得到这笔一千万的遗产之后，最想做的是什么事呢？
”这个人回答说：　“我首先要去买一只像样一点的碗，再去买一个漂亮一点的袋子。
这样，我就可以像模像样地讨饭了。
”　　读完这个故事，在欣然一笑的同时，我们不禁要思考，现实生活中，经常听到一些人抱怨命运
的不公，为自己的贫穷找借口，其实，这是人们的通病。
他们从来没有考虑过，他们之所以穷，就穷在思维上。
思维的贫穷导致行动的落后，行动的落后导致生活的贫穷。
　　盛大网络的陈天桥在央视《财富人生》做访谈时说，刚毕业的时候，他在深圳当公务员，看人家
挣大钱，而自己待在办公室里无所事事，就下定了决心，下海经商！
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内容概要

本书深入透彻的精彩点评，直击“财迷”们的失败软肋；行之有效的致富妙方，破解“财迷”们的思
维困惑；因人而异的致富理念，带领“财迷”们走出财富误区⋯⋯
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章节摘录

　　第一章　穷则思变，拓宽赚钱的思路　　穷则思变，寻找赚钱的思路　　《论语?述而》云：“饭
疏食，饮水，曲肱而枕之，乐亦在其中矣；不义而富且贵，于我如浮云。
”范晔《后汉书?杨彪传》曰：“安贫乐道，恬于进趣，三辅诸儒莫不慕仰之。
”南宋时朱熹在《论语集注》中又曰：“其视不义之富贵，如浮云之无有，漠然无所动于其中也。
”这些话都表明了安于贫困的传统思想。
　　事实果真如此吗？
安贫真那么值得称道吗？
　　非也。
　　人在社会中生存，若是缺钱，就连最起码的生存也得不到保障。
网上曾有一则新闻，说的是贵州农妇杨某随丈夫到福建打工，在厂房住处分娩时难产，这位孕妇拿起
菜刀剖腹取子，结果双胞胎一死一伤，而产妇由于抢救及时，捡回了一条命。
自己拿菜刀剖开自己的肚子，这是何等的惨烈。
如果她身处荒山野岭，附近无医院可去，还可理解，而她所处的是现代化的大都市，只要一个电话，
“120”就会呼啸而来。
导致这一惨剧的唯一原因只是没钱。
　　缺钱可能导致志短，没钱的人没法不志短，毕竟他在等米下锅！
人穷必然受制于人，迫于生计，很多时候只能妥协。
时间一长，缺钱的人也缺“钙”了，整个人精神都变软了，这样的人就无法处处维护自己的人格、尊
严，免不了要看别人的脸色行事。
缺钱还可能导致得不到良好的教育，因此找不出创业的思路，最终可能一辈子都无法致富。
　　现在，你还能心平气和地“安贫乐道”吗？
你还敢说贫穷是好事吗？
正如鲁迅先生在《安贫乐道法》一文中说的：　　“说是大热天，阔人还忙于应酬，汗流浃背；穷人
却挟了一条破席，铺在路上，脱衣服，浴凉风，其乐无穷，这叫‘席卷天下’。
这也是一付少见的富有诗趣的药方，不过也有煞风景在后面。
快要秋凉了，一早到马路上去走走，看见手捧肚子、口吐黄水的就是那些‘席卷天下’的前任活神仙
。
大约眼前有福，偏不去享的大愚人，世上究竟是不多的，如果贫穷真是这么有趣，现在的阔人一定首
先躺在马路上，而现在的穷人的席子也没有地方铺开来了。
”　　贫穷并非乐事，人穷则需要思变。
　　现实生活中有多少人在忍耐，忍耐着他们难以承受的痛苦，又有多少人在等待，等待着本属于他
们的机会？
为什么要这样？
就是因为这些人在很小的时候，有许多人、许多道理告诉他们要“安贫乐道”。
　　无论我们现在是贫穷还是富有，我们必须知道谁也没有权力规定我们的生存方式和生活方法，包
括我们的父母。
随着时代的发展，人们的生存理念、生活观念都随之发生了改变，也许我们的父母安予贫穷，但我们
要明白致富才是硬道理。
　　穷人和富人当初彼此相差的只是一步，可是在若干年以后，他们却可能有天壤之别，富人总是上
了他的天堂，穷人总是下了他的地狱。
人生的关键就只差那么一步，这一步就是走出去，改变现状，去努力、去奋斗。
没有这一步，贫穷是不会消失的，富有也不会诞生。
躺在贫穷的床铺上讨伐贫穷是无济于事的，人生的希望可能就此被扼杀。
　　安贫不必乐道，穷则思变，跨越穷人的围墙，从改变现状开始。
找个富人做楷模，学习他的致富之道　　要获得财富，有两条路可以走：　　第一条路，自己埋头苦
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干，自己学习、总结、实践，再总结、再实践。
　　第二条路，向已经成功的富人学习，复制他们已经验证成功的赢利模式。
　　聪明的人大多会选择第二条路，因为尽管第一种方法节省了向富有者学习的费用，但是走弯路的
时间与花费都是加倍的。
第二种方法减少了自己走弯路所耗费的时间和花费，这些为失败所支付的学费都是不可控制和预算的
，而为向富有者学习所支付的费用则可以控制。
富有与否不只是要看是否达到了自己获利的目标，还有看是否拥有掌握财富的能力。
　　在这个世界上，许多人都梦想着有朝一日能成为富翁，但是，为什么现实生活中真正富有的人却
少得可怜，而穷困者却占多数呢？
原因就在于穷困者最初选错了道路，做了太多的无用功。
　　因此，要想成为富人，我们必须谨记亿万富翁保罗?盖蒂的一句话：致富其实很简单，找一个富人
为楷模，做他正在做的事。
　　“股神”巴菲特是全球富人的代表，是投资界的神话。
　　然而，在巴菲特还没有确定自己的投资风格和交易体系的时候，他的投资经历和所有没有成功的
投资者一样。
巴菲特做着同样的技术分析，打听内幕消息，整天泡在费城交易所看走势图表，他不是一开始就懂得
购买翻10多倍的可口可乐股票。
如果巴菲特一直只是靠技术分析、打听内幕消息，或许现在还只是一名和大家一样的小散户，或者已
经破产了。
幸好巴菲特没有停下学习的脚步，他申请到跟随价值投资大师格雷厄姆学习的机会，1957年又亲自向
知名投资专家费雪登门求教，在好友芒格的协助下，融合格雷厄姆和费雪两者投资体系的特长，开始
形成了自己的“价值投资”的投资体系，在实战中不断摸索，最终获得了骄人的财富。
　　如果一个人仅仅依赖于自己的知识、自己的经验、自己的资金、自己的资源，那么，这种致富道
路将是漫长而缓慢的，通常是资源被耗尽，自己也会丧失掉继续追逐成功的信心。
因此，我们何不像巴菲特一样寻求一种更省力、更易成功的方法，找个富人当楷模？
　　知道向富人学习固然重要，但知道学习什么才是重中之重。
如果细心观察，你就会发现，就生意工具而言，所谓富人致富的杠杆主要有以下3种形式，即房地产
、特许经营、创办企业。
如果我们改变固守的财富思路，去学习富人的财富之道，那么，总有一天我们会拥有自己的财富的。
　　当然，我们提出找一个富人做榜样，做他正在做的事，并不是说我们要完全照搬他的模式，而是
说要学习他的经验，让他为我们指明方向，“世界上没有最好的，只有适合自己的才是最好的”。
　　拓宽思路，万物均有赚钱的可能　　有许多人想干一番大事业，但总是强调没有资金或其他必备
的条件。
实际上，只要思路开阔，能够想出别人想不到的主意，世间万物均可赚钱。
　　人人讨厌的苍蝇，在浙江奉化市一位女孩的眼中，却如美丽的“天使”。
她天天“与蝇共舞”，不仅养起了苍蝇，还养出了名堂，淘到了“金子”。
　　这个女孩叫汪日露，汪日露的父亲从事水产品养殖已经数十年。
鱼、虾、蟹的发病是养殖户的不定时炸弹，汪父说，为提高产量，就得给鱼、虾增加蛋白质，偶尔他
也会喂些黄鳝、鸡蛋等，但成本太高。
在饲养中，他们发现把蝇蛆喂给鱼虾或者鸡鸭吃，动物会纷纷抢食，说明蝇蛆很对这些动物的胃口。
　　能不能办个家蝇养殖场呢？
一直苦于没有良方的父女俩，在2000年12月的某一天，偶然间在报纸上看到一则报道说，南开大学的
杜荣蹇教授已发明了人工养蛆的技术。
父女俩看到消息后如获至宝：蝇蛆既含高蛋白，能够提高产量，又有自然抗生素抵御病害，真是一举
两得。
　　第二天，父女俩就联系上南开的杜荣蹇教授，经过诚恳的谈判，杜教授考察后同意把技术传授给
汪日露。
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　　2001年5月，汪日露和父亲投入全部的积蓄，办起了家蝇养殖场。
两个月后，养殖家蝇试验成功，蝇蛆的日产达到了200公斤，比原计划提高了50％。
　　养蛆初具规模后，他们投入资金60万元，购买了1500只仙居小鸡，用蝇蛆齐鸡。
109天后，他们养的鸡开始陆续产蛋，与常规养殖相比，产蛋期提前30天，产蛋率高出10％。
　　为创名牌，汪日露给鸡起名为“辰凤牌生物鸡”，给鸡蛋取名为“宠龙牌生物鸡蛋”。
经农业部食品监督测试中心检验，生物鸡蛋品质一流。
在宁波市第二届名特优农副产品展销会上，生物鸡蛋被抢购一空。
第一年下来，养蛋鸡就为汪日露赢利二三十万元。
她的“蝇蛆饲养生物鸡蛋”技术已经向国家专利局申请到了专利，生物鸡蛋供不应求。
　连丑陋的苍蝇都可以变成金子，那么这个世界上就没有什么是不能赚钱的。
一位日本商人将田野、山谷和草地的清新空气，用现代技术储制成“空气罐头”，然后向久居闹市、
饱受空气污染的市民出售。
购买者打开空气罐头，大自然的清新之气扑面而来，沁人肺腑，商人因此获得了高额利润。
美国商人费涅克周游世界，用立体声录音机录下了千百条小溪流、小瀑布和小河的“潺潺水声”，然
后高价出售。
国外还有人销售月亮上的土地、星星的命名权等。
不要以为好的点子只存在于这些人身上，其实，我们人人都是一个多面手，有人比较过，一个家庭主
妇想出好点子的机会，要比一个中等公司的经理要多得多，因此，不要以“外行”的名义扼杀能为我
们带来财富的新点子。
　　用开阔的思路在万物中寻找商机，你会发现赚钱其实很简单。
　　想挣大钱就得像老板一样思考　　大多数人对致富都有相同的思维，即希望找一份高薪而稳定的
工作，觉得这是积累财富的一种有效方式。
　　然而，据《今日美国》的一份调查报告显示，对于打工者而言，延长工作时间不等于创造更多的
财富，参与调查的半数美国工人的银行存款不足2500美元。
当工人们被问及他们失去工作后多长时间会没有钱支付账单时，54％的工人的回答是“3个月或更短”
。
　　因此，如果你想通过努力工作创造财富，那你就错了！
打工没有错，许多人都需要打工，富人在刚开始时也打工，但那是他们创业前的一种过渡，而不是长
久的选择。
无论是谁，都不能仅仅依靠打工的薪水来使自己获得财务自由！
　　有一句古老的格言：“工作的意义就是比破产强一些。
”大部分人都按照他们的方式生活，这个方式就是干活挣钱，支付费用，所剩无几。
　　还有一种可怕的管理理论这样说：“工人付出最高限度的努力工作以避免被解雇，而雇主提供最
低限度的工资以防止工人辞职。
　　诸多道理，都明白无误地告诉你：要致富，就得自己当老板。
　　众多的成功案例在不断地提醒我们，只要你勇敢地跨出第一步并用心去经营，最终会得到满意的
回报。
　　1999年，北京育英中学出了一回“百年不遇”的尴尬。
一个叫茅侃侃的高一男生地理会考不及格，补考，再不及格。
按国家政策，他没有考大学的资格了。
年级主任为此头发都急白了。
　　茅侃侃同学瘦得像一根竹竿，脸色青黑，打扮嘻哈。
他每天睡4小时，或者两天连着只睡8小时。
那几年他都是这么过的：早上5点半起床，骑车10分钟去学校埋头苦干，把当天作业全部消灭掉。
上课的时候，他就在心里琢磨晚上的事儿。
下午5点半放学回家，吃完饭他就一个人闷在小屋里弄电脑，一直到12点。
初一时瀛海威时空已经上线，他申请做了一个程序论坛的斑竹，最让他兴奋的事就是想出各种招儿去
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维护论坛。
周末，他就组织活动，把论坛的人招呼到一块儿聊天。
那时候，茅侃侃带着校队横扫北京市的计算机比赛，始终没有遇到对手。
初三时他又迷上了山地车，每天放学后玩山地车到晚上8点，然后再摆弄电脑，到凌晨2点。
　　茅侃侃的思维习惯和行事作风就是在这个阶段成形的。
他基本不跟同龄人打交道，网上打交道的人都比他大七八岁，一块儿玩山地车的人也多是有工作的青
年人，大家谈论的就是要做什么样的生意，解决什么样的问题，很实际。
除了那些表面化的嘻哈打扮，茅侃侃的思维和行为要比实际年龄老到得多。
好多网友在见到他以后，怎么也不相信跟自己在网上聊天的竟然是个17岁的小男孩！
　　2000年，他接连取得了微软和思科的计算机认证，拿着这两个招牌在一家网站谋了个月薪3600元
的职位。
接下来的3年里，他足足换了十几份工作，从小网站、游戏公司、电视台，一直换到政府事业单位；
从研发、策划、市场、宣传一直做到节目制作；还自己开了家公司，给人家外包研发项目。
那些年他吃尽了苦头，把自己积蓄的20多万元都当学费赔了进去，当然也见识到了各行各业、各阶层
的“道道”。
　　2004年年底，茅侃侃又一次碰上一个曾经与他合作过的企业老板。
当年他为这个老板做项目。
从后台数据处理到市场推广策划，效果超出了老板的预料。
这一回，茅侃侃把自己想了一年的Majoy项目拿出来跟他交流：把网络游戏搬到线下，模仿其后台数
据运行，但用实景，由玩家实际扮演。
两个人一拍即合，茅侃侃以智力入股他的公司，双方正式运营Majoy，对方予以3亿元投资，预
计Majoy累计投资将达到30亿元人民币，茅侃侃为现任总裁。
　　创业并非儿戏，创业者在创业前必须对自己的能力进行客观的评价，做好市场调查，熟悉企业经
验，估计出风险并能控制住风险，要做好创业前的一切准备，否则很容易失败。
　　现代人要靠薪水致富，恐怕难于登天；靠创业致富，则是一条捷径。
创业即使失败了，血本无归，也能得到经验，等重新再来时，就能避免更多的失误，也就有了赚钱的
可能。
　　打工不能创造财富，只能为老板创造财富。
走老板之路，这是一切想致富的打工者的必然选择。
　　打造敏锐的洞察力，抓住瞬问灵感，创造财富　　流星划过夜空，用尽所有的光和热，在瞬问照
亮了前进的道路，随后消逝。
只有那些最具慧眼和最有勇气的人，才能在那一瞬间看清黑夜里的道路，并且不顾一切地沿着那条道
路走过去。
流星照亮的，只是一小段路，夜幕如此深沉，完全无法判断道路的前方会有什么。
对于前进的人来说，如果他经历的还是失败，那么最好的结果是他变成一颗更亮的流星，为后人照亮
更远的一段前行的道路。
　　唐锦生就是这样一颗流星。
　　1984年，唐锦生带着他的研究成果——复合材料车身制造技术采到深圳市中华汽车制造公司。
在克服了众多想象不到的困难之后，他终于在世界上首先研制成功了车身全部用复合材料制造的中华
牌轿车。
1986年，他担任了中华汽车制造公司的总经理。
同年，他荣获中国第一届“全国十大杰出青年”的称号。
1987年，应美国通用汽车公司的邀请，唐锦生到美国底特律向全世界1000多名科学家宣讲他的汽车研
究成果。
他以令人信服的物理公式，首先提出了复合材料“淬火”理论，并因此于1989年5月获得美国纽约第13
届世界发明银奖。
　　1995年首批卖给“华汽出租公司”的400辆中华汽车，质量并不尽如人意。
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唐锦生也因为国家强制政策导致中华汽车在北京停牌而黯然退场，成了中国汽车史上昙花一现的英雄
，成为流星般照亮后人的领航者。
不过可能连唐锦生自己都不知道，早在1989年，他的一辆中华牌汽车卖给了一个偶然闯荡深圳的台州
小老板，这个人就是26岁的李书福。
这一辆汽车像一根火柴一样点亮了李书福年轻的心。
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编辑推荐

　　《思路决定财富》是一部凝聚无数富人成功智慧的经典力作，一部开启千万穷人致富思维的制胜
宝典。
　　敏捷捕捉经典财智思路，高效成就财富辉煌人生。
摆脱贫困，从破译富人赚钱的奇思妙想开始，创造财富，从借鉴富人发财致富的思路开始，成为富人
，从汲取富人成功的思维精华开始。
　　当你为富有的光环感到头晕目眩时，当你为寻求财富盲目徘徊时，当你两手空空望“财”兴叹时
，翻开此书，领悟奇妙经典的致富思路，把握出奇制胜的赚钱方法，财富就会如泉涌般滚滚而来！
　　《思路决定财富》亮点展示：　　穷则思变篇——充分挖掘你自身赚钱的潜力　　顺势思路篇—
—带领你开拓新的财富空间　　借风使力篇——借他人之力成就自己的大业　　眼光高远篇——扫除
财富盲点，填平贫富鸿沟　　寻找机遇篇——抓住种种商机向财富无限靠近　　网络人脉篇——助你
经营人脉，让情商为财富铺路　　献给寻觅“财路”朋友的最佳礼物，提升“财迷”思维智慧的有效
读本，培养个人致富素质的成功准则，致富不可或缺的思维指南。
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