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前言

　　有句电影台词说得好，“有人的地方就有江湖，你怎么退出？
”　　确实如此。
无论是生意场、官场、职场、情场，还是社交场、朋友场，都存在江湖。
可以说，江湖贯穿了我们工作和生活的全部。
　　既然这样，我们就需要学会一些江湖的智慧，需要那些“老江湖”们来为我们指点迷津，让我们
少走弯路，少中圈套，少碰墙壁，在工作和生活中顺风顺水、步步登高。
　　尤其对于绝大多数涉世未深的青年人来说，他们或许学历很高、人也聪明，可是在社会上生存的
时候，他们仍然感到诚惶诚恐、力不从心。
对于他们来说，社会确实复杂，而这些复杂光靠他们的专业知识、一些天赋的小聪明是很难应付的。
因此，他们自觉或者不自觉地经常会犯这样那样的错误，走过这样那样的弯路，跳进这样那样的陷阱
，受到这样那样的伤害⋯⋯他们甚至不愿意面对这个社会，这也是很多青年人选择躲在象牙塔里，硕
士、博士一路读过去，迟迟不愿进入社会工作的原因。
　　所以，那些在社会生存中游刃有余，在激烈竞争中取得成功的“老江湖”们，自然是年轻人羡慕
乃至学习的榜样。
　　“老江湖”的智慧不是奸诈、油滑、邪恶的智慧，而是经历过风雨的、在社会实践中得到验证的
，能够对年轻人的工作和生活起到实实在在的指导作用的智慧，是一种“世事洞明，人情练达”的智
慧。
　　每一个即将进入或正在进入社会的年轻人，每一个在社会中遭遇挫折、恐惧迷茫的年轻人，都可
以从这套《老江湖的智慧》系列图书中吸取营养、总结经验、解开困惑、修炼能力，从而成为事业和
生活中的高手，笑傲江湖。
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内容概要

　　《老江湖的智慧》作者黎靖，我们都需要在江湖中“飘”，就必须学会一些江湖的智慧。
尤其对于绝大多数涉世未深的青年人来说，他们或许学历很高、人也聪明，可是在社会上生存的时候
，他们仍然感到诚惶诚恐、力不从心。
对于他们来说，社会确实复杂，而这些复杂光靠他们的专业知识、一些天赋的小聪明是很难应付的。
因此，他们自觉或者不自觉地经常会犯这样那样的错误，走过这样那样的弯路，跳进这样那样的陷阱
，受到这样那样的伤害⋯⋯他们甚至不愿意面对这个社会，这也是很多青年人选择躲在象牙塔里，硕
士、 博士一路读过去，迟迟不愿进入社会工作的原因。
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作者简介

　　黎靖，男，33岁，湖南人，大学毕业，湖南省作家协会会员。
先后在多家杂志社、文化出版公司担任主编工作。
曾在一些励志培训机构担任特稿讲师。
著有《会读史是本事》、《向北方人学直爽、向南方人学灵活》、《女人有境界才有幸福》、《改掉
农民性成大事》等书籍。
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书籍目录

人脉即钱脉——老江湖的社交智慧算命的秘密关系的链条酒会没人惹看不惯向冷庙烧香财神到借你一
双火眼金睛——老江湖的识人智慧失败的英雄总经理的指示心如花开共同语言新官上任识人如识树细
节识人看人的立场奇货可居天下无贼——老江湖的防身智慧贼喊捉贼财物标刻两双男鞋激发善良猎艳
明朝的花瓶合股生意骗色租房陷阱不设防居庙堂之高——老江湖的官场智慧一万个人的名字死劾报捷
敲山震虎不争是争恶人先告状陪同检查曹操的奏疏最好的权谋领导的水平失意不快口，得意不快心公
仪休拒贿富兰克林借书辞职淮青鱼田文镜治水于敏中的难堪掌声为你而鸣——老江湖的职场智慧坚持
搭桥与拆桥独狼报复理发师的“手艺”搞砸的工作汇报功劳价值水货贝克先生的女儿开会明升暗降线
条的长短一件“小事”包袱变色龙比恐龙更易生存天之骄子“大牌明星”的调动弄皱的简历守时扔掉
的机会主动表功卡位那时候，我们不懂爱情——老江湖的情场智慧分手，并非因为没有爱情女孩的誓
言等不来的爱情爱要说出口谁漂亮？
依赖女人真可怕小姐脾气挑水的来了择偶条件绅士的爱情这样说话最聪明——老江湖的语言智慧会听
才会说问题陷阱点中要穴软硬兼施迂回进攻谈判的底线蒙博托的反语林肯的比喻罗斯福的婉拒布莱尔
的自嘲推销自己触龙说赵太后找茬的应对忠言何必要逆耳反客为主顺水推舟眼界无穷天地宽——老江
湖的修身智慧下山前的问题最好成绩袋鼠的启示一碗面条成为你想成为的那个人神童满了没有答案牛
屎运把自己放低家和万事兴——老江湖的齐家智慧别拿自己的老公和别人比AA制婚姻女人的情趣自立
家庭妇男易碎的花瓶婆婆的柔软拒绝享受的清福两对夫妇回忆商道即人道——老江湖的生意智慧先捡
芝麻，后捡西瓜卖水和淘金两家小店占便宜线路之争放弃卖米双赢价格竞争驳面子最低价但求最贵人
生看透不看破——老江湖的做人智慧无言的表率嘴欠代班抬轿与坐轿做人的姿态虚荣疑心闲话助人助
己评画身价红包鸵鸟的自尊嘴上无毛，办事也牢——老江湖的做事智慧百万支票办法法不外乎人情复
印机坏了满足要求一次令人终生受益的谈话门路微笑的力量长远眼光晚了一步烦恼都是自家生——老
江湖的快乐智慧幸福打碎的鱼盘两只老鼠相由心生把信烧掉借雪橇快乐的衬衣不快乐的工作藏宝老范
的快乐生活翻转手心看手背——老江湖的生活智慧自尊心赠送手机花架吵架装修冤大头修电脑赶时间
加钱介绍来的便宜
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章节摘录

　　人脉即钱脉——老江湖的社交智慧　　算命的秘密　　一位朋友打来电话请我吃饭，说介绍一些
人给我认识。
我是向来害怕吃这样的应酬饭的，在这样的场合里，我简直不知道应该跟那些不熟的人说些什么。
可经不住朋友的三请四请，我还是去了。
　　宴是好宴，一桌人也都穿戴体面、彬彬有礼。
在介绍和寒暄的过程中，我发现朋友请来的客人中，有一大半他自己也并不认识，不是他托熟人转请
的，就是熟人带来的。
我一脸僵硬的笑容，挨着朋友坐下，心想陪他挨上一两巡酒，就借故走人吧。
　　还有两、三位客人没到，在等开席前的无聊中，朋友拿出笔记本电脑，说他新学会了一套算命方
法，只要把人的名字和生日输进去，电脑就会显示出一大堆什么“天格”、“地格”、“人格”、“
命盘”之类，特别准。
　　很快就有客人表示了兴趣，报出了自己的名字和生日。
朋友敲了一阵键盘，然后一行一行念着结果，一边念还一边问客人准不准。
这种东西本来就是好玩的，有些客人说很准，有些不准的客人就笑着摇摇头。
其他的客人也来了兴致，纷纷要求也算一算⋯⋯气氛越来越热烈，大家的矜持也都放了下来，互相之
间甚至开起了玩笑。
等到开席时，一桌子的陌生人似乎都成了老朋友。
　　席散后，朋友开车送我回去。
我笑骂他什么时候对算命这种玩意发生兴趣了。
他瞟了我一眼，缓缓说道：“你知道吗？
我用这套小把戏不知交了多少朋友，这些朋友就是我做事情的资源。
碰到不熟的人，我只要说给他算算命，自然就知道了他的名字、生日。
接下来，管它算得准还是不准，很快我就弄清楚了他多方面的信息。
而且——”他神秘兮兮地笑了笑，“你要知道，当一个人的秘密告诉你后，他会对你特别亲密，特别
信任。
这就是我算命的目的啊！
”　　【指点江湖】　　要和一个不熟悉的人在短时间内熟悉起来，过于正式的开场白往往显得做作
、客气、费劲。
这时候不如找一件大家都可能感兴趣的小把戏来做，就在大家开心的过程中，陌生和尴尬的气氛自然
就烟消云散了。
　　而要跟一个人建立更加亲密的关系，不一定要为他“上刀山，下火海”，最简单直接的办法，就
是分享他的秘密。
所谓“密友”就是这样建立起来的。
　　当然，有些秘密是不宜去套取的，因为这些“秘密”是对方生怕泄密的。
如果他被你套出来，会心内不安，要求你守口如瓶；或者也要求你贡献出“秘密”作为交换，就像山
寨入伙，先要让你纳一个投名状。
这时候的“秘密”，就成了你的负担。
因此，玩这样的小把戏时，分寸火候一定要掌握好。
　　关系的链条　　我接到一位自称是丁先生的人打来的电话，说有点事情需要我的帮忙。
我皱了皱眉，这位丁先生说跟我见过一次面，可是我实在是没有什么印象了。
正想找个借口推辞掉，可能丁先生听出了我语句中的冷漠和疑问，于是赶紧提起了丙先生，说他们之
间是很好的朋友。
　　丙先生我倒是认识，可也仅仅是认识而已，对他我并没有太多的了解。
这位丁先生托我办的事情其实也不是很难，不过却需要用我的名誉和人格去做担保，老实说，我不太
愿意为了一个并不了解的人做这样的事情。
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　　可是很快，这位丁先生又提到了乙先生，说乙先生和丙先生原来在部队里是一个班的战友。
乙先生我就不能等闲视之了，他跟我读高中时最要好的一个同学甲先生是世交，他们两家都是一个部
队大院的，从爷爷辈起就是革命老搭档。
我们也在一起吃过几次饭，聊过几回天，由甲及乙，因此乙先生也算是我的朋友。
　　到了这里，我已经不好再拒绝丁先生的请求了，于是答应他先试试看。
在此之前，我准备把这根关系的链条先捋一捋。
　　我首先打了个电话给甲先生，这是我的老同学，当然信得过。
甲先生在电话里给乙先生拍着胸脯打了保票，让我绝对放心；接下来我又打电话给了乙先生，乙先生
同样给丙先生做了证明，说这个人靠得住；再接下来又是丙先生给丁先生保证⋯⋯由此我得出结论：
丁先生是一个可信任的人。
我这个人本来就喜欢帮人，而这件事里面又牵涉到这么多人的面子，我当然义不容辞。
　　可最后的结果证明：这位丁先生是一个见利忘义的小人，我的名誉人格随他一起去扫了地。
　　急怒之下，我又重新去捋这根友谊的链条，发现每个环节都没有问题：甲是我信得过的，那么乙
也应该信得过，既然乙信得过，为什么又信不过丙呢？
丁也就不用怀疑了吧？
好吧，顺推下去没有结果，我们就倒推：丁既然是个小人，丙所做的保证就一文不值。
看起来，这根关系的链条应该就卡在了这一环上。
可是，丙本来就不是我的朋友，对他我也并不了解，但我却还是让他对丁先生进行保证，并完全相信
这个保证，这又能怪谁呢？
　　【指点江湖】　　都说朋友多了路好走，可有些所谓的朋友，却是穿你的鞋，走他自己的路，让
你打的找去吧。
　　人与人之间的关系，并不是电脑中的复制模式：一个接着一个，直到一千一万都不会有所差别；
它是复印机的复印模式：当我们不断地用上一张复印件而非原件去复印下一张时，出来的文件将越来
越不清楚。
　　对一个人，不要完全依赖于朋友、熟人之间的口口相传，而要亲自去进行调查、了解。
如果把握不准，就不要轻易将自己卷进去，不管这里面牵涉了多少人的面子。
朋友我们应该帮忙，朋友的朋友你就要谨慎了。
而朋友的朋友的朋友，你最好就要学会说不！
当然，如果你在跟他的交往中对他有了深入的了解，和他直接成为了朋友，那就另当别论。
　　酒会　　陈先生和几位朋友合股，成立了一家小型的地产公司。
在香港，这样的小型地产公司多如牛毛，陈先生的公司也只能做做翻新一些校舍、开发一些村屋这样
的小项目。
而要打开公司的局面，还是要和那些政府高官、地产大鳄、行业精英们扯上关系。
　　要说机会还是有的，一次地产界举办一次盛大的慈善酒会，陈先生也居然在被邀请之列，他兴奋
不已，决定利用这个机会好好拓展一下自己的　　人脉。
　　“啊，你就是李先生，见到你太荣幸了，我是XX公司的，这是我的名片，请多关照。
我们公司是做⋯⋯”　　“郑先生，你能给我一张名片吗？
希望以后有好机会你能提携鄙公司一把⋯⋯”　　“你是罗署长吧？
我是X X公司的，希望以后能多关照一下我们⋯⋯”　　“你们好，请问你们是哪家公司的，这是我
的名片，我们交个朋友⋯⋯”　　陈先生蜻蜓点水般地在全场穿梭，碰到任何人都直接上去递名片，
然后背书一样地自我介绍一番，要求别人也给他名片。
有时候，别人正聚在一起谈话，他也挤过去，没有礼貌地打断对方，要求和别人认识。
　　实际上，这样的酒会有很多社会名流和行业巨头出席，对陈先生这样的冒昧举动既惊讶又反感。
出席酒会的其他业内人士也对他这种无头苍蝇式的乱撞行为讪笑不已。
一大圈跑下来，陈先生费了不少口舌，却什么人也没交下，什么局面也没打开。
　　酒会散了后，在门口的垃圾桶内，陈先生发现一大堆自己发出去的名片被无隋地扔在那里。
　　【指点江湖】　　人都是喜欢结成一个个圈子的，每一个圈子，都有自己固定的游戏规则和社交
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方式，想打入到某一个圈子中，你首先必须了解的就是这些东西。
　　慈善酒会不是展销会、交易会，来的人没人是愿意跟你谈业务的，你得了解自己身处的场合。
陈先生像一个推销员那样的投递名片，背书一样地去做一番自我介绍，得到只能是对方的轻视和厌烦
。
而且，在参加这样的酒会前，陈先生既不去了解来参会的都有些什么样的人，更不认真研究这些人的
身份背景、兴趣爱好、交际习惯，他就这么直统统地上去要求和对方交朋友，当然会遭到别人的拒绝
。
　　没人惹　　琳琳在单位是有名的“没人惹”，为什么？
就因为她嘴上太厉害，没理还要辩三分，有理就更不会放过对方了。
　　领导批评她的工作没做好，她总是要想出各种各样的理由来抵抗、躲闪，实在抵抗、躲闪不了，
她还有一招“乾坤大挪移”，把责任推给别人，或者说“某某也是这样的，你怎么就知道批评我？
”把个人的错误搞成“法不责众”。
　　同事给她指出问题，她更是不愿接受，那神情、那语气，就是“你算老几，我还用得着你来教？
！
”弄到后来没人愿意再给她善意的提醒和建议。
　　如果是她得了理了，那更不会饶人。
有一次，领导因为一件事情批评了她，后来经过调查，发现是一个误会，领导也向她道了歉。
可她却把这个事记在了心理，逢人就说领导总是“冤枉”她，是一个不讲道理的“暴君”。
这话传到了领导的耳朵里，让他非常生气。
如果是同事和她发生了争执，那她更是非要见个输赢不可。
即使对方让步了，不愿再继续跟她理论下去，她还在那里喋喋不休，非要让对方打心眼里承认自己错
了而她才是对的，方能善罢甘休。
　　琳琳自以为在单位“没人惹”，其实就是“没人理”，最后变成了“没人要”，不久后就被单位
辞退了。
　　【指点江湖】　　中国有句俗话，叫做“得饶人处且饶人”，在交际中，不必对别人的过失或缺
点耿耿于怀，否则势必导致人际关系的恶化。
　　在社交场合中，我们固然希望与人和气相处，但人和人的脾性、见解不一，发生争执也是难免的
事。
没理我们不要强辩，这样即便争赢了，非但不会有益，很可能对自己还会有害；有理呢？
也不必咄咄逼人，因为你的步步紧逼，反而会激发对方的抵触心理，结果，旧矛盾未解决，新矛盾又
产生了。
　　争吵从来就不会有真正的赢家的。
你自以为说服了别人而洋洋得意，其实别人对你只不过是“惹不起，躲得起”而已。
面子既没有得到，里子更丢了，一个人的“精神胜利”不过惹人耻笑而已。
　　看不惯　　菲儿在家人和同事的眼里，是一个性情孤僻的人。
在单位里，她没有人缘，吃不开；在生活中，她也没有知心一点的朋友，甚至连一个能陪她逛街购物
的玩伴都没有。
　　她不是没有尝试去多认识一些人，多和别人交往，可是常常是因为她对别人某方面的“看不惯”
，导致一个新的人际关系刚刚建立，就被她掐掉了。
　　这天，办公室新来了一个女孩，人挺爽朗大方的，见到年长的就叫大哥大姐，见到菲儿这样的同
龄女孩更是亲热，到了中午，两人已经能够坐在一张桌子上，一边吃饭，一边聊天了。
　　有人主动和自己交朋友，菲儿当然很高兴。
办公室里就她们两个小女孩，关系自然就比较密切，平时互相之间帮点小忙、带个东西什么的都无所
谓。
按理说，她们俩即便不能成为知心的朋友，也会成为关系融洽的同事。
　　但不久后，菲儿就开始看不惯这位新同事有点拖沓懒散的习惯了。
有一次，这个女孩向菲儿求借一张某超女的签名唱片，说好下周一上班的时候还。
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菲儿是这位超女的铁杆粉丝，对她的唱片宝贝得不得了，尤其是这张签名唱片，是菲儿千里迢迢从南
京跑到长沙，在偶像的签售会上得到的，轻易不外借。
这回一来对方声称也是该超女的粉丝，二来她也不好伤了刚刚建立起来的友谊，一咬牙就借了。
但她强调，下周一唱片一定要还。
　　可是到了下周一，这位新同事唱片忘带了。
她连声跟菲儿说对不起，答应第二天一定记得带，到了第二天，她居然又忘了带，直到第三天才将唱
片还给菲儿。
　　菲儿很不高兴，第一，她怀疑对方是故意不守约，好多用几天；第二，即便对方真的忘了，但这
样马马虎虎，就是不爱惜她的东西，甚至于就是对她不尊重。
由此，菲儿对这个女孩的看法越来越多，对她身上的其他缺点也更有意识地去关注。
渐渐地，她与这个女孩的关系越来越远，她又失去了一个“可能”的朋友。
　　【指点江湖】　　戴眼镜的人一定有过这样的经验：透过镜片看人时，很容易看到别人脸上的缺
点，一些青春痘啦、一点疤痕啦、几丝皱纹啦等等。
也许对方本来是一个帅哥或者美女，但到了我们的眼里也就打了折扣。
某一天，当我们忘了戴眼镜时，再去看同样一个人，会觉得他或她今天不同寻常，显得格外漂亮。
这就是模糊产生美的原理。
对方脸上的缺点并没有消失，但因为模糊，我们不会特别注意到，自然就觉得对方美了。
　　在我们处理人际关系时，同样适用这样一个模糊原则。
所谓“人无完人”，这个世界上的每一个人，都会有他的缺点。
有些人可能毛病多一些，有些人少一些；有些人毛病隐藏得好一些，有些人不懂收敛；有些人知道反
省并努力去改正自己的毛病，有些人没这个意识⋯⋯既然如此，我们在与人打交道时，就不必太过于
较真，更不必“因噎废食”。
　　古人云：“水至清则无鱼，人至察则无徒”，什么意思呢？
就是说太清的水里是养不了鱼的，比如说蒸馏水。
而人如果把什么事都要分辨得一清二楚、毫不通融，这样的人也不会有朋友。
我们在人际关系上，要学会对别人的一些无伤大雅的缺点视而不见。
他喜欢逗你玩，她说话太唠叨，他吃饭吧叽嘴，她有点爱臭美⋯⋯你都不能因为对方的一点错误缺点
，就对他或她上纲上线，从而疏远关系。
　　对别人缺点错误的刻意模糊，并不是姑息纵容，也不是认可别人的缺点错误，而是因为，这样的
错误缺点，或者只是你个人认为的、不能忍受的；或者是对方能够自我反省、自我改正的；又或者是
相对于对方的长处和优点来说，你必须进行妥协的。
　　向冷庙烧香　　“小赵啊，你是来找游主任的吧？
唉，你不用再拜访他了，因为工作上的一次失误，他被免职调到了后勤部，现在临床部是杨医生暂时
代理主任的职务。
”　　幸好在走廊碰到了相熟的罗医生，要不然四象药业公司的业务员小赵，这回可真会进错庙、烧
错香了。
　　“想不到，有着‘杰出专家’称号的游主任也会出娄子。
”小赵摇了摇头。
老游是他的老关系户了，跟四象公司做成了好多笔生意，现在他下了台，小赵还是觉得挺可惜的。
看来，得重新烧香拜菩萨了。
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编辑推荐

　　《老江湖的智慧》里有人在江湖飘，就必须学会一些江湖的智慧！
在中国，有人的地方就有江湖。
无论是生意场、官场、职场、情场，还是社交场，都存在江湖。
可以说，江湖贯穿了我们工作和生活的全部。
　　有江湖就有争斗，就有陷阱。
这就需要那些[老江湖]们的经验智慧来为我们指点迷津，让我们少走弯路，少中圈套，少碰墙壁，在
工作和生活中顺风顺水、步步登高。
　　媲美刘墉《我不是教你诈》的麻辣励志经典。
伴你闯荡“江湖”的必备宝典。
解读社会面面俱到，剖析人性刀刀见骨。
　　卡耐基说：一个人的成功，专业只占15％，85％的社会知识和社会阅历才是关键。
而有人的地方就有江湖，我们的社会就是一个江湖。
无法退出，你只能选择昂首进入。
《老江湖的智慧》让你的人生受益匪浅，让你少走弯路，少吃亏。
　　妙语抢先石　　要跟一个人建立亲密的关系，不一定要为他“上刀山，下火海”，最简单直接的
办法，就是分享他的秘密。
　　猎艳的人对自重的女人很快就会丧失兴趣。
如果你把自己弄成个包子样，那就别怨狗跟着。
　　我们常说，“耳听为虚，眼见为实。
”可事实上，眼见也未必为实，因为你所看到的，很可能不过是一场逼真的演出。
　　守很多时候，是我们自己的不设防，启动了恶狼的觊觎之心，而且使他的胃口变得越来越大。
　　官场上的事情很微妙，很多问题不是是非问题，而是政治问题。
你可以蔑视小人，但你一定不能轻视小人。
“千里之堤，溃于蚁穴”，小人的破坏使的是暗劲，让你不知不觉已受内伤。
　　这个世界上，不存在没有差异的爱情，即便是门当户对，也即便是志同道合。
　　当第一颗心被突如其来的灾祸或者幸福占据时，我们要学会用第二颗心来思考。
　　一件好事后面，会不会紧跟着一件坏事，这要看我们对待好事的态度，反之亦然。
　　AA制婚姻的结果，只为以后的离婚带来了方便。
各自的存款，各自的财产，各自的债务，共同家里的一切，分属每个人。
付出与所得相等，只是，感情不在此列。
　　这个世界上是没有“无关紧要的一部分秘密”的，人们有个天性，只要知道了一部分秘密，就想
要挖出全部。
　　“我不敢高攀！
”这好像是一种穷人的骨气，其实是一种不得志之人的自卑。
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