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内容概要

中国人做生意全景流程再现，学者深邃分析不无洞察之力。
中国人做生意过程中，是一手“信任游戏”，一手“权力游戏”，其间有绵绵不断的博弈，但同时又
要顾念人情，保留余地，以维持一定的真实信任。
在“吃饭喝酒搏感情”的表象下，交易双方保持着相当的理性算计，绝非只是“讲义气”“ 图个爽”
而已。
　　本书可供经济学、管理学、社会学研究者，大专院校相关专业师生，中外企业经营者及中高层经
营人员参考。
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作者简介

罗家德，清华大学社会学系教授、博导，美国纽约州立大学社会学博士，经济学以及应用数学硕士，
师事格兰诺维持特从事社会网研究。
主要教学领域在社会网理论、社会网分析方法以及组织理论，并在海内外多家商管学院教授创业，关
系管理学以及网络关系营销等。
在学术领域致力于将社会网研究应用于经济社会现象以及企业管理，并与同好筹备成立“中国社会簹
会社会网研究专业委员会”，中国内努力推广社会网研究以及关系管理学。
其社会网或社会资本相关论文散见于许多海内外知名学术期刊，并著有《社会网分析讲义》、《NQ
风暴——关系管理的智慧》以及《网际网络关系营销》等书。
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