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内容概要

“晨会是门店的灵魂”，“晨会经营其实就是财富经营”，无疑晨会具有不可估量的功效。
晨会，是释放激情的最佳表现方式。
没有激情的人就如燕雀，没有雄心，难以成就事业；有激情的人充满了动力、爆发力和战斗力。
而晨会，正是释放这三种力量的最佳方式。
    晨会能产生巨大的激励作用，它可以鼓舞士气，推动业绩的增长，并最终带动一个团队、一个整体
的前进与成长。
晨会又是一项需要长期经营的工作，需要做好一个长期的、系统性的计划，并且在形式上、内容上不
断创新才能使晨会富有生命力。
    但对许多店长来说，如何开展长期有效的晨会常常是他们的难题。
中研国际品牌管理咨询机构已经出版了三本关于晨会的书籍：《晨会故事99》、《晨会游戏99》、《
晨会话题99》，而本书则致力于全面介绍终端店铺晨会的流程，可与上述三本书结合起来阅读，以期
帮助终端店铺的管理者开好晨会，打响每日工作的第一枪。
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作者简介

王琰女士，中研品牌零售顾问。
曾历任知名运动品牌、休闲品牌高级培训经理，多年终端店铺培训及管理工作使王女士具有丰富的培
训实战经验，尤为擅长终端店铺人员管理、销售技巧、沟通技巧、员工激励、服务技能的培训。
对品牌公司培训督导系统管理具有丰富的经验。

　　擅长课
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