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前言

　　在经济全球化大潮的推动下，国际贸易已成为世界各国政治、经济、文化交流的一个重要平台，
成为各国经济发展和社会生活中不可缺少的内容。
随着中国加入世界贸易组织和进一步的改革开放，中国对外贸易额在世界贸易的排名迅速飚升。
这标志着中国在融入经济全球化、参与国际经济竞争方面逐渐发挥重要作用。
　　伴随着中国对外贸易的发展，越来越多的企业融入到全球化带来的国际商务竞争之中，一大批熟
悉国际贸易理论和实务，掌握国际贸易法规，熟练运用外语，精通电子商务的国际贸易实用人才将成
为社会急需的热门人才。
为了进一步适应国际经济贸易发展的新形势，培养出实用型、复合型的高技能国际商务人才，我们在
认真研读了有代表性的国际贸易实务著作，广泛吸收各家长处，本着求实、创新的精神编写了这本应
用型教材《国际贸易实务》，以满足高等院校的学生和社会各界对进出口贸易实务知识学习的迫切需
要。
　　在本书的编写过程中，我们力求体现编排合理、内容全面、结构新颖、文字精练、条理清晰、重
点突出、资源丰富的特点。
　　（1）内容全面、结构完整。
全书以国际贸易法律与国际惯例为依据，以国际贸易买卖合同内容为核心，以合同签订与履行的业务
操作程序为主线，进行了全面具体的介绍和说明。
在内容翔实的基础上，突出实用性，并适应国际贸易的最新发展。
　　（2）资源丰富．本书不仅对相关业务中所涉及的国际惯例及国际商法进行了系统全面的介绍，
还很好地体现了国际贸易的新动态，收录了《联合国国际货物销售合同公约》、《2000年国际贸易术
语解释通则》，以及2007年7月1日生效的《跟单信用证统一惯例（UCP600）》、常用票据等丰富的资
料，以便学生查找掌握。
　　（3）结构编捧新颗、实用．本书每章开头都有本章的“学习要点”、“引导案例”，文中有“
案例分析”和“例题”，篇末有“本章小结”、“关键名词”、“思考与练习”。
以便于学生复习和掌握知识点，并注重实际操作技能的培养，提高学生的实际操作能力。
　　本书参考了大量的文献资料，但个别地方难免会有疏漏，敬请诸位专家学者谅解。
在此，我们向参考过的中外文献的作者表示诚挚的谢意。
　　由于编写时间仓促，编者水平有限，书中疏漏与不当之处在所难免，敬请广大读者批评指正。
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内容概要

国际贸易实务是高等院校国际经济与贸易类专业的核心课程，也是获得外经贸从业资格的必修课程。
该课程是为培养高等应用型人才掌握、理解和应用国际贸易的基本理论、基本规律、基本技能和基本
知识而设置的一门专业基础课。
　　本书共分十章，全面阐述了国际贸易实务的主要内容，包括导论、国际货物买卖合同的标的、国
际贸易术语、商品价格、国际货物运输、国际货物运输保险、货款的支付、争议的预防与解决、国际
货物买卖合同的商订与履行以及国际贸易方式等。
本书各章以引导案例展开学习内容，结合理论与实践，以篇末点述归纳要点，以思考练习题和技能实
训检验学习效果，并提供专业术语的英文译文。
　　本教材资源丰富、结构新颖、条理清晰、重点突出，可供高等院校外经贸专业及相关专业学生选
用，也可供从事外贸业务的人员学习、参考。
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章节摘录

　　第二节 商品品质　　作为合同的主要条件之一，品质条款一经订立便成为交易双方交接货物的品
质依据。
因此，在交易磋商及合同订立过程中，双方应正确把握和订明品质条款。
一、商品品质的含义及重要性　　商品的品质（quality ofgoods），是指商品的内在素质和外观形态的
综合。
前者包括商品的物理性能、力学性能、生物特征、化学成分等自然属性；后者包括商品的外形、色泽
、款式、味觉和嗅觉等。
　　提高商品的品质具有非常重要的意义，因为它是决定商品使用效能和影响商品价格的重要因素。
在当前国际竞争空前激烈的条件下，许多国家都把提高商品品质作为非价格竞争的一个主要组成部分
，力求以质取胜也是加强对外竞销的重要手段之一。
因此，在出口贸易中，不断改进和提高出口商品的品质，不仅可以增强出口竞争力，扩大销路，提高
销价，而且还可提高出口商品在国际市场上的声誉，并反映出口国的科学技术和经济发展水平；在进
口贸易中，严格把好进口商品质量关，使之满足国内生产建设和人民的消费需要，是维护国家和人民
利益，确保提高企业经济效益的重要问题。
　　由于国际贸易的商品种类繁多，即使是同一种商品，在品质方面也可能受自然条件、生产技术和
加工工艺水平以及原材料的使用等因素的影响而存在差别，这就要求买卖双方在商订买卖合同时首先
对品质条款做出明确规定。
　　合同中的品质条款，是构成商品说明的一项重要组成部分，是买卖双方交接货物的依据。
《公约》规定：“卖方交付的货物，必须符合约定的质量。
如果卖方交货不符合合同的规定，买方有权要求损害赔偿，拒收货物，甚至撤销合同，商品的品质影
响到买卖双方的权利义务。
”二、商品品质的表示方法　　在国际货物买卖中，商品种类繁多、特点各异，故表示品质的方法也
多种多样。
归纳起来，包括以实物表示和以文字说明表示两大类，现分别介绍如下。
　　1．以实物表示商品品质（actual qualil．y／sample）　　以实物表示商品品质，又可分为看货买卖
和凭样品买卖。
　　（1）看货买卖（salebyactualquality）　　看货买卖是指买卖双方根据成交货物的实际品质进行的
交易。
当买卖双方采用看货成交时，买方或其代理人通常先在卖方存放货物的场所验看货物，一旦达成交易
，卖方就应用买方验看过的商品交货。
只要卖方交付的是买方验看过的货物，买方就不得对其品质提出异议。
这种做法，多用于寄售、拍卖和展卖的业务中，具有独特性质的商品，如珠宝、首饰、字画、特定工
艺制品（牙雕、玉雕、微雕等）尤为适用。
　　（2）凭样品买卖（saleby sample）　　样品是指从一批货物中抽出来的或由生产、使用部门设计
、加工的，足以反映和代表整批货物质量的少量实物。
凡以样品表示商品品质并以此作为交货依据的，称为“凭样品买卖”。
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