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内容概要

每个人的成功都来之不易，因为成功的幸运不会从天而降，大部分获得成功的人，没有什么秘诀可言
，只不过是靠自己日常的辛勤和努力，再加上一点运气和机会罢了。

其实，想要获得成功，不需要你如何下定决心，忍辱负重。
你只要：每天进考一点点——每天坚持进步，每天做好自己，不断提升自己的小平和能力，成功就会
离你不远了。
水滴石穿，积少成多。
成功总是留给有准备的人，这个准备是什么?它是每天的准备，每日的积累，从量变到质变，最终让准
备在机遇到来时梦想成真，从而享受到成功的喜悦。
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章节摘录

版权页：人生交往处世必须诚以待人，信实为本。
说话办事时，讲究的就是一个“诚信”二字。
可是有些人，就喜欢说话虚飘，宛如云山雾罩，让人觉得厌烦。
他还自以为自己有多么高深、多么聪明。
交友中，朋友间的说话、相处等也是需要诚实的。
“友情为终生的精神食粮，我们的生活不能没有友谊。
”可是，得到真正的友谊是不容易的。
它需要“用忠诚去播种，用热情去灌溉，用原则去培养，用谅解去护理”。
从客观上讲，真正的感情只能在“两厢情愿”“投桃报李”的基础上产生和增进，因为感情是需要双
向交流。
自古以来“士为知己者死”的说法，不就是“投桃报李”吗?前些年有一件事情也许你还记得，某学院
博士生马某，在寻求体现自身价值的职业时四处碰壁。
他不抱多大希望来到广东某著名空调器集团求职，没想到老板毫不犹豫地接收了他。
问及待遇时，马某说：“我在大学是讲师，在这里不能降低。
另外，我有失眠的毛病，必须有个单间住。
”也许这些条件在一般人看来，实在有些苛刻，可是在这位集团老板眼里，知识人才更为重要，于是
老板听后欣然应允。
在马博士看来，这位老板也算是自己的“伯乐”和“知音”了。
所以他工作起来也就很是用心。
一个半月之后，马博士破译了蓝波一希岛空调器的工艺原理，使该公司的空调在短期内上了一个新档
次。
马某的待遇也随即提升。
住房也得到调整。
同时，还按空调的销售量提取报酬，实现了自己的“知识换价值”。
有一次，马博士在广州开完会准备回厂，“恰巧”有一辆高级轿车在宾馆门前恭候，“司机”声称是
回顺德，可以顺路送他。
待车到顺德，“司机”才告诉他，自己也是生产空调的老板，如果马博士到他那里去，年薪30万元。
这辆高级轿车马上归他使用；同时，他还告诉马博士，如果一时拿不定主意，日后只要打个电话，随
时都可以去施展才华。
马博士没有答应这位老板的请求，他以后也不准备打那个电话。
是什么东西把马博士的心钩住了?主要不是物质的力量，而是他与先前那个空调集团已经建立了的感情
。
没有人能拒绝朋友，因为每一个人都需要帮助，那么，精明人该是怎样做的呢?倘若谁的精明必须借助
虚伪，那么他自身也就生活在虚伪之中，必然失去别人的信任和友谊，最终导致失去所有的朋友。
至于假装友好、貌似亲密的不真诚表现，那就是人际交往中的“伪、劣、假、冒”货色了，只会对曾
经有过的点点友情破坏殆尽。
一位李先生在谈到交友贵真诚的时候，讲了他的一些体会，很有代表性。
他说：“朋友也会变，而且往往变得让你认不出。
”于是讲起自己经历的一个故事：前些天，有位朋友从中原某地来到北京，没电话也没信。
李先生他们是在一个不起眼的小瓜摊下邂逅的，当时他极尴尬，一再声明他到北京四五了，天天给我
拨电话，不是没人接，就是拨不通；他说很想念我，老想找个时间“聚一聚”“乐一乐”，碍于朋友
的情面，念及过去的交往，李先生没好意思说破每天从早到晚都在办公室，电话就在手边，怎么会没
有人接?后来他说今天不行了，下午还要陪县委书记出席一个很重要的招待会，明天上午定来看望李先
生。
其实，李先生已经没有“再见”的愿望，便说明天上午要出门办事，况且路远车挤，不必劳碌奔波了
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。
他却“热情”不减，执意要与李先生“畅叙友情”⋯⋯分手时，李先生没答应一定等他；回家想想，
又觉得毕竟交往了七八年，让人家因扑空而败兴不够意思。
于是李先生决定守时恭候。
次日苦等一上午，居然人未露面，电话也没打来。
一周之后，中原来信，李先生以为那朋友要道歉，或阐述自己失约的“道理”。
拆信一看，李先生傻了。
他意思说那天上午到单位办事，如何挤车、如何跑路、如何久等、如何差点儿赶不上火车，字里行间
除了惋惜就是埋怨，一切都跟真的似的。
朋友交到这份儿上，李先生只有以沉默表示“拜拜”了。
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编辑推荐

《每天进步一点点》：生活如舟，不进则退，不积小流，无以成江海，成功是由点点滴滴的努力积累
而成丑司。
请相信，你与成功只差一码距离。
一部告知年轻人迈进成功的必备读本。
让你一生受益轻松蜕变的12个月，想要成功的你还在等什么？
一部引导年轻人走向成功的必备手册。
简单易学的成功经验，全方位解析成功背后的因素。
每天学习一点点，成功与你近一点。
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