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内容概要

本书围绕着店铺货品管理，全面展开，层层推进，将其中每一个工作环节细节化，把一切实用的技巧
落实到具体环节中。
让店长在货品管理上得心应手。
    中国店铺研究学会副会长，毕业于复旦大学。
十几年来一直潜心研究百年老店的成长规律，发表了许多有真知灼见的论文。
2005年出版的《中小店铺货品管理》一书，以其简洁实用，受到店铺经营者的好评。
此次是应读者要求，对原书进行了修订，推出精编图文版《货品管理决定店铺盈亏》。
相信本书会再次给广大读者朋友带来惊喜！
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章节摘录

　　第1章　如何进货　　一、首先应当确定经营范围　　面对琳琅满目、种类繁多的商品，店铺经
营者常常会感到无所适从，不知道该组织什么样的商品。
当他们走进批发商城，成千上万种商品展现在面前，不少人的确看花了眼，不同品种的商品，同品种
不同牌子的商品，同牌同品种不同包装的商品，应有尽有。
如何选择?为了谨慎行事，他们往往盲目跟风，其他店铺销售什么商品，自己也匆忙跟进，或者为图省
事，推销员上门推销什么商品，就试销什么商品。
久而久之，商品经营毫无特色可言，货架上充斥着大量周转不灵的商品，造成资金积压、经营困难。
要避
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编辑推荐

　　《货品管理决定店铺盈亏(精编图文版)》围绕着店铺货品管理，全面展开，层层推进，将其中每
一个工作环节细节化，把一切实用的技巧落实到具体环节中。
让店长在货品管理上得心应手。
　　货品的一条龙管理是店铺经营的核心。
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