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前言

我们虽然是最早使用货币的民族之一，对钱的意义和效用有时却知之甚少。
怎样才能赚大钱？
这是本书希望给出一定答案的问题。
但这个问题注定无法说清楚，商海茫茫，谁能穷尽前人的智慧？
我们意在抛砖引玉，给财商极高的您提供一个参考、一点启发。
有一点可以肯定，读完本书之后你一定会有追逐钱的冲动，一定会有爱钱的感慨，因为你会发现：真
正追逐钱的人，其实也是有道之人；爱钱不但无罪，而且是一种美德。
“赚钱”和“挣钱”是两回事，原来存钱不是爱钱，原来爱钱之心还要刻意培养，原来赚钱的机会就
在你身边。
这不是故作惊人之语，事实就是这样。
读完全书之后，你应该明白：富人眼里的钱，和穷人眼里的钱不一样；富人明白钱是数字，钱是“泉
”，钱是看不见摸不着但可以用智慧把握的东西，所以富人能够轻易让钱来到他们身边。
反观现在还不够富的你，你的观念是否具有足够的竞争力和富人争夺财富呢？
仔细想想，你会说：“哦，原来我并不是一个真正爱钱的人。
”

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<赚钱的门道>>

内容概要

赚钱三步走：发现自己的优势，存储你的价值，实现你的价值，赚钱新思维：巧用数学运算符，赚钱
新方法：出奇制胜，战略战术，开店宝典，赚钱大空间：投资领域。
    翻开此书，用心品读，你会发现：原米“赚钱”和“挣钱”是两回事，原来存钱不是爱钱，原来爱
钱之心还要刻意培养，原来赚钱的机会就在你身边⋯⋯
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书籍目录

第一篇 爱钱  一、钱是什么    1.中国人为什么特别忌谈钱    2.钱是数字——钱从来都是和数字结合在一
起的。
“数不清”    的钱，不算钱。
  二、为什么赚钱    l.赚钱不仅是为了生存——为什么有些人成了富翁?如果仅仅只    是为了生存，我们
这个时代相当多的精英可能根本用不着继续劳    碌了。
    2.爱要说，爱要做——怕说出口，就很难得到真爱。
对钱也是    如此，如果你不敢说出爱钱，说明你不够爱钱，你不爱钱，钱自    然也不爱你。
  三、什么样的行为才算赚钱    1.挣钱与赚钱——挣钱的“挣”字，是“手”字旁加一个“争”    字，
而赚钱的“赚”字，是“贝”字旁加一个“兼”字。
    2.你可以不赚钱吗?第二篇 赚钱  一、赚钱第一步，发现自己的优势——这个世界上最值钱的，是你    
自己。
    1.发现自己的优势之一一现在就开始拟出自传提纲吧!然后假想    一下，有没有人会对你的经历感兴
趣，如果答案是否定的，说明    你还没有发现自己的价值。
    2.发现自己的优势之二——你有没有赚钱的经验?回忆下，自己    可曾卖过一样东西?    3.发现自己的
优势之三——你有没有赚钱的资源?赚钱最关键的    资源是人际关系，你不必认识太多富翁，你需要的
是“钱途无量    ”的朋友。
    4.发现自己的优势之四——请明确一点，做有钱人将会牺牲很多东    西，你确定自己能牺牲多少?    5.
发现自己的优势之五——整理自己的资产，为创业作准备。
很多    巨富曾经一贫如洗，那是因为他们为自己的事业押上了全部家当。
但    他们也因此最终获得成功。
  二、赚钱第二步，存储你的价值——从打工的时候开始，你就要为赚    钱作准备。
    1.存储优势之一：整理知识——查查有多少你本该掌握而没    有学习或者曾经掌握现又丢失的知识，
列出其重要性，然后按顺序开    始补课。
    2.存储优势之二：观察世界——发财之前，别研究富人的生活，你应    该了解周围人的消费方式和现
实世界的经济运作状况。
    3.存储优势之三：发现问题——谁能发现问题，谁就能赚钱。
偏偏对    多数问题人们是熟视无睹的，或默默忍受的，其实生活中发现问题    不难，就看你有没有心
了。
    4.存储优势之四：理清人脉——整理你的人际关系资源，然后按计    划定期与他们进行交流。
    5.存储优势之五：积累信用——未实现的承诺，一定要补偿。
    6.存储优势之六：策划自己——说到策划，你可能想到企业的营销    策划，其实人和企业是一样的。
  三、赚钱第三步，实现你的价值    1，寻找合伙人——这不光是为了规避风险，你更应该明白自己的
能    力有限。
如果你永远都不打算与人合作，那么你几乎一分钱都赚不到。
    2.写赚钱计划书——如果没有写过赚钱计划书，你至少应谢随时记下    自己的金点子。
    3.大胆借钱——赚钱是光荣的，所以要理直气壮地为自己筹集资金。
    4.从简单的事做起——任何事业都有困难，如果你从最难处开始，你的    事业将无法开始。
    5.借鸡生蛋——你要借的不光是钱，还有能下金蛋的鸡。
信不信由你，    几乎所有富豪都干过这样的事。
记住：要借，不能买，更不能讨。
  四、赚钱新思维之“巧用数学运算符”——创新是什么?创新就是“≠”    ，除了“=”之外，加减乘
除都能放大你要实现的目标。
    1.“加”——不用加多，只加一点，加到人心眼儿里，自然有钱来。
    2.“减”——有时候我们需要做一些亏本的生意，放长线钓大鱼，减    法虽不能说是多多益善，但偶
尔用之，效果会出人意料。
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    3.“乘”——水田鸭子，鸭子吃了虫，秧苗不打药，粮食和鸭子都成了    绿色食品。
本不相干的两条财路交汇，往往可以走出新财路。
    4.“除”——牛仔裤上挖两个洞就变成乞丐装。
时尚商品之所以赚钱    ，往往是因为它有破有立，除旧立新。
如果你能抓住全新的时尚元素    ，赚钱还会难吗?    5.“乘方”——规模效应很重要，很多生意，别人
怕风险，你就要垄断    。
久旱逢雨，如果只有你卖雨伞，路人还有选择吗?    6.“开方”——产品可以拆分，市场可以拆分，消
费群体可以拆分，拆    着拆着就拆出新境界了。
    7.“小于”——薄利多销，买的人多了，一样可以赚大钱。
当然如果你    没办法降低价格，在价格一定的情况下，你可以提供分期付款服务，那样    你的产品也
就显得便宜了。
    8.“约等于”——善相比附，别人的名气自可变成你的价值。
别人商品的    优点也可以变成自己货物的优点。
  五、赚钱新方法之“出奇制胜”——好大喜功的人总是把眼光放在那些世人    皆知的暴利行业上，聪
明的人却总是能够出奇制胜。
生活中蕴藏着很多的    商机，只要你留心，一定可以由小做大。
    1.从他人不太注意处赚钱——大家还没注意的东西，你更应该研究它的价    值，从中寻找别人看不到
的商机。
    2.利用最普通的资源赚钱——随处可见的资源，取之不尽，而对它的需求    ，也是无尽的。
    3.用“无成本”的商品赚钱——成本等于零的商品很多，善于开发它的人    ，很容易白手起家，突发
大财。
    4.从信息中赚钱——在闲谈中透露着丰富的信息，你要是能抓住这些信息    ，商机自然也就来了。
    5.用新意赚钱——别人做你也做，做的人多了钱当然就难赚了。
所以要善于    发现与众不同的商机，出其不意可以带来意想不到的成功。
  六、赚钱新方法之“战略战术”——商场如战场，既然赚钱，就要更好地面对    竞争。
    1.转战八方，发现更好机会——主动改变自己，“钱途”将为之改变。
    2.巧借东风——诸葛亮并不能自己造出十万只箭，但他却在很短的时间内拥    有了十万只箭，靠的是
他巧妙地借用了东风。
那我们怎么借呢？
  七、赚钱大空间之投资领域——想，可以想人所不敢想；做，却定要做人们    最需要你做的事。
    1.女人——都说女人的钱好赚，千万别不屑。
    2.儿童——孩子的钱全是家长的，心痛钱的只有家长。
    3.老人——老年人这个诱人的市场存在着太多的空白，老年人多层次的消费    需求还不能得到较为全
面的满足。
这里面当然蕴藏着巨大的商机。
  八、赚钱新方法之开店宝典——要善于从平常中看到特殊的商机，透过现象看    本质，发掘新机会。
    1.电影画廊    2.宠物“托养所”    3.梦幻烛光店    4.纺织自助店    5.足球纪念品店    6.另类餐馆    7.音像
杂货铺    8.DIY“缝艺吧”
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章节摘录

太执著于对钱的占有不是好事，但爱钱却不是过错。
为什么呢？
因为真正的爱并不意味着绝对的占有。
曾有一位富翁深爱一个女明星，为她付出很多，却从未要求她嫁给他，因为他认为：她是一朵娇艳的
玫瑰，无法在我怀里开放，我绝不愿意看到她因我而枯萎。
爱一个人如此，爱钱也一样。
真正爱钱的人会让钱流向它应该去的地方，使之发挥应有的作用。
如果你是一个穷人，那么钱对你的作用比对富人更重要，所以你要保住手中的钱让它们来帮助你生存
；如果你是一个创业者，钱在你这里可以增值，你应该赚更多的钱来壮大你的事业。
从消费的角度来看，爱钱要求理性消费；从投资创业的角度看，爱钱更需全力以赴，锱铢必较。
一度被视为超过比尔·盖茨的世界首富宜家家居创始人坎普拉德读书的时候就一直在做小生意。
在瑞典斯德哥尔摩老城里，年轻的坎普拉德有个小房间做办公室，而且业务非常不错。
他是巴黎永生公司，一家生产自来水笔和圆珠笔的大公司的瑞典总代理。
那时，坎普拉德也向斯德哥尔摩的手表商出售手表。
有一段时间禁止进口，冈纳保证说坎普拉德可以从他的库存进货，于是坎普拉德直接赶往阿尔佛斯塔
。
冈纳·詹森50多岁，他对坎普拉德要买的20只手表开价每只55克朗。
坎普拉德告诉他这个价格他支付不起，并且想方设法地博取他的同情心。
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编辑推荐

　　你是一个真正爱钱的人吗？
你是一个会赚钱的入吗？
读完此书，再来回答。
富人眼里的钱，和穷人眼里的钱不一样；富人明白钱是数字，钱是“泉”，钱是看不见摸不着但可以
用智慧把握的东西，所以富人能够轻易让钱来到他们身边。
 　　我们虽然是最早使用货币的民族之一，对钱的意义和效用有时却知之甚少。
怎样才能赚大钱？
这是《赚钱的门道》希望给出一定答案的问题。
但这个问题注定无法说清楚，商海茫茫，谁能穷尽前人的智慧？
我们意在抛砖引玉，给财商极高的您提供一个参考、一点启发。
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