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前言

　　美国西方石油公司董事长哈默说：&ldquo;人类的智慧在犹太人的脑袋里，犹太人的智慧在《塔木
德》里。
不了解《塔木德》，就不了解犹太人；不了解犹太人，就不了解世界。
&rdquo; 犹太人以其独特的处世智慧和赚钱哲学，摘取了&ldquo;世界第一商人&rdquo;的桂冠。
他们在财富领域的成就让世人刮目相看。
有权威人士这样告诫世人： &ldquo;犹太富豪在家打个喷嚏，世界上所有的银行都将引起感冒；五个
犹太财团．坐在一起，便能控制整个人类的黄金市场。
&rdquo; 在全世界最有钱的企业家中。
犹太人占一半以上。
在美国百万富翁中，犹太人则三居其一。
福布斯美国富豪榜前40名中有18名是犹太人。
在犹太人历史上，则更是出现了若干世界级的金融巨头、实业家、银行家。
诸如超级石油大亨洛克菲勒；华尔街的奇才约翰&middot;皮尔庞特&middot;摩根；享誉欧洲乃至全球
的金融家族&mdash;&mdash;罗思柴尔德家族；曾掌管美国经济命脉的美联储前主席格林斯潘；美国最
年轻的亿万富翁布林&hellip;&hellip; 令人惊叹的是，犹太民族中不但诞生了众多的商业巨子，还在其
他领域涌现出了如马克思、爱因斯坦、弗洛伊德、门德尔松、毕加索、奥本海默、托洛茨基、基辛格
、沙龙、普利策、迪斯尼、华纳兄弟等许许多多享誉全球的政治、文化和艺术界的名人。
　　犹太人，这个一直受到歧视的民族，虽然四处流散，备受蹂躏，饱经磨难，却一次又一次地
以&ldquo;豪商巨贾&rdquo;的形象出现在历史上，这个惶惶不可终日地穿行在驱逐令和火刑柱中的民
族，就像是上帝投下来的一架造币机器，永不休止地为自己、为社会创造着价值。
历代统治者排斥他、欺侮他，但在经济困境中，又不得不依赖他。
　　一个民族一旦掌握了金钱，便掌握了自己生存和发展的权利，也就同样掌握了对付源自外来民族
的敌意和压迫的力量。
犹太人历经2000多年的流浪，历经迫害、压迫、放逐乃至杀戮，却始终未被同化，且最终建立了自己
的主权国家&mdash;&mdash;以色列，这或许是人类历史上仅有的奇迹。
　　人们会问，犹太人的生命为什么会如此顽强，顽强得如此可怕，答案或许很简单：犹太人跟你想
的不一样！
是不一样的思维让犹太人得以生存繁衍，是不一样的思维带来了犹太民族的勃勃生机，同样还是不一
样的思维，犹太人才可能在贫瘠的沙漠中建国立业，成就非凡。
　　为了更好地探寻和掌握犹太人的处世智慧和赚钱哲学，我们总结了犹太人赚钱做生意的与众不同
之处：不一样的眼光、不一样的口才、不一样的胆识、不一样的人脉、不一样的金钱观、不一样的学
识、不一样的思路、不一样的策略等。
犹太人，这确实是一个不一样的人群，这确实是一个不能不让人佩服、有着特殊商业魅力的人群。
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内容概要

　　本书将犹太人的做人和创富智慧予以提炼和总结，使当今社会中任何人都可以学习和运用这些处
世智慧和赚钱哲学。
《不一样的犹太人(揭秘犹太人的创富秘密)
》穿插了丰富有趣的实例、名言、警语和生动的比喻，说理浅显易懂，文笔轻松流畅，具有很强的可
读性。
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毕业于东北师大中文系，擅长以独特的视角结合全新的理念打造畅销图书。
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。
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章节摘录

　　1 把稍纵即逝的机遇变成财气 机会对于每个人来说都是公平的，只是很多人没有机遇意识，让机
会悄然与自己擦肩而过。
犹太人之所以有那么多富豪，这与他们善于捕捉机会、把握机会是有关的。
有时一次机会就能彻底改变一个人的一生。
　　犹太商人的经验是：不仅要善于发现机遇，同时还要在机遇面前知道该如何去抓住它，把稍纵即
逝的机遇变成财气。
　　洛克是位犹太大富翁，生意上的事情多，工作十分紧张。
有一次，为了放松一下，他将工作托付给助手，自己到日本度假。
这时正值盛夏，天气炎热，洛克不愿呆在空调房里，便去爬富士山。
因为富士山山顶终年积雪不化，寒冷异常，而半山腰则凉爽宜人，空气新鲜。
　　洛克来到富士山的半山腰忍不住贪婪地吸着新鲜空气，身上的劳累、倦怠感似乎也不翼而飞了，
嘴里不住地赞美道：&ldquo;多新鲜啊，这是纯自然的空气，这是没有污染的空气。
&rdquo;说着说着，心里冒出一个主意：&ldquo;我为什么不把富士山的空气拿回去卖呢？
&rdquo; 洛克推测有哪些人会来当自己的顾客：那些身居喧嚣闹市，每天呼吸污染了的空气的人难道
会不喜欢这种自然、新鲜的空气吗？
病人恢复身体，肯定也需要这种自然、新鲜空气的滋润；那些久闻富士山大名，但无缘亲自前来观光
，或者来过富士山，对富士山的景色和空气留有美好和深刻印象，但不可能长期待在富士山享受这里
的自然、新鲜空气的人也可能会掏钱买；另外，正在长身体、长智力的儿童和讲究营养保健的老人也
会对它情有独钟。
　　洛克经过这么一番分析，信心倍增，立即派助手找来一名研究人员，请他在这里提取空气样本进
行研究、测试，然后拟出一份富士山空气对人体有哪些好处的科学分析数据报告。
　　接着，洛克马不停蹄地申办了执照等开业手续，在富士山半山腰开办了一家名叫&ldquo;富士空气
罐头厂&rdquo;的工厂。
洛克的新产品很有特色，用很漂亮却很便宜的包装材料做成罐头盒，里面充满自然、新鲜的富士山空
气，外面印上富士山美丽的风景。
　　洛克的新产品瞄准那些在空气污染严重的大城市中生活的人，推销的成功率相当高。
加之它价格便宜，所以迅速在日本打开了市场。
洛克是有雄心壮志的人，他把&ldquo;富士空气罐头&rdquo;出口到美国、欧洲和赤道国家，也同样受
到欢迎。
　　受成功的鼓励，洛克把自己的空气生意越做越大，罐装的空气不仅仅是富士山上的了，逐步扩大
到原始森林中的空气、阿尔卑斯山上的空气、著名雪峰上的空气、浩渺湖面上的清新空气，既满足了
社会的需要，又为自己赚取了可观的利润。
　　洛克到日本去度假，爬上空气清新的富士山，似乎在不经意中又发现了一门赚钱的新生意，可以
说，他的成功完全来源于他对生意机会的敏感。
要知道，爬上富士山的人不知有多少，而能想出生产&ldquo;富士空气罐头&rdquo;机会的人又有多少
？
 可见，成功的商人善于从简单的商机中看出它所包含的复杂内容，并用立体全方位的手段去利用它们
。
　　20世纪50年代，以色列和英国有两个皮鞋公司都想在太平洋上的一座岛屿开辟新市场，于是两个
公司各自向该岛派去一名推销员做市场实地考察。
英国公司的那个推销员来到岛上后大失所望，因为他发现岛上的居民都打着赤脚，好像没有穿鞋的习
惯，于是，第二天这位推销员向公司总部传回一封电报，内容是：&ldquo;本岛无人穿鞋，我于明日乘
首班飞机返回。
　　&rdquo; 他认定不穿鞋的岛民永不会穿鞋，因此也就不会买鞋，作为皮鞋公司在这里也就没有什
么市场。
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　　那位以色列公司的推销员上岛后，看到岛上居民都打着赤脚则大喜过望，认为这里的皮鞋市场潜
力可观。
上岛后的第二天，他向公司总部发去了一封充满信心的电报：&ldquo;好极了，该岛无人穿鞋，是一个
潜力很大的市场，我将驻在此地。
&rdquo; 这位身手不凡的推销员能够发现商机，看出不穿鞋的人可以改变习惯。
正因为岛上居民原来不穿鞋，没有鞋子的储备。
改变习惯后，鞋子的需求量将会很可观，是皮鞋公司一个难得的市场机会。
他决意留在该岛开拓这个新市场。
后来果如其愿，岛上居民在他的精心策划下慢慢对鞋子有了兴趣，穿鞋者日益增多，买鞋者络绎不绝
，这家以色列皮鞋公司独擅其利，财源滚滚而来。
　　以色列皮鞋公司的这位推销员具有胜人一筹的生意眼，他给了我们重要启示：会做生意的人常常
是那些独具慧眼发现商机的人。
　　犹太拉比告诫人们：&ldquo;抓住好东西，无论它多么微不足道；紧紧把它抓住不放，不要让它溜
掉。
&rdquo; 仅仅花了六年时间，犹太人马克奥&middot;哈德林先生就由一名穷困潦倒的失业青年变成一个
小有名气的百万富翁。
　　是什么使他如此神速地获得了成功？
答案是他善于把握时机。
　　哈德林先生描述说，在他25岁的时候，看了一本名叫《我是怎样在业余时间把1000美元变成300万
》的书，好像看到了一个辉煌的世界。
　　于是，他尽可能地了解有关投资和不动产的知识，一有机会便和从事房地产的朋友、亲戚聊天，
暗暗为自己定下目标：在30岁时成为百万富翁。
　　&hellip;&hellip;
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