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内容概要

突然而至的升迁机会，开场哨声未响，群英便混战连连。
半年，仅有半年，唯有他看似不露声色，实则狂飙突进、节节胜利！
而动物凶猛、凌厉出击的竞争对手则或死于明枪或阵亡于暗箭，纷纷出局。

 他是如何做到这一切的7隔岸观火？
借刀杀人？
美男计？
装疯卖傻？

《狙击格子间》以主人公柳秋航的职场升迁为主线，全景展现了最真实、最深入、最残酷的营销实觇
情境，细致入微地刻画了厚黑职场的权谋之道与御人之术：同时，那—份童话般的爱情与所有人一起
缅怀裙角飞扬的纯洁初恋，而一段混杂着野草般情欲与激情的办公室情感更是挠动你非分的暖昧之想
。

 《狙击格子间》由秦阳编著。
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作者简介

　　秦阳，大学毕业后进入上海某德资公司，三年间从基层销售代表成长为销售部经理；25岁即任江
苏某民企营销总监，亲历企业从初创到领军行业的奋斗历程；现任上海某高端家居企业营销副总裁。
逾十年的营销经历中，常纠结于“丛林法则”与“美好的情感”，但始终以“天行健，君子以自强不
息”作为人生信条。
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书籍目录

第一章　“杀”一个、罚一个、激一个、奖一个
第二章　小迷糊。
你眼中有春天的风和夏天的云
第三章　夫不争，故天下莫能与之争
第四章　“生活就是一场战争”之一箭N雕
第五章　“生活就是一场战争”之线上线下
第六章　“生活就是一场战争”之产品战略
第七章　水城的狡诈与空虚
第八章　街头战士VS罗马学者
第九章　“人生何处不相逢”之山雨欲来
第十章　“人生何处不相逢”之图穷匕见
第十一章　车水马龙的街头，这个坏人哀伤得像一个刚被妈妈遗弃在荒野里的孤儿
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章节摘录

版权页：“刚才有点紧张吧？
”柳秋航面带微笑地轻声问道。
“是的，是有点紧张。
”一个面色潮红的年轻人，一边擦着额头的汗一边小声地回答着。
显然，他还没完全从刚才他生平第一场公开演讲的紧张中缓过劲来。
柳秋航呵呵一笑：“程东，记住了，以后再碰到今天这种场面，你有三种方法可以消除紧张感。
一是充分地准备，准备得越充分，紧张感就越弱，二是当你紧张到嗓子发干，双手直抖时，就想想其
实每个人而不只是你自己在公开演讲的时候，都或多或少有些紧张的，三嘛——”柳秋航拉长了音调
停了下来。
“柳经理，三是什么？
”程东一脸的着急。
“你小子还挺急，三嘛就是要是前两招都不行，你就心一横，把坐在底下的人全部当成萝卜。
”柳秋航轻轻地捶了程东一下笑了起来。
程东也咧着嘴笑出声来。
两人一副亲密无间的上下级的样子。
只不过要是仔细观察就会发现，这两人的笑容实在是有着很大的不同：刚进入上海怡尚意向家居用品
有限公司不久、现任职广东省销售代表的程东，略带婴儿肥的脸上笑容满是憨厚，而他的直接上级华
南区域销售经理柳秋航脸上的笑容，乍看之下真让人有如沐春风之感。
可若你有双阅历丰富的眼睛，又恰好有机会仔细观瞧，你就能在“如沐春风”的后面，寻觅到丝丝残
忍的杀气，不过只怕这“杀气”连柳秋航自己也未意识到。
柳秋航实在是有点喜欢眼前的这个程东，因为程东的好学、勤奋、对营销工作的热情和悟性都与自己
刚出道时非常相像。
因此，他在面试完程东后，虽然作为应届毕业生的程东在好几项硬指标上并不是十分符合公司对广东
省销售代表的要求，但他还是把程东作为第一候选人推荐给了自己的上司，也就是上海怡尚意向家居
用品有限公司的营销总监孟建刚。
为了确保程东能顺利过关，他故意同时搭了另两个明显不合适的候选人。
饶是这样，公司批下来的速度之快，还是有点出乎柳秋航的预料。
看来，自己在公司说话还是有点分量的，当时的柳秋航着实有点暗自窃喜。
当然，已经在社会上闯荡了几年的柳秋航，绝不会只因为“喜欢”就给了程东这个工作机会。
他另外还有两个原因：一是作为程东前任的柳秋航深知广东市场的重要性。
这重要性不仅体现在广东市场对公司销量的贡献上，更重要的是广东作为公司最早开发的市场，不少
经销商都是当年跟着怡尚意向公司老板韩强在一穷二白的情况下拼杀出来的。
因此，虽然时过境迁，怡尚意向公司已从当年的小作坊发展成为行业领军公司，企业名称也早已从当
初土得掉渣的“大富豪”改成了如今写意风格的“冶尚意向”。
但是，因为当初的情谊，广东市场的不少经销商仍然和如今身价数十亿的韩强保持着密切的联系。
为此，柳秋航在任职广东省销售代表期间在与经销商打交道时，总是有意无意地谈起韩强的英明神武
。
虽然他并不知道这些“狠狠”的赞扬有没有被“带到”韩强的耳朵里，但他想这么说对自己总不是什
么坏事。
因而，当他得知自己要调回公司上海总部升任华南区域销售经理时，就在盘算自己得通过什么方法来
保持自己对广东市场的控制力。
而当时作为应届毕业生的程东一方面便于自己管理，另一方面没有什么工作经验的程东肯定得在一线
工作中多多听取自己的建议，这两点无疑都有利于他对广东市场的掌控；第二个原因则是柳秋航真是
从程东身上看到了很大的潜力，若加以培养将来定可独当一面。
这样，将来要是自己再有机会高升一步的话，就不会受到自己没有接班人这样的因素困扰了。

Page 5



第一图书网, tushu007.com
<<狙击格子间>>

怡尚意向家居公司这次广东地区经销商大会的最后一项议程，是与经销商的互动交流。
柳秋航深知，其实这才是这次会议真正的核心。
因为前面那些令人眼花嘹乱的幻灯片虽然漂亮，但究其本质只不过是在“空对空”的谈谈主义，而接
下来的内容才是结结实实地解决问题。
因此，当程东宣布会议进入互动交流环节后，他悄悄地从会议室的第一排游动到了最后一排，以便能
更好地纵览整个会场的形势。
不出柳秋航所料，程东很快就顶不住经销商的提问了，站在台上脸红脖子粗汗流不止。
到后来，会场简直有点失去控制。
广州经销商老张仗着自己是怡尚意向的全国第一批经销商，本来平时就不怎么把公司的销售人员放在
眼里，这时一见“有机可乘”更是“浑水摸鱼”，不断发挥着自己讲笑话的特长。
不论是谁发言，他都要大加评点一番，中间夹杂着各种荤素笑话逗得众人不时开心大笑，竟然硬生生
地把严肃的会场变成了他的相声舞台。
柳秋航坐在会场的角落里冷冷地看着老张，再看看程东快要哭出来的样子，知道时候到了，该自己出
马了。
因为自己让程东先上的两个目的都达到了，一是让程东知道他自己究竟有多嫩，这样今后能更对自己
心悦诚服，二是自己知道这次公司营销政策调整肯定会引起很多经销商的不满，先冷眼旁观再“后发
制人”的胜算比较大。
柳秋航快步走上讲台，程东自觉地闪到一旁。
柳秋航左手扶了扶话筒，同时扫视了一下会场，顿时会场里安静了不少。
看来，虽然自己不直接管理广东市场已经大半年了，但当初出任广东省销售代表的第一年里就近乎疯
狂地汰换了近三分之一经销商的举动，还是让台下这帮人印象深刻。
柳秋航的脸上浮现出其惯有的让人感觉如沐春风的笑，“大家好啊！
本来今天这个场合，我是不准备发言的，可刚才听了各位的讨论，突然有点想法想和各位交流一下。
不知道各位老朋友欢不欢迎啊？
”说完目光停留在了老张的脸上。
四目相对之下，柳秋航又是微微一笑。
老张回以一个笑容，可身上却感到了丝丝寒意。
“是这样的，就在我这次来广州之前，听到了一个让我多少有点伤感的消息。
这几天，我一直在犹豫要不要把这个消息告诉大家，现在我想还是把这个消息通报给各位。
”柳秋航不急不徐地说着，只是不知何时起脸上的笑容已消失不见了。
“南京的郝总，也就是大家都知道的怡尚意向公司全国的第一家经销商，因为销量以及专卖店形象不
符合公司要求，公司已经和他中止合作了。
”说到这里，柳秋航故意停了下来以观察一下大家的反应。
只是这次他的目光始终避开老张，不让老张有从他的眼神中发现讯息的机会。
会场一片哗然。
南京的郝总在怡尚意向公司内可是大名鼎鼎。
不说别的，就冲每次在公司全国经销商大会的招待晚宴上，他总是坐在韩强的旁边，就可以知道他在
公司的地位了。
没想到这样的人也⋯⋯现在不光是老张觉得有点冷了，所有的人都觉得会议室的空调开得实在是有点
大。
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媒体关注与评论

《狙击格子间》真正深入、全面展现了渠遵拓展中的种种波诡云谲，种种似曾相识的情境读来让人唏
嘘不已。
　　——雅培中国国际营养品部 渠道拓展总监 曹辉作为一名女性读者，我对《狙击格子间》中发生
在办公室里的细致情感有着浓厚的兴趣。
书中男主人公与比他级别高的女性高管之间混杂着情感、欲望、利用、背叛等等元素的爱恻青仇，在
一定程度上还原了当今的办公室生态以及现代都市人的情感纠结。
　　——上海丝绸集团品牌发展有限公司 Lily女装市场部经理 杜军职场中当然有温情脉脉的部分，可
是只要在职场沉浮过几年的人都会明白公司总归不是家。
《狙击格子间》几乎是以一种“血淋淋”的方式揭示了职场中的“丛林法则”。
　　——报喜鸟集团有限公司 发展战略部部长 詹伟峰对多年从事消费类建材、家居行业营销工作的
我来说，看完《狙击格子间》全书后只有一句感受：这是一本从事建材、家居行业营销工作的人所绝
对不能错过的好书。
　　——美步楼梯制造有限公司 营销总监 徐建广职场这样的现实，虽然无奈但也只能接受。
《狙击格子间》深入地展现了职场中常有（当然你可能不知道）的权谋之道、御人之术，其对公司从
高层、中层乃至低层员工所组成的生态圈的全景描写，读来竟让人感受到了几分“宫廷”味道。
　　——江苏太阳雨太阳能有限公司 副总经理 秦洪宝《狙击格子间》的作者秦阳是我们杂志社的老
作者了，因而这次我导以在第一时间拜读其大作。
全书读完，印象最深的是主人公柳秋航的双面性格，在书中他时而坏得让人牙根发痒，时而虚弱得让
人爱怜，就像书中最后一章的标题中所述：车水马龙的街头，这个坏人哀伤得像一个刚被妈妈遗弃在
荒野里的孤儿。
这样的双面人生是柳秋航所独有，还是其实我们每个人都这样呢？
　　——《销售与市场》杂志社 高级编辑 苏丹人们常说女人用E半身思考，而男人用下半身思考。
可《狙击格子间》中却有着一个“用下半身思考”的女人，女人真的也可以“因性生爱”吗？
　　——PPTV 全国策划总监 夏骅
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编辑推荐

《狙击格子间:职场丛林里的"猎杀"游戏》编辑推荐：厚黑职场的权谋之道与御人之术，最真实、最深
入、最残酷的营销实战情境，童话般的纯洁爱恋与疯狂的暧昧情欲⋯⋯《狙击格子间:职场丛林里的"
猎杀"游戏》共十一章节，主要内容为“杀”一个、罚一个、激一个、奖一个；小迷糊。
你眼中有春天的风和夏天的云；夫不争，故天下莫能与之争；“生活就是一场战争”之一箭N雕；“
生活就是一场战争”之线上线下等。
怎样让客户俯首帖耳？
“杀一个、罚一个、激一个、奖一个”！
遗一湛于自己爱情的平淡和乏味？
尽情体验那段“白衣胜雪”童话般的美好爱情巴！
如何应对公司波诡云谲的人事关系？
“隔岸观火”，“夫不争，故天下莫能与之争”。
办公室暖味不期而至，心痒难耐但叉进退维谷？
与那个猫一样的女人尽情享受着醉生梦死般的舒畅。
部门里派系林立，各有来头？
或许只要一支箭，就可以射落N只雕。
你从德鲁克到波特无所不通，可偏偏遇上了无牵负？
学“红”顶商人胡雪岩不行，就做“黑”帮老大杜月笙吧！
对手学历比你高、业绩比你好、人缘好像也不赖负？
“借刀杀人”，只要透彻人性，做到这一点也不难。
昔日同事变成敌人，气焰嚣张至极，攻势排山倒每？
示弱、示弱，卖无数个破绽，在看似最虚弱时致命反击⋯⋯
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