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前言

　　畅销书《货币战争》让我们认识了一个神奇的犹太家族——罗斯柴尔德家族，他们所积累的财富
按照最保守的算法也超过4万亿美元。
当2007年《货币战争》成为财经界争相传阅的热门读物的同时，人们忽然发现，原来比尔·盖茨的财
富和犹太家族比起来，还相差若干个数量级。
　　犹太民族可谓是巨人辈出：思想家马克思、心理学家弗洛伊德、科学家爱因斯坦、富豪洛克菲勒
⋯⋯然而最令世人称道的却是犹太人独特的经商理念和致富技巧。
洛克菲勒、索罗斯、罗斯柴尔德、摩根⋯⋯这些大名鼎鼎的犹太裔商业巨子以及他们的商业成就，令
世人翘首瞩目，也为犹太人博取了“世界第一商人”的美称。
　　美国的华尔街和英国的伦敦黄金交易市场流传着这样一句话：“犹太富豪在家打个喷嚏，世界上
所有的银行都将引起感冒；五个犹太财团坐在一起，便能控制整个人类的黄金市场。
”　　为了深刻地理解犹太民族，领会其近乎神奇的经商才能，《犹太富翁的经商课》作者从零散的
资料收集开始，聚沙成塔，掌握了大量的关于犹太人的各种资料，特别是系统地学习和研究了古犹太
人传下来典籍《塔木德》。
《塔木德》凝聚了犹太民族历史与文化的智慧，它是长达10个世纪的时间内两千多位犹太学者的心血
结晶，是整个犹太民族生活方式的导航图。
在它的哺育下，犹太人在宗教、哲学、科学、商业等许多领域都取得了无与匹敌的成就。
《塔木德》也是犹太人精神的百科全书，为犹太人提供了生活的准则和处世、经商、教育等方面的道
德规范，构建了犹太人的世界观。
犹太民族被称为“一《犹太富翁的经商课》的民族”，即犹太人的生活被限定在《塔木德》这一《犹
太富翁的经商课》的范围之内。
　　除此之外，《犹太富翁的经商课》还介绍了上百位犹太富翁的生平和商界逸闻，最终以20堂课的
方式向读者揭示了犹太人独特的金钱观念、经营技巧和处世法则，从中可以窥视出犹太人之所以卓越
的秘密。
　　今日的中国正走在经济建设的高速公路上，相信犹太人的成功理念对今天的中国商人是很有启发
意义和借鉴价值的。
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内容概要

　　《犹太富翁的经商课》作者从零散的资料收集开始，聚沙成塔，掌握了大量的关于犹太人的各种
资料，特别是系统地学习和研究了古犹太人传下来典籍《塔木德》。
《塔木德》凝聚了犹太民族历史与文化的智慧，它是长达10个世纪的时间内两千多位犹太学者的心血
结晶，是整个犹太民族生活方式的导航图。
在它的哺育下，犹太人在宗教、哲学、科学、商业等许多领域都取得了无与匹敌的成就。
《塔木德》也是犹太人精神的百科全书，为犹太人提供了生活的准则和处世、经商、教育等方面的道
德规范，构建了犹太人的世界观。
犹太民族被称为“一《犹太富翁的经商课》的民族”，即犹太人的生活被限定在《塔木德》这一本书
的范围之内。
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书籍目录

犹太富翁的忠告课——大生意是学出来的，不是做出来的富人都有一个赚取财富的头脑学识是财富的
近邻金钱无姓氏，更无履历表会赚钱的商人既是“大忙人”，又是“大闲人”靠体力绝不会赚到大钱
借别人的钱，成自己的事谦虚的商人才会有饭吃没有哪种行业比另一种更好把钱都揣进腰包不算富翁
积累知识比积累金钱更重要犹太富翁的观念课——《圣经》放射光明，金钱散发温暖除了上帝，惟有
金钱最值得人尊敬和重视永远不把钱存人银行赚钱过程比获利更重要不要攒钱，但不要停止赚钱玫瑰
花丛中的人身上充满馨香钱和女人一样，光是去追是追不上的金钱是没有国界的做四方生意，赚八方
钱财赚钱从帮助别人开始没有目标就成不了气候只靠勤奋发不了财犹太富翁的思维课——商人就应只
管做生意，而生意就是生意逆向思维更容易打开思路任何东西都会变成商品生意就是生意只拿付过钱
的东西面子一文钱不值敢向上帝讨价还价别怕没人买得起市价未形成前不能贱卖产品任何东西都不能
搀假疏忽就要承担全部责任犹太富翁的契约课——既要崇拜契约，又不要被契约约束缚手脚契约高于
逻辑把合同当作商品出售遵守约定的人进天堂绝不许合同出现漏洞没空子可钻时才能达成交易毁约就
是亵渎上帝变通的最高境界是法律再造信守合同分厘必争违约就会遭到惩罚不允许随便践踏规则既避
开合同的漏洞又不违约对自己不利也不能违约合约要考虑的是合法而不是道德犹太富翁的情报课——
抢占先机最有效的途径就是获取并破译有关信息比别人更早一步破译信息能帮人抢占先机信息是有价
的相信自己的预感有速度才有优势帮助的人越多，生意做的越大拥有一只捅破窗户纸的手指犹太富翁
的利润课——既要斤斤计较，又要能迅速地计算出结果如果赢大利甘愿做最小做种子的小麦不可食用
该获取的利润绝不放手智慧的种子比金钱更珍贵神创造每种东西都有理由节约本钱就等于增加利润把
现款放进银行保险柜里丢掉的财富还可以赚回来大富是借出来的推销开始于收回账款利润是机会的种
子把选择权交给对方把所有的账都收回来犹太富翁的营销课——赚富人的钱，然后让富人引领其他人
来消费嘴巴生意是个无底洞公益策划与善意营销两不误暗示术是一切广告的核心赞助社会就是销售产
品关注有钱人的流行趋势杂草也有用处让脑子多走些路向女人推销不如让女人触摸盯紧肥客用赠送的
资料教育顾客聪明商人卖自己不喜欢的东西瞄准嘴巴就是在给自己淘金不占便宜也不能吃亏口碑第一
，广告第二把商品的优点宣传出来犹太富翁的数字课——精于数字就是精于商道的第一步数字精确，
利润才精确没有数字就没有销售活用数字不要把应付报酬留在第二天一加一大于二捐出1/10的收
入80/20法则不要让支出超出收人想买的东西请等三日犹太富翁的诚信课——金钱是山上的树木，诚心
是山中的泉水无端欺骗别人就是害自己只征用那些讲信誉的人每天清洗一次砝码做虚假广告就会被打
入地狱绝不漏税，合理避税有人愿意购买他人就不可争购以善为本，以和为贵为他人着想就是为自己
铺路信用是无形的财富只赚应该赚的钱不讲诚信会受炼狱的惩罚靠欺骗赚钱总有倒霉那一天守法但不
排除钻法律空子信任是顺利交易前提犹太富翁的双赢课——一笔生意，两头赢利，你能否策划得如此
完美生意做不成也笑脸相迎以博弈的心态去买卖竞争的最好方法是垄断最后期限比持久战更奏效有蛋
糕大家一起吃从无中生财从源头上赚钞票以感情为基础的合作不可靠不能打败，便与之结合抓住女人
就抓住了市场有发现才会有发展犹太富翁的风险课——甘愿尝试在风险中赚钱，也绝不轻易地摆脱风
险看准了就大把撒钱财气比运气更重要风险和收获成正比遇到阻碍就后退时时刻刻都要防范交易风险
没前途的行业哪怕赚钱也要放弃没有考察就没有投机只要值得就要去冒险心切必然价高别人的危机就
是自己的良机风险等于陷阱多走几步才有风景不为没把握的事情而等待只有虫子不会摔倒犹太富翁的
理财课——借钱给他人就是掏钱为自己买了一个敌人只要有钱就拿去做生意把小钱放在眼前不借钱给
自己的朋友不光会赚钱还要会花钱有钱赚就不要拒绝赚钱不难花钱不易把一块钱当两块钱来使用有钱
不置半年闲永远不讲排场乱开支不要轻视每一个硬币持有股票一定要比现金好小钱就是大钱不要怕别
人说自己吝啬经济自立与俭约精神犹太富翁的销售课——聪明的商人从不“卖”东西把产品的瑕疵告
诉顾客不要看不起穷人不满意就退款让顾客多赚就是自己多赚每次都是初交找出影响顾客的关键按钮
让顾客自己说答案老顾客才是最好的顾客犹太富翁的谈判课——设定高目标往往会比设定低目标要好
的多视野开阔的商人容易进入高境界谁掌握情报多谁就会胜利多备几套谈判方案时机不对再好的生意
也谈不成带着情绪谈判是愚蠢的谈判各部分总和不等于全部设定目标区间高目标比低目标要好的多给
对方一点好处迷1次路，不如问10次路把政治作为谈判的筹码攻心为上有胜利的信心就有胜利的希望谈
判最忌蛮横霸道成功的谈判永远不是谈出来的成交值不单指价钱犹太富翁的管理课——利益当头比空
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口说教有力量得多当天的事情当天做没有时间就没有效益把时间当作商品出售把重要的事情记在香烟
纸上时间远比金钱贵重没有背景奔前景乐观者总能得到更多融资的关键在于公司素质利益比说教力量
大女职员更值得录用你的价值是脑袋而不是手餐桌上不谈工作让年轻人先发言没有个性就没有发展永
不气馁
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章节摘录

　　有个西班牙商人，他对犹太商人的经商原则很欣赏并且尽力地学习．于是取得了不小的成功——
他的女式手提包的生意十分红火，在服饰品贸易的经营中也站稳了脚跟，但是看到了犹太人经营钻石
更为赚钱．于是他也想去经营钻石。
他看到身边不少西班牙人经营的钻石生意很不景气，为了避免遭受同样的命运，他就找到世界著名的
钻石大王玛索巴士向他提出这些问题。
毫无疑问，这位钻石大王是位博学的犹太商人。
　　这位钻石大王听完他的来意，冷不丁地问了他一句：“你知道澳大利亚海域有什么热带鱼吗?”　
　西班牙人简直是丈二和尚摸不着头脑，心想这个钻石大王问这个干吗?这个和钻石生意有关吗?　　
看到西班牙人哑口无言的样子，这位钻石大王语重心长地说：“钻石生意是需要丰富的知识才可以做
的，你对这颗钻石的来源、历史、种类和品质都不知道，就不知道它的价值。
要积累这些判断钻石价值的基本经验和知识就要不断地学习和积累，至少需要20年，所有相关的知识
你都要了解才可以真正培养出市场的眼光。
”西班牙人听了不禁为自己所知道的知识太少而羞愧不已。
他早就知道犹太人是继承了几千年祖先的经验．加上最新的知识才拥有了这样丰富的学识。
他们可以赢得顾客的尊敬和信任，没有一二十年的学识和良好信誉根本是不可能的。
他自知没有这么浩瀚广博的知识，很自觉地退出了这个行业。
　　学识广博的人就可以放眼世界。
犹太人站在经营大师们的肩膀上俯瞰脚下的财富，把自己放在了世界巨富们那里学习他们最为精髓的
赚钱秘诀。
　　正因为拥有如此渊博的知识，他们才具有高智商的头脑。
从而才在生意中永远立于不败之地。
在犹太人眼里，知识和金钱是成正比的：只有丰富的阅历和广博的业务知识，在生意场上才能少走弯
路少犯错误，这是能赚钱的根本保证，也是商人的基本素质。
　　在任何时代，学识渊博的人都会得到人们的尊敬。
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编辑推荐

　　：“犹太富豪在家打个喷嚏，世界上所有的银行都将引起感冒：五个犹太财团坐在一起，便能控
制整个人类的黄金市场。
”其实，犹太富翁和你的差别并不大，差别仅在于对财富整合的深刻理解和一套流传千年的利润博弈
密码　　犹太人最重要的经商座右铭　　1.上帝把钱作为礼物送给我们，目的在于让我们购买这世间
的快乐，而不是让我们攒起来还给他。
　　2.葡萄长得越丰硕，就越会低下头来。
同样，越智慧的人，便越懂得谦虚。
　　3.伤害人们的东西有三：烦恼、争吵、空钱包，其中以空钱包为最。
　　4.钱和女人都生有结实的翅膀，你越紧追她就逃得越快。
　　5.思考是世上最艰苦的工作，所以很少有人愿意从事它。
　　6.你的头脑是你最有用的资产，但如果使用不当，它会是你最大的负债。
　　7.利润是机会的种子。
只有抓住了机会，利润才会随之滚滚而来。
　　8.从男人身上赚钱，其难度要比以女人为对象大10倍。
　　9.当魔鬼要造访某人而又抽不出空的时候，便会派酒来做代表。
　　10.如果店主算不清账，他的账就会找他算账。
　　11.钱在有钱人手里，赚钱就要赚有钱人的钱。
　　12.鱼离开水就会死亡，人没有礼仪便无法生存，而不讲诚信则会受炼狱的惩罚。
　　13.我喜欢你。
但你要借钱，我不能借，怕你借了，以后不再上门。
　　14.五美分是一美元一年的利息！
　　15.有四种尺度可以测量人，那便是金钱、酿酒、女人以及对时间的态度。
　　16.如果你经常接触富人，就有机会当富人。
　　17.干活越少，赚钱越多。
　　18.生意不怕小，店面不嫌小，就怕做不好。
　　19.把钱都揣进腰包不算富翁。
　　20.放弃自己财产去为人类幸福工作的人，是世界上最富有的人。
　　世界上最神奇的经商课，　　影晌过亿万人.也必将影响和改变你!　　犹太富翁的忠告课　　—
—大生意是学出来的，不是做出来的　　犹太富翁的财富课　　——《圣经》放射光明，金钱散发温
暖　　犹太富翁的生意课　　——商人就应只管做生意，而生意就是生意　　犹太富翁的契约课　　
——既要案拜契约，又不要被契约束缚手脚　　犹太富翁的情报课　　——抢占先办最有效的途径就
是获取并欢译有关信息　　犹太富翁的成本课　　——既要斤斤计较，又要能迅速地计算出结果　　
犹太富翁的营销课　　——嫌富人的钱，然后让富人引领其他人来消费　　犹太富翁的数字课　　—
—精于数字就是精于商道的第一步　　犹太富翁的诚信课　　——金钱是山上的树木，诚信是山中的
泉水　　犹太富翁的双赢课　　——笔生意，两头赢利，你能否策划得如此完美　　犹太富翁的风险
课　　——甘愿尝试在风险中赚钱，也绝不轻易地摆脱风险　　犹太富翁的理财课　　——借钱给他
人就是掏钱为自己买了一个敌人　　犹太富翁的销售课　　——聪明的商人从不“卖”东西　　犹太
富翁的谈判课　　——设定高目标往往会比没定低目标要好的多　　犹太富翁的管理课　　——利益
当头比空口说教有力量得多
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