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前言

　　中国的富豪起步于20世纪80年代初，他们是从街边仔、摆小摊作小贩开始的个体户，发展于90年
代初的“炒房地产”、“玩空手道”的儒商、官商。
随着市场结构的调整和市场经济的完善，这些致富方式已经不再流行，但当年抓住机会奋力一搏的人
们毕竟已经赚得钵满盆溢。
　　其实，发财的机会并不少，关键是有没有发现商机的慧眼和迈出第一步的勇气。
创业致富并不是一个梦想，环顾四周，上班族摇身一变成为老板的不在少数，他们把握住了什么，还
在犹豫的人们又错失了什么呢？
　　失败的风险带来的恐惧总让上班族们有些瞻前顾后，其实不需要破釜沉舟的勇气，何不试试边打
工边创业呢？
在现有工作的安全感和收入的保证之下去创业，进可攻，退可守，把创业的风险规避到最低。
这样就可以安心地进行创业打拼。
准备更加充分，心态更加平和，反而会增加成功的胜算。
如果创业成功则可以辞去现有的工作，将其发展成自己的事业；即使一旦折戟，也不至于没有后路可
走，至少对自己现在的生活不会造成太大的影响。
　　其实，创业并不神秘，并不是只有“海龟”或者IT行业的高科技人才才能实现创业的理想。
一些有勇气的白领们已经尝试在工作之余摆地摊，从而积累自己的创业经验，他们并没有很多的资金
投入，创业的领域也不是高新科技，但谁能说他们这种实实在在的努力和敢于行动的决心是没有价值
的呢？
集腋成裘，点滴的付出和脚踏实地的奋斗对于边打工边创业的人们来说是比较至为重要的，也是难能
可贵的。
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内容概要

对于刚刚萌发创业理想的人们来说，边打工边创业是比较稳妥的选择。
而上班族一开始最好选择投资小的项目来锻炼自己、积累经验、磨炼意志，一点点去做大，在这个创
业过程中逐渐成熟起来。
    本书共八章，系统地阐述了上班族边打工边创业的过程中可能遇到的困难和解决的办法、如何发掘
生活中的商机、如何发现自己的创业优势、创业的心态调整和风险应对、如何吸引投资等创业步骤，
并介绍了网上创业、概念创业、团队创业、内部创业这四种比较常见的创业类型。
上班族可以选择最适合自己的创业方式来进行创业。
当然，生活中的创业方式远不止这四种，希望能对创业者有所启迪，让你读后对创业有比较清晰的认
识和规划。
    有不少上班族已经行动起来，通过这种新型的安全致富模式来实现自己长久以来的心愿。
你还在犹豫和等待什么呢？
机会并不常有，灵感一闪而过，也许就是一步之差，别人就走在你前面了，如果不能捷足先登，那么
在创业的路途上就可能步步落后，形成被动的局面。
这在创业的起步阶段是很不利的。
    告别犹豫的观望，告别“创业只是梦想”的念头，行动起来，一切皆有可能！
一个人创造财富的能力和他的外貌、学历并不具有必然的联系，关键是决心、毅力和勇气，其次是信
心、智慧和才能。
“王侯将相宁有种乎”，现在的创业成功者并不是天生的，他们也有创业的犹豫，也有迈出第一步的
彷徨，但是他们义无反顾地选择了前方，并且通过辛苦打拼为自己撑起了一片天空。
你为什么不可以呢？
其实选择创业就是选择一种新的人生方式，这种选择可以让生命无悔！
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章节摘录

　　第一章　打工、创业两手发家准备　　第五节　无米之炊难做——钱从何处来　　创业需要一定
的启动资金，如果没有资金，一切就无从谈起。
资金的来源可以通过各种渠道筹划，如自有资金，集资、贷款以及与别人合伙等。
启动资金越充分越好，这是因为经营启动后可能会遇到资金周转困难的情况。
特别是刚开始经商，这种可能性更大；而这时创业者边经营边筹划资金的能力，又远不如已经有一定
根基的商人。
拥有的资金越多，可选择余地就越大，成功的机会也就越多。
如果准备资金不到位，就可能因为一笔微不足道的资金，弄垮你刚刚起步的事业。
要充分考虑开业资金的筹措，适时、适量、适度地储备和使用，作资金使用的统筹安排，力求把风险
降到最低程度。
　　就算是最少的启动资金，也要包含一些最基本的开支。
目前国内创业者的筹资渠道较为单一，主要依靠银行等金融机构来实现。
其实，筹资时要多管齐下，千万别吊死在一棵树上，这样才能多多益善。
　　渠道1：变现自己的动产或不动产。
这是资金主要的也是最可靠的来源。
以前财主们将钱放在家中，甚至藏于地窖，唯恐外露。
如今，人们把钱存入银行，变成存款，取得利息。
而在经营者眼里，单吃利息钱的增值太慢，钱要变成资本，因为资本才能迅速增值。
资本只有在运动中才能增值，投放到生产、流通领域的资金才能盈利。
资本能变换价值形态，吸收人才、技术、信息、原料、设备。
如果经过仔细选择寻找到合适的项目，对技术、市场等均有信心，就可以果断地将手头的钱投资到你
充分论证、选择的项目中去。
　　提醒：要注意的是，要留一些备用金，以防不测，俗话说：鸡蛋不能放在一个篮子里面。
你可以留一部分钱购买国债和储蓄，以备家庭生活和生意上急用，这样也可以让你能够坦然处事。
　　渠道2：自己的资金不够，可以通过亲戚朋友集资，也可以动员其他老板来投资。
但你要说服别人，必须要有一整套详细的实现计划和可行性论证，再加上自己的个人魅力和口头说服
能力，去说服别人投资。
要承诺并实现风险共担、利益均沾，认真谨慎地使用别人的钱，自己宁可吃亏，也要保证按约定兑现
给别人的投资回报，这样你才有信用，别人才会源源不断地借给你钱，或继续投资给你。
　　提醒：在你困难时，大家愿意帮助你，你要存有感激之心。
要切记“好借好还，再借不难”，做人做生意都要讲究信义二字。
　　渠道3：银行贷款。
银行贷款被誉为创业融资的“蓄水池”，由于银行财力雄厚，而且大多具有政府背景，因此在创业者
中很有“群众基础”。
银行贷款又可以分为以下四种类型：　　抵押贷款：指借款人向银行提供一定的财产作为信贷抵押的
贷款方式；信用贷款：指银行仅凭对借款人资信的信任而发放的贷款，借款人无须向银行提供抵押物
；担保贷款：指以担保人的信用为担保而发放的贷款；贴现贷款：指借款人在急需时，以未到期的票
据向银行申请贴现而融通资金的贷款方式。
　　通常贷款需要三个方面的条件：一是有不动产做抵押；二是项目要有吸引力；三是要与银行保持
良好的关系。
如果你有不动产如房子、汽车等做抵押，贷款就会容易得多，不过即使没有不动产做抵押，也不是绝
对贷不到款，项目的投资前景和效益也是影响贷款决策的重要因素。
银行要对贷款项目进行技术、经济等方面的可行性论证。
为此，创业者必须谨慎选择项目，大量收集信息，考虑各种可能性，选择最优或最满意的投资方案，
增加银行发放贷款的信心。
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越了解越熟悉的人之间，信任度越高，也就越容易说服。
要保持与银行界人士的良好关系，这对经营者来说至关重要。
创业者初次向银行贷款，数额不宜过大，否则很难成功。
从小笔贷款人手，每次到期按时还贷，逐渐取得银行的信任，才能获得较大数额的贷款。
　　切记，贷款本身不是目的，重要的是项目的投资收益能保证按时还本付息。
贷款不能延期，更不能欠息，否则就会失去信用。
商业信用是商人的生命。
为了保持良好的信用，创业者特别要注意资金使用风险，不可以将自己所有的资金都投入到一个项目
中去，也不可超过自身盈利能力大额举债。
要想办法分散投资风险，创业者的资金可以分三块使用，一块用来投资项目；一块用作项目备用金；
一块用于风险较低的储蓄、债券和股票投资。
在保证投资收益的同时，尽可能降低投资风险。
　　“船王”包玉刚是靠“借钱买船”发家的。
他开始创业的时候，就是向朋友借的钱。
他借钱先买了一条破船，然后，用这条船去银行抵押贷款，贷来了款，再买第二条船。
然后，再用第二条船作抵押，去买第三条船。
他就是采取这种“抵押贷款”的办法，滚动发展起来的。
　　最妙的是有一次，他竟两手空空，让著名的汇丰银行为他买来了一艘崭新的轮船。
他是怎样操作的呢？
他跑到银行，找到信贷部主任说：“主任，我在日本订购了一艘新船，价格是100万美元；同时，我又
在日本的一家货运公司签订了一份租船协议，每年租金是75万美元，我想请贵行支持一下，能不能给
我贷款？
”信贷部主任说：“你这个点子不错，但你要有担保。
”他说：“可以，我用信用状担保。
”什么是信用状？
就是“货运公司”从其开户银行开出的信用证明。
很快，包玉刚到日本拿来了信用状，银行就同意了给他贷款。
就这样包玉刚船都没有造，银行就把钱给他了。
有人会问：为什么银行会给他贷款？
我们来分析一下：一方面，如果银行给他100万造这条船，每年就有75万的租金，不需2年，他就可以
还清100万的贷款；另一方面银行肯定担心，怕他有钱不还，或者有意外情况还不了钱。
这没关系，因为银行这里有货运公司的“信用状”担保，这家货运公司很守信用，如果包玉刚不给钱
，银行可以找这家货运公司，安全不成问题。
所以，银行就敢贷款给包玉刚。
这就是包玉刚的做法，他的成功是以自己良好的个人信用为基础的。
所以如果创业者需要筹款的话一定要及时归还，这样今后别人才敢和你打交道。
　　提醒：创业者要做好打“持久战”的准备，因为申请贷款除了与银行打交道，还要经过工商管理
部门、税务部门、中介机构等。
而且手续烦琐，任何一个环节都不能出问题。
　　渠道4：风险投资。
在许多人眼里，风险投资家手里都有一个神奇的“钱袋子”，从这个“钱袋子”掉出来的钱能让创业
者坐上阿拉丁的“神毯”一飞冲天。
但风险投资是一种高风险高回报的投资，风险投资家以参股的形式进入创业企业，为降低风险，在实
现增值目的后会退出投资，而不会永远与创业企业捆绑在一起。
而且，风险投资比较青睐高科技创业企业。
　　提醒：风险投资家虽然关心创业者手中的技术，但他们更关注创业企业的盈利模式和创业者本人
。
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所以要获得风险投资家的青睐，需要一番努力。
　　渠道5：民间资本。
随着我国政府对民间投资的鼓励与引导以及社会主义市场经济市场化程度的提高，民间资本正获得越
来越大的发展空间。
目前，我国民间投资不再局限于传统的制造业和服务业领域，而是向基础设施、科教文卫、金融保险
等领域“全面开花”。
对正在为“找钱”发愁的创业者来说，这无疑是“好消息”。
而且民间资本的投资操作程序较为简单，融资速度快，门槛也较低。
　　提醒：很多民间投资者在投资的时候总想控股，因此容易与创业者发生一些矛盾。
为避免矛盾，双方应把所有问题摆在桌面上谈，并清清楚楚地用书面形式表达出来。
此外，对创业者来说，对民间资本进行调研，是融资前的“必修课”。
　　渠道6：创业融资宝。
创业融资宝，是指创业者将自有合法财产，或在有关法规许可下将他人合法财产进行质（抵）押的形
式，从而为其提供急需的开业、运转和经营贷款服务。
这种融资方法主要针对“4050人员”以及希望自主创业的社会青年群体。
办理创业融资宝的手续较为简便，创业者只要有资产，就可以申请贷款。
贷款期限最长为半年，可以充当抵押的物品范围非常广泛，房产、大宗物资、有价证券、机动车、名
表等，凡价值在300元以上的都可以。
　　提醒：创业融资宝的“力度”不是很大，因此，解决问题一般要经过几轮融资后才能实现。
对创业者来说，第一次融资时不能要求十全十美，不要嫌资金太少，关键是先解决生存问题，然后再
求发展。
　　渠道7：融资租赁。
融资租赁是一种以融资为直接目的的信用方式，表面上看是借物，实质上是借资，以租金的方式分期
偿还贷款。
该融资方式主要的优势是不占用创业企业的银行信用额度，创业者支付第一笔租金后即可使用设备，
而不必在购买设备上大量投资，这样资金就可以调往最急需用钱的地方。
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编辑推荐

　　上班创业两不误，鱼和熊掌可兼得。
　　创业不属于有钱人，也不属于有权人，而属于有心人。
　　在工作的安全感之下去创业，进可攻，退可守。
有创业理想的你可以行动了！
　　做自己企业的老板，打工仔也有出头日。
　　你想从一个打工者转变成创业者吗？
《边打工边创业》告诉你一些创业的基本常识、小本创业的项目和打工者创业成功的故事。
希望《边打工边创业》提供的建议对你有所帮助，使你从走上打工之路开始，就成为一个有心人，有
意识地寻找商机，积累经验，为未来创业铺垫，以便以后顺利地走上创业的成功之路。
　　第一章 打工、创业两手发家准备。
　　第二章 零起点创业，你不得不知的创业之路。
　　第三章 “创”什么“业”，你看准了吗。
　　第四章 机会降临时，你不能两手空空。
　　第五章 网上开店，创业新潮流。
　　第六章 概念创业，玩的就是创意。
　　第七章 团队创业，从众口难调到众人拾柴。
　　第八章 做自己企业的小老板：打工仔也有出头日。
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