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前言

　　金融危机席卷全球，多少人因此一夜之间倾家荡产，多少人因此变成了无业游民。
身在这个激荡“江湖”中的你，如何为自己找到一条生财之路呢？
　　生财有道。
在当今社会，致富已经成为一门学问，这门学问的第一课便是自信。
地产商人潘石屹曾经说过，人的第一桶金是自信。
赚大钱，很多时候不是因为你做不到，而是你不敢想。
想成功就要坚定一个信心——我能成功！
　　自信有了，那么就用心地去生活中找商机吧！
请不要小看任何一个小生意。
很多人倾其一生都没有赚来大钱，为什么？
因为赚大钱心切，结果往往是小钱不想赚，大钱挣不来。
不积跬步，如何致千里呢？
生活中不少腰缠万贯的人当初都是靠做不起眼儿的小买卖起家的。
只要你肯细心观察和钻研，身边处处都是商机。
　　寻找商机或者说获得“金点子”靠的是什么？
是清丽的慧眼、敏锐的头脑和商业嗅觉。
在选定商机之后，要进行周密的实地调查，确保商机具有发展前景。
　　商机有了，投资就得跟上。
做小本生意的一个优势就是“船小掉头快”，投资少，在商场上进退自如。
进入经营阶段后，最重要的就是谋略，是出其不意的招数，加上人们的需求越来越细化，因此，做小
生意的人应该善于分析思考，独辟蹊径，致力于经营“人无我有”的商品和服务，巧占市场盲点。
　　以上几个方面，都是商人必须学习和领悟的商业智慧。
这些商业智慧如同明珠一样，散落在《小生意赚大钱》这本书的七个章节里。
《小生意赚大钱》汇集了86个靠做小生意走上致富之路的传奇故事，这86个赚钱机会均来自我们身边
。
在每一个故事之后，编排了固定栏目“生意经”，提取了致富故事的经验和技巧以飨读者。
此外，本书在最后一章编排了9个与商人品格有关的致富故事。
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内容概要

　　《小生意赚大钱》汇集了86个靠做小生意走上致富之路的传奇故事。
“三百六十行，行行出状元”，只要你肯下工夫钻研其中的技巧，就能洞悉奥妙。
赚到大钱。
不要小看任何一个小生意。
很多人倾其一生都没有赚来大钱。
为什么？
因为赚大钱心切，结果往往是小钱不想赚，大钱挣不来。
不积跬步，何以致千里？
生活中不少腰缠万贯的人当初都是靠做不起眼的小买卖起家的。
只要你肯细心观察和钻研，身边处处都是商机。
　　寻找商机或者说获得“金点子”靠的是什么？
是清丽的慧眼。
是敏锐的头脑和商业嗅觉。
在选定商机之后，要进行周密的实地调查，确保商机有发展的潜力。
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传奇故事11. 下岗“秀才”10年创业，从1. 5万到4000万12. 26岁富翁，卖的是创意13. 彩色饺子，“钱”
途无限14. 创意豆花卖概念15. 盐和味精“纠缠”出的特色餐厅16. 一根海带百种卖法17. 在沙漠里种出
“金”子18. “酷简历”让一个穷丫头迅速跻身富人阶层第六章 小是小，效益好：把小生意升级为大
买卖1. 七匹狼，像狼一样坚韧的创业2. 小面馆的致富佳话3. 小小汤圆如何成就亿万富豪4. 小老板卖书
一年赚100万5. 酱肉飘香，“黄金万两”6. 豆奶里嗅出“金矿”7. 大男人执着“孕妇经济”8. 用心经营
“点心”，月入破万元9. 女研究生的征婚生意10. 多功能切菜器，切出挣钱奇迹11. 网上种田，掘金百
万12. 女大学生缝制手工皮包，三年赚百万第七章 小生意，大品格：品格让“不尽财源滚滚来”1. 麻
花店女老板：开公司就像生孩子2. 卖蚊香，成就中国驰名商标3. 顽强女人与玩具乐园4. 创业之路永不
放弃5. 商机给有准备的人6. 上海滩的防腐业大王7. 乘法和加法——小老板致富秘籍8. “闷声发财”蕴
含的大智慧9. 谭木匠，不能不说的致富秘密
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章节摘录

　　小瓜子的锦绣“钱”程　　在甘肃省民勤县的田地里，有一种奇特的西瓜，将瓜打开，里面的籽
非常饱满、平整，这就是我们常吃的黑瓜子。
然而，就是这些不起眼的黑瓜子，却让一个名叫林垦的台湾人发了大财。
短短几年，他从一个小商贩变成了亿万富翁。
　　这个传奇故事要从1984年说起。
在那时的台湾，很多人爱吃黑瓜子，但是由于台湾种植的土地越来越少，黑瓜子几乎无地可种。
物以稀为贵，黑瓜子在当时的台湾居然成为馈赠亲友的高级礼品。
当时有一组调查数据，台湾2000万人口，每人每年平均消费黑瓜子1000克。
这组偶然听到的数字，让正在做炒货生意的林垦看到了巨大的商机。
他相信，只要能够找到好的货源，一定有钱可赚。
经过多方打听，林垦了解到祖国内地的甘肃盛产黑瓜子，不仅品质优良，而且价格便宜。
　　发现一座金山　　把台湾的黑瓜子跟内地的一比较，一市斤竟然相差60元新台币。
林垦就像发现了一座金山。
他决定无论如何都要到甘肃去采购瓜子。
做小本生意的他，没有多少积蓄，为了解决资金问题，林垦开始四处寻找股东。
然而，由于当时两岸的贸易刚刚开放，许多人都在观望，不肯出资。
万般无奈之下，林垦想用房子和车子作抵押向银行贷款，这在家里引起了轩然大波。
　　面对家人的反对，林垦吃了秤砣铁了心，非要搏一把不可。
最后，和他感情最好的二姐，听了他合情合理的市场分析，咬咬牙把自己家多年积攒的15万元全都交
给了他。
就这样，1988年8月，林垦踏上了他的冒险之旅，心里乐开了花。
　　到甘肃兰州之后，林垦听说市郊的民勤县出产的黑瓜子是当地最好的。
于是，他就马不停蹄直奔民勤，一路上，心里还是有些忐忑。
刚到民勤，林垦就看到一位妇女正在晾晒瓜子。
这个专程来采购瓜子的台湾商人顿时目瞪口呆：黑白分明，标准的凤眼瓜籽，磕开以后，瓜仁是白的
，饱满均匀。
甘肃省民勤县地处沙漠边缘，日照时间长，温差大，这样独特的自然条件下生长出来的黑瓜子，片大
、皮薄、板平、肉厚、乌黑发亮，这样优质的大瓜子让林垦的心里乐开了花，什么旅途疲劳，什么水
土不服，什么离愁别绪，统统被他抛到了脑后。
整整一个月的时间里，他又是收购，又是晾干、筛选、验磅，甚至连钉麻袋都亲自上阵。
　　1988年12月10目，对于林垦来讲是个值得纪念的日子。
这一天，他从民勤县采购的300吨黑瓜子运到了台湾，正逢台湾农副产品订货会开幕，林垦跟他的兰州
黑瓜子刚一亮相，饱满的外形，甘香的口感立该就引起了轰动，第一个货柜一下子就被抢空了。
　　林垦一下成了台湾工商界的名人。
他的瓜子被人们称为“真正林家的货”。
后来，林垦索性就把他卖的瓜子定名为“正林瓜子”。
　　林垦不仅还清了二姐的15万元，收回了抵押的房子跟车子，而且还吸引了不少股东。
　　几年后，尝到了甜头的林垦再次来到甘肃，他左右开弓，一边租下了3000亩土地种植黑瓜子、美
葵瓜子；一边又从台湾运来专门的机器就地加工正林瓜子。
林垦要生产属于自己的产品，就地销售，逐步占领内地市场。
1996年，伴随着机器的轰鸣声，　“正林瓜子”在兰州正式生产了。
看着自己的机器不停地运转，林垦似乎看到了财源滚滚而来。
然而，就在林垦憧憬未来的时候，一个意料之外的问题出现了。
　　只做过生瓜子贸易，压根没有用机器炒过瓜子的林垦，本以为炒瓜子是一件非常简单的事情，只
要按照台湾机器的说明书操作就行了，然而他并不知道，台湾和兰州海拔不尸样，完全按照台湾的方

Page 5



第一图书网, tushu007.com
<<小生意赚大钱>>

法烘炒，根本行不通。
第一天的瓜子全炒糊了，他凭着感觉调整了炒炉的温度和烘炒的时间。
可是，瓜子仍旧糊锅。
看着一锅一锅的瓜子被倒掉，一锅就是两三千元，林垦十分心疼。
　　瓜子和女士裤袜　　开弓没有回头箭。
调炉温、改设备，功夫不负苦心人，不知道炒糊了多少锅瓜子，也不知道倒掉了多少锅瓜子，正林瓜
子终于出锅了。
　　优良的品质、精美的包装、再加上地道的台湾口味，看着一袋袋瓜子源源不断地出厂，林垦的心
里甭提有多美了。
然而，就在他再次做起发财美梦的时候，更大的问题出现了。
上市的瓜子少人问津，打不开销路。
可是工厂的烘烤炉一旦运转，就很难停下来，面对不停翻炒的瓜子，林垦心急如焚。
　　渐渐冷静下来之后，林垦找到了瓜子滞销的原因，“正林”这个牌子在当地没有一点知名度，再
加上价格昂贵，一袋就比当地同重量的瓜子贵几元钱，因此，许多商场不愿意进货。
此时，林垦竟然想出了一个让很多人都觉得不可思议的办法，在每箱“正林”瓜子里加赠一双台湾女
士裤袜。
　　最初，林垦只是认为店员都是女的，会喜欢他的裤袜。
因为那个时候，内地买不到好的裤袜，店员会因为裤袜而要求她的店长进林垦的货。
林垦凭着这个小小的策略让正林瓜子闯进了商场，紧接着又乘胜追击在商场里大搞免费品尝活动，请
人试吃。
“正林”瓜子的独特口味受到了消费者的欢迎，销路终于打开了。
　　渐渐地，“正林瓜子”的系列产品已经发展到20多个品种，产品销往欧洲、美洲等许多国家，每
年的销售额超过4亿元人民币。
林垦也从一个台湾的小商贩，成为如今资产过亿的企业董事长。
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编辑推荐

　　《小生意赚大钱》中有小本买卖赚钱的秘诀！
　　靠创意经营生意，用智慧发现商机！
　　一个好的想法，一个偶然而至的小项目，圆你一个财富梦想！
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