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前言

　　每个人都有创业梦，因为每个人都希望生活越来越好。
生活的期望和现实总是有巨大的落差，小白领的职业生涯总有很多不如意。
这时候，创业的想法便会在你心里愈发强烈。
可当认真考虑创业问题时，会有各种原因挡住前进的道路——放弃目前的虽不满意但稳定的工作，投
身创业大军需要极大的勇气和破釜沉舟的毅力，畏惧失败可能使你犹豫不决。
如果你处在这样的境地中，不妨考虑网上开店。
网上开店以其低成本、低风险、快捷的交易方式受到到许多创业者的青睐。
你可以选择兼职的方式经营网店，迈出创业的第一步。
　　随着互联网在中国的普及应用，网上购物逐渐成为一种生活方式。
根据CNNIC在日前发布的互联网统计报告显示，截至2009年6月底，我国网民规模达到3.38亿，互联网
规模稳居世界第一位。
网络购物的用户规模在经济危机中逆势上扬，达到8788万，而网上支付用户也在快速增长。
金融危机使互联网平台高性价比的优势凸显出来，吸引了大量的人参与网络购物。
此外，随着3G业务的开展，使用手机上网的网民也已达到1.55亿，占网民的460k，，半年内增长了32.1
％，增速十分迅猛。
网络购物的渠道也从电脑拓展到手机，人们可以更便捷的享受网络购物的服务。
　　网上开店不需要大量的资金，不需要华丽的办公场所，也不需要专业的营业员，只要你拥有一台
能够上网的电脑，就可以成为C2C中的卖家，通过网上销售商品赚取利润，开启你的创业梦想。
　　目前越来越多的网友的准备加入到网上开店的队伍中来。
但是网上开店不只是在某个大型网上商场注册一个会员，上传几个商品进行销售那么简单，网上开店
虽然投资不大，项目也不是太复杂，但是做到完美绝非易事。
与实体店比，网上开店不要需要店面租金和仓库，连进货都可以采用先有订单再进货的方式，发货也
不需要你亲自送货，选择合适的快递公司或是通过邮局都是非常便捷的；当然网店和客户沟通方面，
由于无法面对面交流，自然和实体店不同，有其独特的沟通方式和技巧；特别在商品的展示方面，有
非常多的学问，如何拍摄精美的图片展示商品，如何装修店铺来吸引客户，如何做有个性的网店店主
，也有很大学问。
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内容概要

随着互联网在中国的普及应用，网上购物逐渐成为一种生活方式。
根据CNNIC在日前发布的互联网统计报告显示，截至2009年6月底，我国网民规模达到3.3 8亿，互联网
规模稳居世界第一位，网络购物的用户规模在经济危机中逆势上扬，达到8788万，而网上支付用户也
在快速增长。
　　金融危机使互联网平台高性价比的优努凸显出来，吸引了大量的人参与网络购物。
此外，随着3G业务的开展，使用手机上网的网民也已达到1.55亿，占网民的46％，半年内增长了32.1％
，增速十分迅猛。
网络购物的渠道也从电脑拓展到手机，人们可以更便捷的享受网络购物的服务。
开一家赚钱的网店吧，广阔的市场提供了无限的可能。
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章节摘录

　　拨号上网（MODEM）　　拨号上网是指通过本地电话拨号登陆因特网的方式。
家庭用户上网一般采用拨号上网的方式。
为此，需要准备一条已开通市内电话的电话线和一台电脑，还需要一台调制解调器。
　　在拨号上网时会用电话线路并产生一定的费用，这笔费用和平常打电话的费用一起计人电话费用
里。
一般按实际市话费用的标准收取，但部分城市则有针对拨号上网电话的市话费收费优惠。
　　ADSL　　ADSL是一种能够通过普通电话线提供宽带数据业务的技术。
由于ADSL比Modem拨号上网要快得多，下行速率最高达8Mbps，是Modem速度的150倍，使ADSL成为
用于网上高速冲浪、视频点播、远程局域网络访问的理想技术。
而且由于它是一种专线上网方式，可以与普通电话共存于一条电话线上，所以上网与接听电话、拨打
电话互不影响。
　　在现阶段，除了Modem拨号作为低端普及型的接人方式外，ADSL技术无疑是电信公司占领宽带
接入网市场的主要接入技术。
所以，从实用的角度来看，目前对于家庭用户以及部分小型企业来说，最实际和最合算的接入方式恐
怕就是ADSL了。
　　4.电话　　相信现在大多数打算开网店的朋友都有手机、座机等通讯方式，那么在网店开始正式
经营后，需要切记保持通讯的畅通，手机、座机能随时有人接听，这样才能与客户保持联系，及时处
理各种事情。
　　5.数码相机　　既然是在网络开店，那么客户无法亲眼去实际看到商品，就需要店主利用数码相
机将商品多角度的、细致的反映在客户面前，这样交易的机会才会大。
甚至有网友说，如果不是实拍店绝对不会下手购买。
因此开网店必须要自己亲自给商品拍照，这样才能吸引顾客，所以这笔投资是少不了的.但很多新手在
选购相机时，常常有很多问题，所以我们会详细介绍数码相机相关的几个主要部件和参数指标，这样
也使各位朋友在选购相机时做到心中有数。
另外还会有拍摄技巧的教程，教你如何拍出吸引人的图片，如何处理图片加水印或是制作动态图片。
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