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内容概要

《生意场实用知识全知道(超值金版)》(作者朱沛、陈剑宇)告诉如何学会基本礼仪。

《生意场实用知识全知道(超值金版)》共分为借我一双黄金眼——生意场必备的机遇投资学；产品卖
到全世界——生意场必备的市场营销学；长袖善舞会管钱——生意场必备的财务掌控学等六篇内容。
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章节摘录

版权页：插图：购买商品、接受劳务支付的现金。
本项目反映企业购买材料、商品，接受劳务实际支付的现金，包括支付的货款以及与货款一并支付的
增值税进项税额。
具体包括：本期购买商品、接受劳务支付的现金，以及本期支付前期购买商品、接受劳务的未付款项
和本期预付款项。
本项目可根据“现金”“银行存款”“应付账款”“应付票据”“主营业务成本”等科目的记录分析
填列。
需要注意的是，本期发生的购货退回收到的现金应从本项目中扣除。
支付给职工以及为职工支付的现金。
本项目反映企业实际支付给职工的现金以及为职工支付的现金，包括本期实际支付给职工的工资、奖
金、各种津贴和补贴等.以及为职工支付的其他费用。
不包括支付给离退休人员的各项费用和支付给在建工程人员的工资等。
支付给离退休人员的各项费用，包括支付的统筹退休金以及未参加统筹的退休人员的费用，在“支付
的其他与经营活动有关的现金”项目中反映；支付给在建工程人员的工资，在投资活动“购建固定资
产、无形资产和其他长期资产所支付的现金”项目中反映。
本项目可根据“现金”“银行存款”“应付工资”等科目的记录分析填列。
需要注意的是，企业为职工支付的养老、失业等社会保险基金、补充养老保险、住房公积金，支付给
职工的住房困难补助，企业为职工缴纳的商业保险金，企业支付给职工或为职工支付的其他福利费用
等：应根据职工的工作性质和服务对象，分别在“购建固定资产、无形资产和其他长期资产所支付的
现金”和“支付给职工以及为职工支付的现金”项目申反映。
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编辑推荐

《生意场实用知识全知道(超值金版)》：生意人必知：1.人生最重要的不是努力，不是奋斗，而是抉
择。
2.学识不如知识，知识不如做事，做事不如做人。
3.创业三阶段：比才华，比财力，比境界。
4.今天的优势会被明天的趋势代替，把握趋势，把握未来。
5.聪明的人看得懂，精明的人看得准，高明的人看得远。
6.学历代表过去，财力代表现在，学习力代表将来。
7.以锻炼为本，保持健康；以修养为本，学会求知。
8.意外和明天不知道哪个先来。
没有危机是最大的危机，满足现状是最大的陷阱。
9.世界上有多少有才华的失败者，世界上有多少高学历的无业游民——他们都是因为选择错误。
10.生意场有几件绝对不能失去的东西：自制的力量、冷静的头脑、希望和信心。
11.生意，可以掌控人力与投资，却无法掌控结果。
人生得意时找出路，失意时才有退路，宝马都有备用胎，您的人生呢？
人生的成功不在于拿到一副好牌，而是在于怎样将坏牌打好。
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