
第一图书网, tushu007.com
<<零风险投资>>

图书基本信息

书名：<<零风险投资>>

13位ISBN编号：9787802555556

10位ISBN编号：7802555558

出版时间：2010-5

出版时间：企业管理出版社

作者：刘文献

页数：208

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<零风险投资>>

内容概要

本书将给读者推荐最新投资项目66个，解决你毫无创业方向，在商海里苦苦寻觅的烦恼。
也为读者献上46则小本经营成功的创业故事，让成功经验鼓励你、引领你、开阔你思维的同时，给你
信心，步入成功创业征途。
    我们体谅并且立足于创业者初始步入商界的心理。
花最少的钱，获取最大的利润空间与创业经验，将小本经营的企业步步为营，避免你创业路上的风险
，帮你挖掘人生的第一桶金。
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作者简介

刘文献，自由撰稿者，网络写手。
单篇文章点击率多达五万以上，深受广大读者的喜爱。
作品主旨鲜明，文笔朴实而幽默；文章总能给读者一些宽慰、鼓励或启发；帮助人们找到目标与动力
，挖掘人性初始的美好；告诫人们在经济社会里追求金钱与物质成功的同时，一定不要忘记自己追求
成功的目的；劝慰人们要懂得享受生活，给身边的亲人、朋友们带来快乐；注重心灵与籽神层次的不
断修炼与提升。
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章节摘录

5.病人饮食病人一般胃口不怎么好，很难伺候，而家人总是不惜多花一些钱来满足病人的胃口。
所以这也是创业者可以考虑的一条门路。
病人饮食店地址适宜选择在大中型医院附近，针对各种病人群体的不同状况，分别开列菜单。
经营上应格外重视灶间卫生，不能像一般餐厅和送餐公司那么简单。
前期应针对病人不同的病症制定出合理的食谱，顾客上门时要问清病人的症状、身体条件、心理状态
，便于更好地服务；病人的订餐档案应妥善保管，不可出现任何差错。
初期投入主要是房租、购买灶具等费用，约2万元左右。
6.新鲜饮品专卖店这种店已经有过很成功的例子了。
据分析，此类店优势有以下几点：首先，饮品店时间上是“四季可行”的，冷热饮都可以经营，品种
有四五十种，从春至冬都会吸引人去买。
春为养颜夏为消暑，秋为补气冬为暖身。
甚至什么也不为，光为那种站在高高的吧台外看侍应生把冰块和果汁茶水摇得哐哐响，这份“声在味
先”的虚荣，就使购买者的脸得意得发红。
迷恋所谓“欧陆风情”的女孩子，谁没喝过这东西？
再者“薄利多销”，同样一杯台湾珍珠奶茶，在真正的红茶坊卖到10元以上，而在此种立等可取的贩
卖小店，因为是外卖，价廉一半。
投资者也不吃亏呀！
想想动辄上百平方米的红茶坊店租有多少，而你才租五六平方米的门脸儿就开张了，谁合算？
据悉，投资这类店仅需投入1.2-1.3万元左右，如果地址选在诸如：电影院旁、个性店铺云集地、大学
区、健身中心旁等，最保守的估计每天平均也能出售100杯，平均每天的毛利在350元左右，月利润将
在6000元左右，一个季度以内就可以收回成本，进入轻松赢利的状态。
7.汤品速递店汤对人的身体营养作用甚大，白领们终日忙忙碌碌，一天下来，骨头都散架了，想喝自
己煲的汤大都心有余而力不足。
大多吃个陕餐了事。
开家汤品速递店，为写字楼白领们提供-份家常的体贴，也是一些创业者的不错选择。
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编辑推荐

《零风险投资》：我们说每一个成功者都有一个开始。
勇于开始，才能找到成功的路。
创业路上你要取得成功，就需要以恒心为良友，以经验为参谋，以小心为兄弟，以希望为哨兵。
其中经验这个参谋尤其重要。
创业路上以他人成功的经验作参谋，指引你行动，就能形成一种走向成功的习惯，日而久之凝聚成一
种性格，而这种性格就决定了你创业的成败。
 “千里之行，始于足下。
”成功不论远近，都需要你一步一步去掘取。
不行动永远没有希望，行动了才能期待收获。
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