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前言

　　昊臻与我以道结缘。
数年前他毅然放弃了在政府机关的优越待遇，到北京读研究生，后从事企业高层管理工作，致力于将
道学智慧应用于管理实践。
今将所学所用及所悟凝结成文字，日《新道商》。
沉潜用心，堪称可贵。
　　当今世界，发挥道学智慧，应用于工商管理，开创之师，当数张绪通（stephen T. Chang）先生。
他的《道学的管理要旨》（Integral Man-agement of Tao： Complete Achievement）英文版首印于1987年
，1992年先生又亲自用中文重新创作。
他的演讲和著述，在关注中国企业文化和精神的青年知识分子中产生了广泛的影响。
吴臻的这部新作，正是这种影响的结晶。
　　管理的核心问题是人的问题。
人是生理、心智、精神的复合体，工商管理也是诸多方面的综合艺术。
道学的产生和发展与政治、经济、军事的历史息息相关。
在当代的管理实践中，学习古老道学的智慧，有利于管理者们微观的脏腑平衡、心理培育，到宏观的
驾驭全局、纵横国际，确保开创基业和稳健守成的实现。
　　常言道：“性格决定命运。
”人的性格对他的成功与幸福起着决定性的作用。
要改变命运，就要从改变性格做起。
可是谈何容易！
有道是：江山易改，本性难移；胜人者强，胜己者力。
人要成功，都要从战胜自我，修炼心性做起。
道学教导人们改变性格，有成套的步骤，一步一步地做下去，自然水到渠成，不期而至。
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内容概要

道学思想特别是老子的“道法自然”，“人道合一”，庄子的“道通为一”，“无以人灭天”的思想
曾经引起了欧洲、美国、日本等国的很多人文科学家和自然科学家的重视。
本书浓缩道学、中美MBA课程、管理咨询师教材和西方心理学、行为学等前沿实用知识部分精华，具
有较高的哲理性，而且可操作性很强。
本书主要有一个主题两条主线：主线是遵道贵德，一条主线是大领导力，一条主线是绿色环保。
通过提升大领导力，促进绿色生态文明建设。
本书的主要观点和内容契合科学发展观的主旋律。
与人民群众的愿望相吻合，符合时代的趋势和潮流！
    综上，本书是“正书”。
内容严谨，原创性强，强调公平正义、尊重规律、乐观进取、勇于担当，不抱怨，将对社会产生正面
的影响；又是“奇书”。
在道学大系统论的指导下，集成了八大系统古今中外部分知识精华，力争构建创新的知识体系，在图
书市场上并不多见，将为读者创造独特的价值；也是“实用书”。
本书以道为尊，但没有忽略“术”，阐述了很多实战性很强的方法技巧，将有利于读者经世致用。
    此书理论高度、深度、精度以及信息量之大，内容之独特，方法之实用都有独到之处。
书的内容虽多，但一线穿珠，形成包括八方面精华知识的开放性智慧体系，并具有明心见性的智慧启
悟和经世致用的实战功效。
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作者简介

宋昊臻，研究生学历，曾在政府机关和中科院科技公司任职。
现任北京新道商文化发展有限公司总经理，并兼任多家公司的独立董事和咨询顾问。
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章节摘录

　　“稳”是个对立，领导者就是在国内和国外两个市场，在“稳”和“强”中寻求平衡点。
　　（6）蓝海与红海蓝海战略的着眼点是，不能只和对手无限制地竞争，在红海中血战，而是要到
无竞争的蔚蓝的海洋中，从而超越对手。
这符合道家“不争”的精神，同时，我们认为红海战略与蓝海战略都很重要，红海讲战胜对手，蓝海
讲超越对手，红海战略讲生存，蓝海战略讲发展。
我们还必须明白市场竞争是不以人的意志为转移的，是绝对的，是“常”态的“常”。
老子日：“知常日明”，懂得什么是“常”的人是明智的，蓝海是我们的目标，但现在资讯这么发达
，蓝海很快就会变成红海，所以最好的方法是红海中锻炼本领，蓝海中超越对手。
　　（7）出奇与守正老子日：“以正治国，以奇用兵。
”孙子日：“凡战者，以正合，以奇胜。
故善出奇者，无穷如天地，不竭如江河。
战势不过奇正，奇正之变，不可胜穷也。
”笔者认为，企业内部管理，主要用正治；对外商战为了达到以小博大、以弱胜强，必须会用出奇制
胜之法，否则将难以取胜。
企业统帅必须奇正兼通。
正如唐代名将李靖所说：“凡将正而无奇，则守将也，奇而无正，则斗将也，奇正皆得，国之辅也。
”所以，万通集团董事长冯仑主张“守正出奇”。
　　（8）理性与直觉现代文明的思维方式主要是理性，现在西方的商业竞争中，企业界逐步认识到
直觉和灵感的重要性，艾歌博士著的《直觉管理》一书中指出：高层管理人员需要很强的直觉力。
因为他们面对的资料实在太多，亦太复杂了，“高层管理人员要有先知般的能力才可以保证替公司赚
钱”，美国企业家佩罗直截了当地说：“直觉力就是懂得如何做生意。
”而在发展准确的直觉，开发灵感方面，中国道家在理论和实践上是很丰富的，庄子说：“无思无虑
始知道”。
但我们也要明白：知识和经验是成功运用直觉的奠基石。
《列子·黄帝篇》中有：“至信之人，可以感物也”，意为：非常诚信的人是可以感应外界之物的。
其实这主要就是人的潜意识同外相通的道理，西方管理学家预测2l世纪的管理会更加重视灵修，开发
灵感。
　　（9）事业与修身道学是统宇宙、社会、人体生命规律为一体的天地人之学，主要特点是“身国
同构”，知修身则知治国，因为道的原则既可用于治身，也可用于治国，推而至于天下。
晋代葛洪说：“故一人之身，一国之象也。
胸腹之位，犹宫室也。
，四肢之列，犹郊境也。
骨节之分，犹百官也。
神犹君也，血犹臣也，气犹民也。
故知治身，则能治国也。
”　　⋯⋯
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媒体关注与评论

　　融商业第六感觉与商业德范于一体的人格魅力是中同企业家资源中的最珍贵部分。
本书值得参考。
　　——著名经济学家、北京大学经济学院教授曹和平道家顶级智慧在管理领域的精彩演绎，值得一
读。
　　一一中国企业联合会副理事长李建明　　想川老了的四个字“微妙玄通”为题辞，赠送给昊臻。
希望更多有缘之人.遵循老子“上上闻道，勤而行之”的教诲，体会人道，实践人道，则人生社会都受
益无穷。
　　——美国总统顾问、道学会会长张绪通　　道商的研究足道学研究的重要分支。
昊臻出了有价值的学术著作，令我感到欣喜。
祝贺宋昊臻的大著出版。
　　——著名哲学家、道学家、中国社科院博士生导师、老子道学文化研究会会长胡孚琛教授　　人
道至简，无为而治。
企业发展有形变无形，无形变有形，有所为而有所不为。
中国企业争创世界民族品牌，必须深入探讨5000年的历代传统文化、500年的欧美先进文化和改革开
放30年的中国当代文化。
本书作者将经营哲学与道家思想紧密结合，可谓独具匠心，值得学习。
　　——中国十大企业思想家、著名企业家、人民电器集团董事长 郑元豹　　皇明太阳能以节约能源
，保护环境为已任，这和《新道商》倡导的理念是一致的。
我相信，中国将有越来越多的企业走上与环境的和谐之路，创造绿色的光明未米！
　　一一皇明太阳能股份有限公司董事长黄鸣　　智者无疆，仁者无敌。
读《新道商》，开卷有喜，开卷有智，开卷有财，歼卷有寿，开卷有福！
　　——中国十大策划专家、北京实力场公司董事长 石岩
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编辑推荐

　　经营黄金策，管理大智慧，具有收藏价值的新道学力作，12位学术权威和企业家联袂推荐。
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