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内容概要

　　在全球化和网络化的时代里，销售人员的重要性受到极大威胁。

　　在当今物竞天择的商业环境下，帮助客户解决问题的传统销售方式已经不合时宜，现在客户期待
得到更多。
不论是销售人员还是想要拿下订单的企业卖家，获得客户青睐的关键在于能否帮助客户达成目标。
以变革为核心的方法是当今销售方式的下一个进化形式。
以变革为核心才有可能与客户共同发展并带来更高价值的客户关系，不断迎接新的销售挑战。
基于此，布雷特?克莱专门为以变革为核心的销售人员和企业开发出了一整套操作工具，包括提高销量
和为客户提供高价值的107个秘诀，帮助销售人员成为客户的重要资产，进而达成突破性销量。

　　欲了解更多信息，请登陆本书网站：http://sellingchange.com/
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作者简介

　　布雷特·克莱拥有20年国际销售和营销管理经验，职业经历丰富，从事过电子、软件和通信等行
业。
在创办销售培训与咨询公司——Change
Leadership
Group前曾任职于微软总公司及微软顾问咨询服务部产品组经理，也曾任职硅谷高科技公司执行副总
裁。
本书是布雷特的第二本著作，曾获得美国2010年度最佳商业图书奖，并成为当年图书销量冠军。
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媒体关注与评论

这本权威实用的书籍将告诉你如何增加销量，其速度之快、方法之易超乎想象！
——博恩·崔西（Brian Tracy），世界顶尖的培训专家这是十年来第一本讲述积极变革的书籍，它出
现在我们最需要的时刻！
今天就去买一本马上付诸实践吧！
——杰弗里·吉特默（Jeffrey Gitomer），《销售圣经》作者布雷特·克莱的观点绝对是正确的。
作为销售人员，我们必须变革以保持竞争力。
《销售变革》向我们展示了如何在当今艰难的市场环境里竞争并取胜。
——雷诺·迪·波诺（Rebo Di Bono），惠普销售总监
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