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内容概要

　　哪里有市场，哪里就有温州人；哪里没有市场，哪里就会出现温州人。
只要有百分之一的可能，温州人就会以百分之百的努力去做⋯⋯　　生意控制了温州人的全部思想。
一种生意换成另一种生意，是他们唯一的休息。
即使他们偶尔没有考虑他们的生意，那也是想探听一下别人的生意做得怎样⋯⋯拥有这样的精神，人
家温州人能不富吗?
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章节摘录

书摘扔掉“铁饭碗”    温州经济的快速发展，原因很多，举其要者，首推“观念创新，敢字当头”八
个字。
敢什么?敢于赤条条下“海”，解放自己，发展自己。
他们不恋官、不恋位、不恋权，敢于破釜沉舟，自断后路——扔掉“铁饭碗”，自信依靠自己的能力
和智慧，能干出一点名堂。
    当其他地方的人为挣得一个“铁饭碗”而挤得头破血流的时候，温州人已经开始了放弃比较显眼的
公职身份而去打工或者自己创业。
早在1990年，时任温州市检察官的薛林华毅然辞去公职，“下海”经商。
    “扔掉铁饭碗”的确有些可惜，但勤劳、开放的温州人却不这么认为。
1980年底，服完4年兵役的薛林华回到温州老家。
两年后，薛林华进了市检察院，成为检察官。
这一干就是8年。
薛林华在此期间，心底里想的却是“闯荡江湖”，体现自己的另番价值。
薛林华下海的第一站是深圳。
他找到一家广告公司做广告业务员。
可是，当过“官”的薛林华放不下自己的“官架子”，再加上虚荣心一直在作怪，两个月下来，没有
做成一笔广告业务。
    放不下“官架子”，薛林华离开广告公司后，花了5万元钱以承包一家贸易公司一个部门的形式“买
”了个经理做。
刚上任不久，也没有类似经验，他在做第一笔生意就被骗了30万元。
薛林华承担不起损失，还是由贸易公司支付，直到几年后，薛林华才补缴上这笔昂贵的“学费”。
贸易公司干了一年也没能继续下去。
    离开贸易公司后，薛林华还在音像公司任过职，做过制片人，拍过电视剧，但还是没有继续下去。
薛林华又去了一家房产公司，继续打工，做办事员。
这期间，他学了大量的知识，与客户洽谈、起草协议、协调各方关系等等，也接触到很多海外投资商
。
这些为薛林华以后做房产投资打下了牢固的基础。
工作虽然充实，但月薪很低，几乎难以维持生计。
每个月还要依赖远在温州的母亲给他寄钱。
他又辞职了。
    尽管是两手空空，薛林华渴望有所作为的想法没有停止过，对未来的思考也一刻都没有停止过。
他不甘心30多岁的人，每个月自己都养活不了自己，还得依靠母亲的汇款过日子。
公务员的生涯使薛林华养成了关注国家大事的习惯，而且有相当敏锐的“政治嗅觉”。
在房产公司打工时，小平同志“南巡”之前，他已经深刻地意识到深圳这片投资发展的热土所具有的
潜力。
    1992年6月，薛林华收购了粤海集团下属太阳能开发公司80％的股份，成为该公司第一大股东，注册
资本也从原始的100万元追加至1000万元。
公司继续以太阳能开发为主营业务，薛林华接管后做了医院、仓储等太阳能取暖的几个大项目。
    1994年，薛林华又回到深圳，开始“炒”起了楼盘。
但这个生意投资大，风险也大，有赔有赚。
做了几年后，已相当有经验的他成立了一个投资咨询公司。
    面对今天的成功，薛林华很平静，也没有太多的感叹，仅仅觉得自己把握住了该把握住的机会。
他说得最多一句话就是，“每个人两手空空来到这个世界，机会都是一样的，就看你怎么把握”。
    曾有这样一个笑话：一群天南海北的中国人聚在一起聊天，谈到月球，大家感兴趣的是月球上有什
么好玩的，可一个温州人突然提问，月球上有什么生意可做，大家听了哄堂大笑。
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笑话从荒诞的角度，表现了温州人的脑子里时刻想着做生意。
    人们的行为总是受到思想的引导，温州人敢于扔掉铁饭碗去创业且创业成功，正是来自于他们的创
业精神。
他们创业的目的其实很现实：就是赚钱!佳泰实业公司董事长李品华面对“你创业成功的动力是什么?
”问题时，他的回答是：就是为了赚钱，过上好日子。
P2-4
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编辑推荐
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只要有百分之一的可能，温州人就会以百分之百的努力去做⋯⋯　　生意控制了温州人的全部思想。
一种生意换成另一种生意，是他们唯一的休息。
即使他们偶尔没有考虑他们的生意，那也是想探听一下别人的生意做得怎样⋯⋯拥有这样的精神，人
家温州人能不富吗?
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