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前言

　　只要回想自己的童年，大多数人都可以想到一个与自己关系特殊的密友或者近亲。
你们一起行事，互相吐露秘密，同时暗暗地彼此信任；你们有激情尝试新事物，并且分享成功的狂喜
。
大家一起解决问题，一起冒险，一起欢庆或者悲伤，一起体验生命旅程中的那种亲近感和满意感。
如果你能清晰地回忆往事，你一定记得你们具有的价值观是相似的。
　　价值观是伴随我们成长和成熟过程而形成的根深蒂固的信仰、原则和行为。
这些价值观是我们的指明灯、我们的方向盘，也是指引我们生活和行动的指南针，更是我们的合作伙
伴关系。
坚定的价值观创造伟大的领导者、坚定的跟随者和紧密的合伙者。
一旦融合，以价值观为导向的文化所形成的紧密相连的合伙人团队就具有高度凝聚力。
这个团队也能够有效实现目标，并且，通过建立强大的关系——合作伙伴关系——能够与其他团队建
立合作伙伴关系，进行人才互补、技能互补和能力互补，从而实现目标。
　　我想与大家分享一个非常私人的合作伙伴关系的故事。
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内容概要

当今时代，商业合伙比以往任何时候更重要。
本书是从战略联盟中获得最大利益的指南针。
从选择合伙人到目 标、期望和资源，从处理冲突、构建竞争优势到占领新市场、掌握技术和知识，避
免以前一些经理人所犯下的不明智的错误等等，本书都做出了独一无二的指导。
《伙伴竞争未来》提供了保证您的企业在商业领域抢占先机的一切。
阅读之后，您将理解合作伙伴关系的六大箴言：1、没有人能独当一面；2、谁选择了最佳合作伙伴，
谁必将成功；3、信任是必须的，也是双向的；4、合伙双方应该共同付出和分享收获；5、缺乏上层支
持意味不能成功；6、滥用权力是合作伙伴关系的毒药。
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章节摘录

　　让我再说一遍。
合伙首先是人之间的关系。
永远不要忘记！
所有合伙的根本成功因素取决于一个最重要的因素——信任。
除非合作伙伴以令人可以接受的程度彼此信任，否则如何合伙都将无法获得有意义的成功——至少是
不长久的。
那种信任以不同的方式显现，但有几种是最明显而常见的。
　　公平与诚实是建立信任的第一层基石。
我相信你对我是公平与诚实的吗？
如果不，那么，我认为我不想让你成为我的合作伙伴。
其次是开放的沟通与信息共享。
有多少婚姻的失败就是因为伴侣之间不能（或没有）开诚布公地沟通。
开放的沟通在公司不仅仅是要彼此沟通，而且要开放地共享信息。
如果一方保留重要信息不让对方知道，那么要一起工作就很难了。
让我们暂停一下来考虑今天信息是多么强有力，而在未来的合伙中它会成为更强有力的因素。
聪明的合伙是建立在信任之上的，但它们是运作在共享信息之上的！
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媒体关注与评论

　　何谓Smart　　Smart系列带来一种全新的学习方法。
当你在面对一些关键性问题，譬如，有关客户、决策、变化、电子商务、品牌、影响他人的技巧、知
识管理、融资、团队合作及合伙经营等问题的时候。
Smart系列能优化你考虑问题及处理问题的方式方法。
　　Smart系列一方面总结长期积累下来的智慧。
另一方面又独家提供一针见血的观点和工具。
使你不再仅仅纸上谈兵。
而是投入真枪实战。
　　广受尊敬的商业巨人克理斯·阿吉瑞思指出，在企业中，就算是最有智慧的人也可能变得效率低
下。
为什么？
因为我们如此忙碌，以致忘了聆听自己的声音。
我们不再考虑身边发生着的变化。
我们陷入了曾为我们创造过成功的行为模式中不能自拔，而没有意识到在不断向我们逼近的未来中，
这一套老把式已经不再管用。
　　——大卫·弗思Smart系列主编
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编辑推荐

　　《伙伴竞争未来》：　　从联盟中寻求最大利益的有效途径　　于信任间建立合作关系的最佳模
式　　从真正联合中寻求最大利益的基本途径。
　　在信任基础上建立合作关系的最佳模式。
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