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内容概要

大多数人发现他们一生中每天都在进行着某种形式的谈判，虽然通常他们并没有
意识到这正是他们所在做的，因为他们认为谈判是一种只被那些做数百万大生意的人使用的技巧。

但是，谈判是出于某件事情的需要而寻求一项可接受解决方案的促进方法，不论是出于解决困难的需
要还是谈妥条件的需要。
它使得个人能够通过努力得到他们所要的，同时也使别人得到同样均等的机会。

本书帮助你懂得如何谈判而不但为你自己也为那些你与之打交道的人赢得一笔更好的交易。
它对如何才能达成对彼此都有利的协议提供了有实际价值的建议，从而使每个人都对谈判结果感到满
意，并乐意于以后继续协商谈判。
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