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内容概要

水晶商道，就是大道精神的实践结晶。
它上善若水，厚德载物。
它像晶莹剔透、冰清玉洁、熠熠生辉的水晶石一样：至纯，至真，至诚，至善，至精，至美!《水晶商
道》所阐释的是：像尧舜一样厚德，像孔孟一样仁爱，像老庄一样超脱，像苟子一样渊博，像墨子一
样博爱，像孙子一样谋略，像关公一样诚信，像佛祖一样禅悟。
    本书虽然立意高远，见解脱俗，思想深刻，微言大义，具有一定的学术价值与实用价值，但却远非
一般世俗之辈所能完全理解和接受。
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功原理——愚笨是愚笨者的通行证水晶商道智谋篇　第一章 循序渐进从一做起——急功近利 前功尽
弃　第二章 塍蛇无足而飞梧鼠五技而穷——专心与专业是事业成功的前提　第三章 近朱者赤近墨者
黑水晶商道成才篇　第一章 志德才勇无敌天下　第二章 才能是怎样练就的圣人是怎样产生的　第三
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第一章 微利营销战略——为顾客节省每一分钱　第二章 质量营销战略——企业的生命线　第三章 服
务营销战略——顾客永远有理　第四章 把脉市场——供货商站柜导购制度　第五章 物超所值神力无
限　第六章 便宜便宜再便宜便宜才是硬道理水晶商道激励　第一章 水晶商道企业文化动力系统战略
工程——企业动力、活力、潜力、效力之所在　第二章 水晶商道企业文化动力系统工程 五大系列工
程建设水晶商道之禅悟篇　第一章 禅心 禅意 禅行 禅慧——修炼功德 终成正果　第二章 禅悟之一——
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待生命　第五章 禅悟之四——戒除心魔 立地成“佛”　第六章 禅悟之五——万恶之源 懒字为先附录
一 精神乃道附录二 晋商重新崛起的指南附录三 论水晶商道的思想力后记——从绝境中求生从困境中
崛起
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章节摘录

　　第四章　吃亏是福吃亏是善——吃亏就是大智慧　　企业经营是什么?　　是一种文化　　是一种
理念　　是一种哲学　　是一种精神　　吃亏是福，一直以来未被人真正理解，甚至有人认为此话纯
属自欺欺人　　、无可奈何的自我安慰。
其实大为不然。
通过长期的人生与事业的坎坎坷坷　　，我们终于悟出了这个看似荒诞而深奥的“人生哲学”的大智
若愚的深刻含　　义。
　　做人因常常吃亏而让与其所交往的人感其厚道，从而像磁石一样吸引更　　多的朋友与之交往。
古语有曰：生养靠父母，发达靠朋友!　　做商因善于吃亏而使客户感到其诚信与宽厚，使客户打心眼
里对你的商　　场产生一种信赖、一种忠诚，从而亦像磁石一般吸引着众多客户争相加盟。
　　培育一个长期的、稳定的、忠诚的客户群，就像培养一片果树之幼苗，　　你付出的汗水越多，
浇灌得越好，它们就长得越是茁壮，结的果实越是硕大　　。
　　《菜根谭》一书中所写的“善根暗长，恶损潜消”正合此意。
　　想要在丰收的秋天获得丰硕的果实吗?那么，从早春、从现在就立刻开　　始努力吧!努力用真诚
、用汗水、用“退一步海阔天空，让三分心平气和”　　的大度胸怀，宽厚地包容你的每一个客户吧!
　　随着竞争的加剧与市场的进一步开放，微利时代全面到来。
尤其是服饰　　鞋帽行业的生存与发展越发艰难，有些商场商户亏损面已达60％以上，甚至　　还有
亏损商户面达80％以上的商场!这使得该行业一些商场的商户资源大量　　流失，同时，对该商场开发
新的商户资源造成极大的障碍。
　　在这种恶劣的商业环境中，谁拥有客户，谁便拥有市场!　　面对此情，水晶商城已经出台的《优
秀客户亏损补偿标准》，将客户按　　技术能力、投入情况与综合表现，划分为0极、A级、AA级
、AAA级客户。
对　　具备一定工作经验与业务技术素质的客户，且能够服从商场管理，认真执行　　商城有关制度
规范的，品德高尚、心态良好、乐于助人、乐于奉献、竭尽全　　力搞好各项工作的，踏踏实实、积
极努力、积极上货，确保货柜当季新板货　　品充盈的优秀商户，将被商城评为AAA级客户。
至合同期末时，凡AAA级客户　　出现亏损，其责任不在客户，主要责任在于市场和商场，因而，视
情况由商　　场承担50％～100％的亏损补偿，以确保优秀的客户有一个起码的生存环境　　。
　　’　　此举将对企业搞好人性化管理，激励客户增强信心，真正解除其后顾之　　忧及稳定客户
群体，起到一定的积极作用。
　　道家经典《劝善书》中说：“是道则进，非道则退。
⋯⋯积德累功，慈　　心于物。
忠孝友悌，正己化人。
昆虫草木，犹不可伤。
宜悯人之凶，乐人之　　善，济人之急，救人之危。
见人之得，如己之得。
见人之失，如己之失。
⋯　　⋯受辱不怨，受宠若惊。
⋯⋯所谓善人，人皆敬之，天道佑之，福禄随之，　　众邪远之，神灵卫之，所作必成，神仙可冀。
”　　所以，水晶商道曰：　　吃亏就是行善，吃亏就是积德　　吃亏就是大福，吃亏就是大贵　　
吃亏就是大智，吃亏就是大义　　吃亏就是大吉，吃亏就是大利　　吃亏就是耕耘，为了希望种子的
撒播　　吃亏就是播种，为了夏季艳丽的花朵　　吃亏就是浇灌，为了秋天丰硕的收获(P16-18)
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编辑推荐

　　搞企业，旨在赚钱，古今中外，概莫能外，天经地义，无可厚非。
比尔·盖茨如此；精明的犹太人，也不例外。
　　本书作者黄荣会经20年艰苦历练，躬身践行，把中国优秀的传统文化儒、释、道中的精髓，与自
己高深悟性相融会，精心打造出一部令人爱不释手，具有厚重文化底蕴的现代商家精典——《水晶商
道》，着实令人惊叹!　　本书将让你从一无所有到资产巨万；从默默无闻到声名赫赫；从修身齐家到
驰骋商场。

Page 5



第一图书网, tushu007.com
<<水晶商道>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 6


