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前言

《致加西亚的信》这本小册子是在一天晚饭后写成的，仅仅用了一个小时。
时值1899年2月22日——华盛顿的诞辰日——我们准备出版三月份《菲士利人》的日子。
我心潮澎湃，在劳神费力的一天结束后写下了这本小册子。
当时我正努力地教育那些行为不良的市民提高觉悟，重新振作起来，不再浑浑噩噩、无所事事。
尽管来自于一个喝茶时小小的辩论，但却给我一个直接的暗示。
当时我的儿子认为罗文是古巴战争中真正的英雄，他只身一人出发，完成了一件了不起的事情——把
信送给了加西亚。
他就像火花一样在我脑中一闪！
是的，孩子是对的，英雄就是做了自己应该做的工作之人——把信送给加西亚的人。
我从桌子旁跳了起来，奋笔疾书写下了这本《致加西亚的信》。
我毫不犹豫就把这篇没有标题的文章登在了当月的杂志上面。
第一版很快告罄。
不久，请求加印三月份《菲士利人》的定单像雪片般飞来。
一打、50份、100份⋯⋯当美国新闻公司订购1000份时，我问一个助手究竟是哪一篇文章引起了如此般
的轰动，他说：“是有关加西亚的那些材料。
”第二天，纽约中心铁路局的乔治·丹尼尔竟然也发来了一份电报：“订购10万份以小册子形式印刷
的关于罗文的文章⋯⋯请报价⋯⋯封底有帝国快递广告⋯⋯用船装运⋯⋯需要多长时间？
”我给了他报价，并且确定我们能够在两年时间内提供那些小册子——当时的印刷设备十分简陋，10
万册书听起来是一项十分可怕的任务。
我答应丹尼尔先生按照他的方式来重印那篇文章，最后的结果是，他居然销售和发送近50万本这样的
小册子，其中的两三成都是由丹尼尔先生直接发送的。
除此之外，这篇文章在两百多家杂志和报纸上转载刊登，现在已被翻译成了各种各样的文字在全世界
流传。
正当丹尼尔先生发送《致加西亚的信》之时，俄罗斯铁道大臣西拉克夫亲王恰巧也在纽约。
他受纽约政府之邀来访，丹尼尔先生亲自陪同其参观纽约。
于是，亲王看到了这册小书并对它产生了浓厚的兴趣，其中最重要的原因也许在于丹尼尔先生是以大
写字母的形式出版的。
亲王回国后，让人把此书译成了俄文，发给俄罗斯铁路工人人手一册。
其他国家也纷纷翻译引进，从俄罗斯流向德国、法国、西班牙、土耳其、印度和中国。
日俄战争期间，每一位上前线的俄罗斯士兵人手一册《致加西亚的信》。
日本人在俄罗斯士兵的遗物中发现了这些小册子，他们断定这肯定是一件十分有价值的东西，于是，
这篇文章又有了日文版。
日本天皇下了一道命令：每一位日本政府官员、士兵乃至平民都要人手一册《致加西亚的信》。
迄今为止，《致加西亚的信》的印数高达4千万册。
可以说在一个作家的有生之年，在所有的文学生涯中，没有人可以获得如此成就，也没有一本书的销
量可以达到这个数字！
整个历史是由一系列偶然的事情所构成。
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内容概要

在有史以来在世界最畅销书排行榜中列第6名的《致加西亚的信》，显然比《谁动了我的奶酪？
》更有畅销的悠久历史。
现在，它被引入了中国。
这是一本关于敬业、忠诚、勤奋的管理书。
加西亚的故事最早发表于1899年。
这篇文章，几乎世界上所有的语言都把它翻译出来，它讲述了一个信使的故事。
    当美西战争爆发后，美国必须立即跟西班牙的反抗军首领加西亚取得联系。
加西亚在古巴丛林的山里-没有人知道确切的地点，无法带信给他。
美国总统必须尽快地获得他的合作。
 怎么办呢？
 有人对总统说"有一个名叫罗文的人，有办法找到加西亚，也只有他才能找得到。
"他们把罗文找来，交给他一封写给加西亚的信。
关于那个"名叫罗文的人"，如何拿了信，把它装进一个油布制的袋里，封好，吊在胸口，划着一艘小
船，四天之后的一个夜里在古巴上岸，消逝于丛林中，接着在三个星期后，从古巴岛的那一边出来，
已徒步走过一个危机四伏的国家，把那封信交给了加西亚――这些细节都不是重点，重点是：麦金利
总统把一封写给加西亚的信交给了罗文，而罗文接过信之后，并没有问："他在什么地方？
"罗文的事迹通过《致加西亚的信》一本小册子传遍了全世界，并成为敬业、服从、勤奋的象征。
故事很简单，但其中却学期着学习与创业的道理。
    目前，不少公司的总裁、CXO们，他们对实干家情有独钟，坚持不懈地寻找"能够把信带给加西亚的
人"（指那种不问缘由只知道忠实执行任务的"能"人），这种人不论要求任何事物都会获得。
他在每个城市、村庄、乡镇-每个办公室、公司、商店、工厂，都会受到欢迎。
世界上急需这种人才，这种能把信带给加西亚的人。
    《致加西亚的信》这篇文章被印成亿万份，广为传颂，表明人类敬仰"能把信带给加西亚的人"，崇
尚他那恪守信义，不辱使命的精神品格。
现在这本2000年被美国《哈德森年鉴》和《出版商周刊》，评为有史以来世界最畅销书第6名的奇书。
    把信带给加西亚的人--安德鲁·罗文介绍：    在美国陆军史上，安德鲁·罗文上校创造了一个可歌可
泣的奇迹--送给加西亚。
    安德鲁·罗文，弗吉尼亚人，1881年毕业于西点军校。
作为一个军人，他与陆军情报局一道完成了一项重要的军事任务-将信送给加西亚，被授予杰出军人勋
章。
    立功之后，他曾服役于菲律宾，因作战勇敢而受到嘉奖，从军队退役后，他在旧金山度过了他的余
生，于1943年1月10日逝世，终年85岁。
    罗文的事迹通过《致加西亚的信》一本小册子传遍了全世界，并成为敬业、服从、勤奋的象征。
    《致加西亚的信》百年出版传奇史：    100多年前的一个傍晚，出版家艾尔伯特·哈伯德与家人喝茶
时，讨论起了美西战争。
大家都为古巴起义军首领加西亚喝彩，而哈伯德的儿子伯特却提出了不同的观点："战役中真正的英雄
不是加西亚将军，而是罗文中尉，那个把信带给加西亚的人。
"    受此启发，一篇名为《致加西亚的信》的文章诞生了，它刊登在一本《菲士利人》的杂志上。
因为这篇文章杂志开始畅销。
    纽约中心铁路局的乔治·丹尼尔一次要求订购10万册以书籍方式印刷的《致加西亚的信》在车站发
放。
本书也引起了俄罗斯铁道部长西拉克夫亲王浓厚的兴趣，回国后，他让人把此书译成了俄文，发给俄
罗斯铁路工人和士兵人手一册。
    日俄战争期间，日本人在每个俄罗斯士兵的尸体上都发现了这本小册子，他们断定这肯定是一件十
分有价值的东西，于是，就有了日文版。
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    日本天皇下了一道命令：每一位日本政府官员、士兵乃至平民都要人手一册《致加西亚的信》。
到1915年作者逝世为止，《致加西亚的信》的印数高达40，000，000册。
创造了一个作家的有生之年一本图书销售量的历史记录。
    其后的80余年，该书被翻译成所有的文字，关于把信送给加西亚的故事，在全世界范围上广为流传
。
"送信"变成了一种具有象征意义的东西，变成了一种忠于职守，一种承诺，一种敬业和荣誉的象征。
许多政府、军队和企业都将此书赠送给士兵和职员，作为培养士兵、职员敬业守则的必读书。
美国西点军校长期以来将此书作为讲授自立和主动性课程的教材；美国总统布什在任州长时，曾在这
本小硬皮书里签名，把它赠送给所有的部属；而许多跨国大公司要求所有员工人手一册的情况更是不
胜枚举。
    本书各种版本累计销售量近8亿册。
2000年被美国《哈得森年鉴》和《出版商周刊》评为有史以来世界最畅销图书第6。
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作者简介

阿尔伯特·哈伯德，１８５６年６月１９日出生于美国伊利诺州的布鲁明顿，父亲既是农场主又是乡
村医生。
哈伯德年轻时曾供职于巴夫洛公司，是一个很成功的肥皂销售商，但他却不满足于此。
于是在１８９２年，他进入了哈佛大学学习。
但不久，他辍学开始徒步旅行英国。
他在伦敦遇到了威廉·莫瑞斯，并且喜欢上了莫瑞斯的艺术与手工业出版社，即凯姆斯科特（ＫｅＬ
ｍｓｃｏｔｔ）出版社。

    回到美国后，他试图找到一家出版商来出版自己那套名为《短暂的旅行》的自传体丛书。
当一切努力化为泡影后，他决定自己来出版这套书，于是罗依科罗斯特（Ｒｏｙｃｒｏｆｔ）出版社
诞生了。
哈伯德不久就被证明是一个既高产又畅销的作家，名誉与金钱相继而来。

    随着出版社规模的不断扩大，哈伯德罕见的经营天赋和写作才华闻名于世，他被称为“东奥罗拉的
圣人”。
人们纷纷慕名来到东奥罗拉来访问这位非凡的人物。
最初观光客都在他住处的四周住宿，但人越来越多，已有的住宿设施无法容纳了，为此，还特地盖了
一座旅馆。
在旅馆装修时，哈伯德让当地的手工艺人做了一种简单的直线型家具，没想到游客们非常喜欢这种家
具，于是，一个家具制造产业由此诞生了。

    公司的业务蒸蒸日上，到１９１０年就拥有了５００多名员工，同时出版《菲士利人》和《兄弟》
两份月刊，其影响力在《致加西亚的信》一书出版后也达到顶峰。

    一切都随着阿尔伯特和他的妻子爱丽斯在海上的不幸遇难而结束。
公司的重担落在了儿子伯特身上。
尽管伯特十分努力地工作，但依然抵挡不了公司的衰落。

    今天，罗依科罗斯特人生产的东西正在被人们疯狂地收藏；罗依科罗斯特公司的装订术、冶炼术和
家具制造工艺也以其固有的魅力和独特的制造工艺为人们所喜欢。
阿尔伯特·哈伯德这个名字也因《致加西亚的信》一书而声名远扬。
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书籍目录

中文版序／艾柯    到哪里能找到将信送给加西亚的人？
管理者们常常发出这样的感叹。
    有关如何把信送给加西亚的故事，有关送信人罗文，有关《致加西亚的信》这本书，在全世界已广
为流传。
“送信”变成了一种具有象征意义的东西，变成了一种忠于职守，一种承诺，一种敬业、服从和荣誉
的象征。
      原出版者手记    人们更应该意识到，取得成功最重要的因素并不是因为他杰出的军事才能，而是在
于他优良的道德品质。
因此，罗文中尉将永远为人们所铭记。
      1913年版作者序言／阿尔伯特·哈伯德    《致加西亚的信》一书的影响是空前的。
可以说在一个作家的有生之年，在新有的文学生涯中，没有人可以获得如此成就，也没有一本书的销
量可以达到这个数字！
上篇   中文版序原出版者手记1913年版作者序言上篇  致加西亚的信  你属于哪类人？
  坚持或者放弃  放弃是为了更多地获得  每一件事都值得去做  职业是人的使命所在  拖拉和逃避是一种
恶习  全心全意，尽职尽责  每天多做一点  满怀感恩之情  以老板的心态对待公司  一盎司忠诚相当于一
磅智慧  不要成为心理上的奴隶下篇  一本可怕的书  如何把信送给加西亚安德鲁·罗文介绍英文版原文
网上读者评论媒体和名人评论
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章节摘录

在所有与古巴有关的事情中，有一个人常常令我无法忘怀。
美西战争爆发以后，美国必须马上与西班牙反抗军首领加西亚将军取得联系。
加西亚将军隐藏在古巴辽阔的崇山峻岭中——没有人知道确切的地点，因而无法送信给他。
但是，美国总统必须尽快地与他建立合作关系。
怎么办呢？
有人对总统推荐说：“有一个名叫罗文的人，如果有人能找到加西亚将军，那个人一定就是他。
”于是，他们将罗文找来，交给他一封信——写给加西亚的信。
关于那个名叫罗文的人，如何拿了信，将它装进一个油纸袋里，打封，吊在胸口藏好，如何在3个星
期之后，徒步穿越一个危机四伏的国家，将信交到加西亚手上——这些细节都不是我想说明的，我要
强调的重点是：美国总统将一封写给加西亚的信交给了罗文，罗文接过信后，并没有问：“他在哪里
？
”像罗文这样的人，我们应该为他塑造一座不朽的雕像，放在每一所大学里。
年轻人所需要的不仅仅是学习书本上的知识，也不仅仅是聆听他人的种种教诲，而是更需要一种敬业
精神，对上级的托付，立即采取行动，全心全意去完成任务——“把信送给加西亚”。
加西亚将军已不在人世，但现在还有其他的“加西亚”。
没有人能经营好这样的企业——虽然需要众多人手，但是令人吃惊的是，其中大部分人碌碌无为，他
们要么没有能力，要么根本不用心。
懒懒散散、漠不关心、马马虎虎的工作态度，对于许多人来说似乎已经变成常态。
除非苦口婆心、威逼利诱地强迫他们做事，或者，请上帝创造奇迹，派一名天使相助，否则，这些人
什么也做不了。
不信的话我们来做个试验：此刻你正坐在办公室里——有6名职员在等待安排任务。
你将其中一位叫过来，吩咐他说：“请帮我查一查百科全书，把克里吉奥的生平做成一篇摘要。
”他会静静回答：“好的，先生。
”然后立即去执行吗？
我敢说他绝对不会，他会用满脸狐疑的神色盯着你，提出一个或数个问题：他是谁呀？
他去世了吗？
哪套百科全书？
百科全书放在哪儿？
这是我的工作吗？
为什么不叫乔治去做呢？
急不急？
你为什么要查他？
我敢以十比一的赌注跟你打赌，在你回答了他所提出的问题，解释了如何去查那些资料，以及为什么
要查的理由之后，那个职员会走开，去吩咐另外一个职员帮助他查某某的资料，然后回来告诉你，根
本就没有这个人。
当然，我也许会输掉赌注，但是根据平均率法则，我相信自己不会输。
真的，如果你很聪明，就不应该对你的“助理”解释，克里吉奥编在什么类，而不是什么类，你会面
带笑容地说：“算啦。
”然后自己去查。
这种被动的行为，这种道德的愚行，这种意志的脆弱，这种姑息的作风，有可能将这个社会带到“三
个和尚没水喝”的危险境界。
如果人们都不能为了自己而自动自发，你又怎么能期待他们为别人服务呢？
乍看起来，任何一家公司都有可以分担工作的人选，但事实真的如此吗？
你登广告征求一名速记员，应征者中，十有八九不会拼也不会写，他们甚至认为这些都无所谓。
这种人能把信带给加西亚吗？
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“你看那个职员。
”一家大公司的总经理对我说。
“看到了，怎么样？
”“他是个不错的会计，但是，如果我派他到城里去办个小差事，他也许能够完成任务，但也可能中
途走进一家酒吧。
而到了闹市区，他甚至可能完全忘记自己来干什么的。
”这种人你能派他送信给加西亚吗？
最近，我们经常听到许多人对那些“收入微薄而毫无出头之日”以及“但求温饱却无家可归”的人表
示同情，同时将那些雇主骂得体无完肤。
但是，从没有人提到，有些老板如何一直到白发苍苍，都无法使那些不求上进的懒虫勤奋起来；也没
有人谈及，有些雇主如何持久而耐心地希望感动那些当他一转身就投机取巧、敷衍了事的员工，使他
们能振作起来。
在每家商店和工厂，都有一些常规性的调整过程。
公司负责人经常送走那些无法对公司有所贡献的员工，同时也吸纳新的成员。
无论业务如何繁忙，这种整顿一直在进行着。
只有当经济不景气，就业机会不多的时候，这种整顿才会有明显的效果——那些无法胜任工作、缺乏
才干的人，都被摈弃在工厂的大门之外，只有那些最能干的人，才会被留下来。
为了自己的利益，每个老板只会留住那些最优秀的职员——那些能“把信送给加西亚”的人。
我认识一个十分聪明的人，但是却缺乏自己独立创业的能力，对他人来说也没有丝毫价值，因为他总
是偏执地怀疑自己的老板在压榨他，或者有压榨他的意图。
他既没有能力指挥他人，也没有勇气接受他人的指挥。
如果你让他“送封信给加西亚”，他的回答极有可能是：“你自己去吧。
”我知道，与那些四肢残缺的人相比，这种思想不健全的人是不值得同情的。
相反，我们应该对那些用毕生精力去经营一家大企业的人表示同情和敬意：他们不会因为下班的铃声
而放下工作。
他们因为努力去使那些漫不经心、拖拖拉拉、被动偷懒、不知感恩的员工有一份工作而日增白发。
许多员工不愿意想一想，如果没有老板们付出的努力和心血，他们将挨饿和无家可归。
我是否说得太严重了？
不过，即使整个世界变成一座贫民窟，我也要为成功者说几句公道话——他们承受了巨大的压力，导
引众人的力量，终于取得了成功。
但是他们从成功中又得到了什么呢？
一片空虚，除了食物和衣服以外，一无所有。
我曾为了一日三餐而为他人工作，也曾当过老板，我深知两方面的种种酸甜苦辣。
贫穷是不好的，贫苦是不值得赞美的，衣衫褴缕更不值得骄傲；但并非所有的老板都是贪婪者、专横
者，就像并非所有的人都是善良者一样。
我钦佩那些无论老板是否在办公室都努力工作的人，我敬佩那些能够把信交给加西亚的人。
他们静静地把信拿去，不会提任何愚笨的问题，更不会随手把信丢进水沟里，而是全力以赴地将信送
到。
这种人永远不会被解雇，也永远不必为了要求加薪而罢工。
文明，就是孜孜不倦地寻找这种人才的一段长久过程。
这种人无论有什么样的愿望都能够实现。
在每个城市、村庄、乡镇，以及每个办公室、商店、工厂，他们都会受到欢迎。
世界上极需这种人才，这种能够把信送给加西亚的人。
谁将把信送给加西亚？
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后记

一篇文章和一部畅销书杨文轩多年前的一天，我拜访朋友，坐在他办公桌前，瞥见压在工作台玻璃板
下的一篇文章，仓促间浏览一遍。
这是第一次与《致加西亚的信》相遇。
后来读卡耐基《人性的优点》，在其中一个章节里，又遇到这篇文章。
最初我只是将其当成一篇文章，直到有一天，在网上看到一则消息，美国《哈德森年鉴》和《出版商
周刊》评选有史以来最畅销的10本图书，包括《圣经》、《毛泽东选集》、《吉尼斯大全》等中国读
者家喻户晓的畅销书，其中第六名就是《致加西亚的信》(AMessagetoGarcia)这本书，才引起了我的关
注。
我原本以为这篇文章只是书的一部分，等我托朋友从美国将样书带回时，发现文章就是书的全部——
三千多字，支票簿大小。
我有些失望，也理解为什么如此著名的一本书为什么在中国没有出版的原因。
但是，我没有轻易放弃，书中所彰显的理念激发了我的热情和信心。
此书出版时间为19世纪末，正值美国经济起飞的前夕。
如马克斯·韦伯所认为的，资本主义的发现与新教伦理有关，新教伦理的核心精神就是忠诚、敬业和
勤奋。
然而早期从欧洲移民美国的新教徒的忠诚、敬业、勤奋精神正在消退，作者作为具有责任心的企业家
和传媒人表示了极大的关注和担忧，于是，便有了在饭桌上写出此书的故事。
100年以后的中国，也进入市场经济时代，在经历了改革开放初期的物质刺激和利益驱动以后，人们的
创业精神和诚信态度开始衰退，并且成为商业发展和社会进步的瓶颈。
一个高速经济增长时代，同时也是一个社会转型时期，人心浮躁，已不知所向了。
《致加西亚的信》一书所传达的理念应该有借鉴意义。
从形式上来看，尽管国内有过一些关于诚信、敬业的书籍，但是大多为编撰而成，缺乏原创性和权威
性。
《致加西亚地信》一书经历了100年的历史考验，并且风靡西方和日本，有其独特的魅力。
该书通过一个送信人的故事来阐述一个深刻的人生道理，浅显易懂，比长篇大论的道德说教更有力度
。
有了这些理念和认识，余下就是如何解决内容单薄的问题了。
诚信和敬业是一个大题材，一篇文章是无法将其道理阐释清楚的，而且该书故事发生在美国，对于中
国读者来说，对其背景并不十分了解，也无法深刻理解其寓意。
因此，需要补充更多背景资料。
补充的资料主要包括两大部分：一、送信的背景资料。
即书中的主人翁罗文中尉事后的回忆，增加本书的真实可信度；二、该书的相关评论，包括作者序言
、原出版者的序言、媒体以及名人的评论，加深读者对本书意义的理解。
为了能与中国读者关联，我还特别为其写了一篇题为“世界上到处都是有才华的穷人”的序言，强调
诚信和敬业在中国对于个人成长的意义。
一本畅销书的内容框架就这样搭构起来了。
此书出版后在中国的影响在我意料之中，又出乎我意料之外。
这与中国大的商业背景有关，也与个人对于职业精神理解有关。
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媒体关注与评论

书评100多年前的一个傍晚，出版家艾尔伯特·哈伯德与家人喝茶时受儿子的启发，创作了一篇名为《
致加西亚的信》的文章，刊登在《菲士利人》的杂志上，杂志很快就告罄。
到1915年作者逝世为止，《致加西亚的信》的印数高达40，000，000册。
创造了一个作家的有生之年一本图书销售量的历史记录。
其后的80余年，该书被翻译成所有的文字，许多政府、军队和企业都将此书赠送给士兵和职员，作为
培养士兵、职员敬业守则的必读书。
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名人推荐

一篇文章和一部畅销书杨文轩多年前的一天，我拜访朋友，坐在他办公桌前，瞥见压在工作台玻璃板
下的一篇文章，仓促间浏览一遍。
这是第一次与《致加西亚的信》相遇。
后来读卡耐基《人性的优点》，在其中一个章节里，又遇到这篇文章。
最初我只是将其当成一篇文章，直到有一天，在网上看到一则消息，美国《哈德森年鉴》和《出版商
周刊》评选有史以来最畅销的10本图书，包括《圣经》、《毛泽东选集》、《吉尼斯大全》等中国读
者家喻户晓的畅销书，其中第六名就是《致加西亚的信》（Messge to Gracia）这本书，才引起了我的
关注。
我原本以为这篇文章只是书的一部分，等我托朋友从美国将样书带回时，发现文章就是书的全部——
三千多字，支票簿大小。
我有些失望，也理解为什么如此著名的一本书为什么在中国没有出版的原因。
但是，我没有轻易放弃，书中所彰显的理念激发了我的热情和信心。
此书出版时间为19世纪末，正值美国经济起飞的前夕。
如马克斯．韦伯所认为的，资本主义的发现与新教伦理有关，新教伦理的核心精神就是忠诚、敬业和
勤奋。
然而早期从欧洲移民美国的新教徒的忠诚、敬业、勤奋精神正在消退，作者作为具有责任心的企业家
和传媒人表示了极大的关注和担忧，于是，便有了在饭桌上写出此书的故事。
100年以后的中国，也进入市场经济时代，在经历了改革开放初期的物质刺激和利益驱动以后，人们的
创业精神和诚信态度开始衰退，并且成为商业发展和社会进步的瓶颈。
一个高速经济增长时代，同时也是一个社会转型时期，人心浮躁，已不知所向了。
《致加西亚的信》一书所传达的理念应该有借鉴意义。
从形式上来看，尽管国内有过一些关于诚信、敬业的书籍，但是大多为编撰而成，缺乏原创性和权威
性。
《致加西亚地信》一书经历了100年的历史考验，并且风靡西方和日本，有其独特的魅力。
该书通过一个送信人的故事来阐述一个深刻的人生道理，浅显易懂，比长篇大论的道德说教更有力度
。
有了这些理念和认识，余下就是如何解决内容单薄的问题了。
诚信和敬业是一个大题材，一篇文章是无法将其道理阐释清楚的，而且该书故事发生在美国，对于中
国读者来说，对其背景并不十分了解，也无法深刻理解其寓意。
因此，需要补充更多背景资料。
补充的资料主要包括两大部分：一、送信的背景资料，即书中的主人翁罗文中尉事后的回忆，增加本
书的真实可信度；二、该书的相关评论，包括作者序言、原出版者的序言、媒体以及名人的评论，加
深读者对本书意义的理解。
为了能与中国读者关联，我还特别为其写了一篇题为“世界上到处都是有才华的穷人”的序言，强调
诚信和敬业在中国对于个人成长的意义。
一本畅销书的内容框架就这样搭构起来了。
此书出版后在中国的影响在我意料之中，又出乎我意料之外。
这与中国大的商业背景有关，与个人对于职业精神理解有关。
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