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内容概要

　　《金土地工程学技能闯事业系列·学推销：王牌推销员点津》提示：推销是适合“白手起家者”
参与的极富挑战性的事业；以实物和服务为媒介，让客户接受的秘诀；以微笑打动人，以语言征服人
，以推销品服务人；寻找客户，说服客户，击败对手的办法；面对拒绝，背对成功，转身就是财富。
　　此书献给为生活而寻找工作，为创业而寻找机会的人们。
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