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作者简介

1927年，32位从事人寿保险的专业推销员。
为了分享彼此的推销理念，在田纳西州的孟菲斯举行了一次聚会，他们希望通过团体的合力帮助每一
位参加者提高自己的专业技能。
今天，为了这个目的而建立起来的团体已发展成了一个国际化的组织，有成员1.9万，分别来自40多个
国家，遍及金融服务各个领域。

此次海南出版社出版这套丛书不仅仅献给广大人寿保险推销员，也献给其他从事推销业务的人士，并
希望能对整个推销事业有所助益。
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第二章 探寻的策略、系统和公式
准客户为什么购买
保持顾客回头而且让准客户要求更多
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介绍的魔力
探寻中的非言语因素
第三章 用电话探寻
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