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内容概要

要在市场激烈的竞争中求生存和发展，乃至执市场之牛耳，关键何在？
毫无疑问，关键在于营销！
谁能在营销上领先一步、掌握诀窍，便可取得主动，无往而不胜。
 本书已成为卡耐基营销训练的世界级经典教材，其中揭示的六大营销秘诀法宝会令您受用无穷——充
分做好售前准备在于掌握产品知识和顾客需求；建立和谐的氛围在于精心设计开场白；激发顾客兴趣
在于如实介绍产品带来的益处；提供最佳的解答在于用足够的事实证实产品确
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第一章营销的第一大秘诀法宝
——充分做好售前准备在于掌握产品知识和顾客需求
第一节学习营销的最佳切入点
第二节产品知识是实现成功营销的基础
第三节产品知识了解多, 搞营销主动权大
第四节产品知识讲得多不难,

Page 3



第一图书网, tushu007.com
<<成功的营销>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 4


