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前言

当今社会，口才作为一项基本技能，已经渐渐被人们所重视，它不仅起着传递信息的作用，还能够体
现一个人的修养、知识、魅力等，所以说，我们应当掌握能说会道的方法和技巧。
说话是一门艺术。
同样一句话，说得好，能让别人听起来很开心，愿意接纳你；说得不好，也能让听者很郁闷，甚至会
记恨在心。
一句话，可以将一个人的性格展露无遗；一句话，可以将一个人的思想了如指掌；一句话，可以衡量
出一个人的受教育水平；一句话，可以摸清一个人的家庭背景。
有智慧的话语，往往能提升自己的形象。
说话中有大学问。
有时，想说而不能说，想说而不该说；而有时，想说而不会说，想说而不敢说。
古希腊寓言中说道，舌头这东西的确是个怪物，它能用最美好的词语来赞誉你，也可以用最恶毒的言
词来诅咒你，它能把蚂蚁说成大象，也能把小丑说成国王。
说话的背后，体现了一个人全部的品格、修养和才学。
在今天这样的信息时代、文明社会，探讨学问、接洽事务、交换信息、传授技艺，还有交际应酬、传
递情感和娱乐消遣都离不开口才。
另外，看一个人是否有份量，这种份量能否表现出来，在很大程度上取决于他说话的能力。
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内容概要

　　说话是一门艺术。
一句话，可以将一个人的性格展露无遗：一句话，可以将一个人的思想了如指掌；一句话．可以衡量
出一个人的受教育水平；一句话，可以摸清一个人的家庭背景。
有智慧的话语．往往能提升自己的形象。
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章节摘录

第一章 增强语言魅力的有效法则第一节 说话要分清对象学会说话，非常容易，基本上两三岁以上的
孩子都会说话，但是学会说别人爱听的话，可不是一件容易的事，需要不断地积累经验，才能练就一
副好口才。
好口才不是吹嘘，不是谄媚，不是夸夸其谈。
常常听到有人说自己不会说话，总是得罪人，或者是说了很多却没得到对方的认可，确切地说，这就
是不会实话巧说。
在生活中，学会说别人爱听的话是至关重要的。
台湾著名成功学家林道安说：“一个人不会说话，那是因为他不知道对方需要听什么样的话。
假如你能像一个侦察兵一样看透对方的心理活动，你就知道说话的力量有多大了!”的确，“说话的力
量”是巨大的!所谓“良言一句三冬暖，恶语伤人六月寒”。
有很多人，说的很多话，立足点和出发点都是不错的，但由于不注意说话技巧，往往导致无谓的误解
和争端，甚至影响团结。
一旦你掌握了说话的技巧，充分发挥了你的好口才，接下来无论你做什么都会路路通，事事顺，这绝
不是夸大其辞。
在生活中，有些人拥有一张烫金的文凭和吃苦耐劳、任劳任怨的精神，工作能力也极强，但就是因为
不会说话，或者不会说别人爱听的话，结果总是让自己活在气喘吁吁的感觉之中；相反，有些人没有
文凭，工作能力也一般，但就是有一张好嘴，结果做什么事情都顺顺利利，这种对比不是简单的比喻
，而是无数事实证明的金科玉律。
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媒体关注与评论

语言之美并不是耍贫嘴。
　　——老舍话说得好就会如实地达意，使听者感到舒适，发生美感，这样的说话，就成了艺术　　
——朱光潜口中从来不说恶语，眼中从来不现怒火的人，就是幸福的人。
　　——裴斯泰洛奇
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编辑推荐

《会说才会赢》：说好一口漂亮话轻松闯天下说话的技巧智慧的语言事业的前提修养的表现会说话的
人，如鱼得水，到处受欢迎；不会说话的人，处处受限，不受欢迎。
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