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内容概要

　　自从中国加入世贸组织以来，中国经济发展的势头象潮水一般凶猛快速。
随之而来的是各种店铺，大卖场及专卖店如雨后春笋一般的涌现。
给人一种万马奔腾，争先恐后的感觉。
本书结合传统的天时、地利、人和三个因素与现代商业管理学，对店铺的性质、购物群体、交通、位
置等商业风水因素进行了细致的归纳和分析，既开示风水玄奥，又阐明经营规律。
经商选铺必备。
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作者简介

　　苍耳，文学硕士，大学民俗学教师，多年来涉足传统文化与民间民艺研究，先后编著或参与编著
作品有《敦煌卷子今译》、《南京栖霞山石窟艺术与敦煌学》、《中国民间传统民艺--皮影》等。
自2000年师从风水名师陶思潮先生后，潜心研易，以五年之功，竟有小成。
遂以其所思所得，编撰了《吉宅--居家实用风水宝典》、《旺铺--商业实用风水宝典》两本，以传统
之学，遗当代之用，希望能为当代人选择合适的住宅和商铺提供良好意见。
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章节摘录

插图书摘第一章： 小型商业店铺的选址大环境的选择（1）    正确选择店址，是开店赚钱的首要条件
。
一个经营项目很好的店铺，若选错了店址，那小则影响生意兴隆，大则还可能导致“关门大吉”。
因此，开店选址很重要。
那么，开店如何选址呢？
     一个城市的布局，会形成若干中心，比如行政中心、商业中心、娱乐中心、教育中心等等，这样人
流在进行特定活动时会趋向特定的区域，如果你从事的工作性质与周围环境相融，就能很快进入这一
活动圈，相反则会差很多。
所以在开店选址时，应该明确所处的场；这样才能找到合适的地方。
     一要根据经营内容来选择地址     1、各种类型店铺的选址地点     店铺销售的商品种类不同，其对店
址的要求也不同。
考虑的一个基本出发点是便捷。
从大的方面来讲，就是要在消费者日常生活的行动范围内开设店铺，诸如距离居民生活区较近的地方
、上班或上学的途中、停车场附近、办公室或学校附近等等。
而且在决定店铺位置的时候，应注意避免下述地点，即道路狭窄的地方、停车场小的地方、人口狭窄
的地方以及建筑物过于狭长的地方等等。
同时要注意并不是所有的店铺开在闹市区就有好的营业额，要根据店铺的性质来定，即考虑店铺如何
靠近自己的顾客群。
有的店铺要求开在人流量大的地方，比如服装店、小超市；而像性保健用品商店和老人服务中心，就
适应开在偏僻、安静一些的地方；又例如卖油盐酱醋的小店，开在居民区内生意肯定要比开在闹市区
好；而如文具用品店，开在黄金地段也显然不如开在文教区理想。
营业地点的选择与营业内容及潜在客户群息息相关，各行各业均有不同的特性和消费对象，黄金地段
并不就是唯一的选择，有的店铺开在闹市区生意还不如开在相对偏僻一些的特定区域，特别在进行零
售店选址时，并非是闹市、商业区就好，而是应该遵循“合适就好”的原则。
     下面讲讲各种类型店铺的选址地点：     日用品店的店址     日用品店一般将顾客群定位为居住在附近
的家庭主妇，因此，相应地，店址的选择也受到主妇的行为模式和范围所影响。
     大多数的家庭主妇在购买过程中都不会舍近而求远，这是因为各种日用品的购买频率并不相同，例
如，食品饮料的使用频率比较高，因此，其市场价格的差异程度不是很大。
另外，一般的家庭主妇都具有定点购买的心理倾向，如牛奶、面包之类的日常商品，她在第一天决定
从某一商店购买后，在今后的购买中，她就不会轻易改变了。
所以日用品店最好靠近生活区。
     耐用品店的店址     一般情况下，耐用品的价格比日常用品要高，顾客购买的频率相对较低。
人们在购买过程中，为了能买到称心的商品，总是不惜力气和时间，其商圈范围自然要大得多。
开店营业时，选择交通便利，且周围商业氛围浓厚的地点就显得十分重要。
     耐用品的购买圈会因价格的悬殊而有所差别，也会因商品性质的差异而有所不同，这种差别有时会
很大，但开店营业时，通常考虑的范围是在一小时的交通范围之内为最宜。
     2、按地点分析一下各种店铺     上面是按店铺的性质来看所属的地方，现在再按地点来分析一下各
种店铺的种类：     适于在学校附近的商店     如果选择在学校附近开店，那么学生就是零售店的主要服
务对象。
因此，经营者在进行店铺定位时，应针对学生的一些特定需求例如衣、食、住、行、文化娱乐、休闲
运运等进行销售。
     ⋯⋯
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媒体关注与评论

序言　　自从中国加入世贸组织以来，中国经济发展的势头像潮水一般迅猛快速。
各种店铺、卖场及专卖店如雨后春笋一样诞生。
给人一种万马奔腾、争先恐后的感觉。
 　　然而，大浪淘沙，在竞争激烈的现代商战中，成败变得越来越难以预料，有时候我们甚至会看到
一家店铺仅仅在一年时间里就换了好几个店主，或者一家大超市在几年之后蒸发，这里有什么原因呢?
有管理上的问题，比如做事盲目，除此之外还有一个重要的原因，就是忽视了店铺的生气问题。
提到风水，有的人把它看得过深，而有的人又对它有误解。
其实风水讲的是天地人三才之道也。
天，指时运，体现于商业及市场行情；地，指地理环境和位置等恰当的安排和配合；人者，指处事方
法和购物人群复杂的心态特征。
 　　挚友苍耳对上述现象和问题深有体会，在进行了深入考察和研究之后，结合传统理论写出了针对
上述问题的著作《旺铺——商业实用风水宝典》，这是继《吉宅——居家实用风水宝典》之后又一部
佳作。
作者把店铺的性质进行了归纳，对购物群体进行了细致的分析。
比如书中讲到了在不太繁华的地方开店就要考虑到上下班的时间及其消费档次，讲到了店铺外观和内
部的装饰以及如何吸引客户等，又提及服务态度及发展的可持续性，叙述非常详尽，对地段、交通、
位置都做了非常详细的分析。
避免了以往风水书籍讲阴阳、太极、八卦等非常枯燥、深奥的理论，而不侧重实际的弊病，提出了切
实可行的方案。
如果让我打个比方，以往的风水书籍是望远镜能定兴衰，而此书则是放大镜能立见实效。
如果我们把店铺经营比喻成一根针的话，那么你是用放大镜还是用望远镜去寻找?答案是可想而知的。
 　　上次难得和挚友茶室一叙，得知挚友最近有诸多写作计划，可能随后就会写出人生风水、植被风
水等，为读者提供更多更精细更适合的书籍。
读者所思即作者所想，挚友的著作构思精细、明察秋毫，实乃读者之大幸。
希望读者与作者时刻产生共鸣。
特为之序。
 后生：陶思潮(香港) 谨启于易圣堂 甲申年丙子月癸未日
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编辑推荐

　　本书结合传统的天时、地利、人和三个因素与现代商业管理学，对店铺的性质、购物群体、交通
、位置等商业风水因素进行了细致的归纳和分析，既开示风水玄奥，又阐明经营规律，提供经商开店
不可不知的若干细节。
　　作者把店铺的性质进行了归纳，对购物群体进行了细致的分析。
比如书中讲到了在不太繁华的地方开店就要考虑到上下班的时间及其消费档次，讲到了店铺外观和内
部的装饰以及如何吸引客户等，又提及服务态度及发展的可持续性，叙述非常详尽，对地段、交通、
位置都做了非常详细的分析。
避免了以往风水书籍讲阴阳、太极、八卦等非常枯燥、深奥的理论，而不侧重实际的弊病，提出了切
实可行的方案。
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