
第一图书网, tushu007.com
<<经销商管理手册>>

图书基本信息

书名：<<经销商管理手册>>

13位ISBN编号：9787806773109

10位ISBN编号：780677310X

出版时间：2002-10

出版时间：广东经济出版社

作者：张国寿

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<经销商管理手册>>

内容概要

企业构建最佳营销渠道的解决方案。
如何选择经销商；如何建立经销商体系；经销商掌控；激励制度与员工培训。

　　18个典型案例配合系统的阐释，全面解读经销商管理的策略、要领和实施方案，为企业提供实用
的参考。
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