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内容概要

本书是目前中国营销书籍当中，第一本系统描述终端方面的专业书，有大量的一线操作的方法和流程
，同时还配上了一些有名的案例。
这本书是站在广告公司的角度编写的有关市场营销方面的专业书籍，这本身也说明了从市场的角度来
看待广告是广告经营者为客户创造市场销售奇迹的必经之路。
   
    这本书提供了这样的视角，如果你是市场营销人员，你可以从以下的角度来看这本书：   
    ·在制定营销计划时怎样把终端考虑进来   
    ·在制定广告计划时怎样运用终端   
    ·在执行营销计划时如何把握终端   
    ·在执行广告计划时如何管理终端   
    ·在走访市场时如何监督完善终端   
    ·如何制定终端导购手册   
    ·作为企业的市场部人员如何配合一、二级广告代理公司展开工作   
    如果这些案例中有你的竞争对手，坦白说，他们当初就是这么做的；如果跟你不是同行业的，但隔
行不隔理，一些原则性的东西同样适合你的企业。
   
    如果你是广告公司的策划人员，你可以通过这本书考虑以下几个问题：   
    ·在为客户做广告策划时，如何展现终端   
    ·在为客户做创意时，终端是如何表现的   
    ·当客户提出要强化终端时，你对终端的认识有多深入，这很重要   
    ·当你的大创意延展到终端时，你的设计是否构思巧妙，引人入胜   
    ·当客户提出广告预算如何分配时，你是否能利用你丰富的终端知识告诉客户把钱花在他能看见的
地方——终端。
   
    ·什么样的终端构造才能适合你为客户制定的促销计划   
    ·当客户提出让你帮助管理终端时你如何入手   
    ·当你为客户建立品牌计划时你是如何利用终端来支持你的计划的   
    ·如果你是一级代理公司，你是如何帮助企业构筑二级广告代理制的   
    ·如果你是二级代理公司，你是如何配合一级广告代理完善和执行企业的广告策略的   
    ·作为广告公司，如果你想成为广告代理公司，你可以了解到企业是通过何种方式评估你的

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<终端拦截>>

书籍目录

前言
一 认识终端
二 决胜终端
三 终端的消费行为
四 从消费者的角度看终端
五 终端销售气氛营造
六 终端促销推进
七 终端促销的程序管理
八 终端传播管理
九 终端促销展开的前、中、后管理
十 一、二级广告代理公司的管理
十一 超级终端的兴起
十二 终端导购人员培训
十三 案例研究
参考资料
后记

Page 3



第一图书网, tushu007.com
<<终端拦截>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 4


