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内容概要

　　本书是一个由中国财富顾问和美国创业投资专家，联手指导中国人创富的活案例，第一本真正结
合中国传统文化习性和美国创业理财智慧的创富学著作，一本将创业、投资、理财和成功学融为一体
的财富活教材。
　　本书是美国创投基金亚太区总裁中国首席顾问联袂讲授创业投资课程的原纪录。
作者用生动的语言，将成功学与创业、投资、理才融为一体，指导读者制作自己的创富地图，修炼一
双“财富法眼”⋯⋯
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书籍目录

第一章　金钱时代与我们的无知1．财富迷雾2．陌生的金钱3．遇到唐德先生4．“如何赚钱”与“如
何赚更多钱”第二章　仇富心态1．仇富文化传统2．肮脏的金钱3．清高者4．虚伪者5．嫉妒者6．掠
夺者7．仇富——情绪——无知8．浮躁病9．飞蛾扑钱10．恐钱症第三章　“法眼”看钱1．眼睛里有
钱口袋里才有钱2．财富“法眼”3．穿透金钱的迷雾4．买房子就是买债务5．按竭购房陷阱6．金钱是
流水7．将你的口袋做成银行8．没有孵出的小鸡不算鸡9．货币是一种借据10．控制风险而不是回避风
险11．你现在面临哪些风险12．每赌必赢的秘诀13．用一辈子的眼光来看钱14．要安全保障还是要富
有15．企业家精神16．财商：情商+财务技术17．财富讨论第四章　创富修炼1．你准备好了吗2．像富
人一样思考和行动3．语言就是财富指令4．从现在开始改变你的语言5．梦想、目标、计划与策略6．
潜意识、意识、暗示及语言7．怎样激发财富潜能8．寻找导师9．选择朋友就选择了你的未来10．成功
是一种习惯11．改变坏习惯的12条原则12．天天创富训练法第五章　创富地图1．行动前的准备2．你
的位置在哪里3．你所在的象限说明什么4．三个象限中的五种错误投资心态5．创富利器6．三种财务
结构和三种人7．制定创富目标的七要素第六章　创富行动1．行动代表一切2．优先支付自己原则3．
将每笔收入的1/10存入固定储蓄账户4．控制你的支出5．Erica的家庭预算表6．盯住你的现金流7．寻
找获利性投资8．拥有自己的企业9．将错误当成机会10．创富与人生
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章节摘录

　　“如何赚钱”与“如何赚更多钱”　　“金钱时代人人为钱苦恼，但这种苦恼却因人而异，各不
相同。
”唐德说。
　　我们在广州中信大厦唐德办公室的会议室开始了又一次关于金钱的对话。
在座的还有唐德先生的助手和我的秘书。
一年来，这种方式和情形的对话我们已经不定期进行多次了，每次我都有详细的记录。
　　“有的是迈向财富目标旅途中的苦恼，是赚钱过程中的苦恼，具体表现为怎样解决一个个技术问
题，怎样一步一步赚取更多的钱。
有的是徘徊在财富大门前的苦恼，他们兜兜转转多年，历尽艰辛困苦，就是找不到通向财富之路，找
不到阿里巴巴的山洞。
”唐德先生继续　　阐述他的观点。
　　“前者属于具体理财技能问题，后者属于人生财富战略规划问题。
”我接过他的话题说。
　　“中国人与美国人对金钱的不同苦恼就反映了以上这种差别：美国人多为如何赚更多钱而烦恼，
中国人多为如何赚钱而苦恼。
‘如何赚更多钱’与‘如何赚钱’虽然只有两字之差，但意义却截然不同。
”我顺应唐德的观点比较中国人和美国人的财富现状。
　　“所以，对美国人来说，他们需要的是财富技能，而对中国人来说，首要的是财富观念的转变。
中国市场经济发展到今天，人们已经有了财富概念，而且财富意识还很强。
但由于受传统金钱观念的影响，加上财富知识的极度贫乏，中国人的财富意识和财富行为就显得十分
浮躁、急迫甚至粗暴、蛮横，绝大多数幻想一夜暴富，不肯给自己时间来学习贮备财富知识，做出合
理的财富计划，更不会合理设定时间来完成财富积累过程，一步一步朝目标靠近。
”我进一步说。
　　“这正是我感到迷惑的地方!”唐德先生激动地说。
　　中国人的“仇富心态”具有很深的根基，决不是我们现在一句话就能抹去的。
　　单从生意的角度来说，做生意必然要手段。
同样的产品，为什么客户只买你的不买别人的?重要的原因之一是，你的宣传比别人做得好。
既然是宣传，就包含有虚张的成分，至少你不会将自己产品的弱点暴露给顾客，你宣传的全是好的一
面，你在宣传时能做到不虚假不太过分夸张就算不错了。
你是产品专家而顾客不是，顾客在听了你的宣传后自然觉得不错甚至很好，而对不好的一面一无所知
，这样他们才有可能买你的产品。
这里就产生了一个“信息不对称问题”，即你对产品信息了解的程度和客户对同一产品信息了解的程
度是不对称的，正是这种不对称隐含了虚假成分。
发现和揭示这个问题的经济学家因此得了诺贝尔经济学奖。
　　这一点是有道理的，它就是中国人“仇富”和瞧不起商人的根基之一。
　　根基之二。
生意追求的是利润，企业最基本的目标就是赚钱。
所谓赚钱，就是将钱从别人的口袋里掏出来放进自己的口袋里，你赚了钱，别人就输了钱，你开心，
别人就不开心，你的笑声里含有别人的眼泪和苦涩。
从这点看，生意是不道德的。
　　两点理由都不错，但问题在于，任何事情任何规则都有利弊两面，我们不能只看到一枚硬币的一
面而忽略另一面。
既然时代和政府选择了市场经济这种游戏规则，说明它有生命力，有它强势和优势的一面。
按照“优胜劣汰，适者生存”的规律，我们必然要对历史和时代选择了市场经济这个事实怀有基本的
尊重，我们只能承认和接受它，而不要再对它存有疑虑，更不要去做无谓和徒劳的抵制与反叛。
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不断质疑和反省市场经济体制是经济学家和政府的事情，与一般老百姓无关，与我们的现实生存无关
。
这是一个基本前提，只有立足于这个前提，我们才能开始考虑赚钱，才开始踏上时代财富旅程。
　　硬币的另一面是，真正的百年老店，真正能长期稳定发展的企业，必定要具备商业道德，要有良
好的人格，有社会声誉，它们的企业行为是为社会提供良好的服务，创造新的价值，生产高质量的产
品。
否则，一个企业不能长大，更不能长期立足。
越是大企业就越具备这些品格，因为大企业承担的风险很大，企业声誉和形象更加重要。
　　现有充斥书店的有关财富与励志类的书籍都是舶来品，是从西方直接移植过来的，虽然有其普遍
适用的一面，但却缺乏中国特色，中国人读来总有距离，没有痛感、同感和共鸣。
中国是个有着5000年历史文化的国家，儒家思想根深蒂固，因此，中国人的财富心态绝对不同于西方
人，西方的现有财富模式都将被中国深厚的传统文化吸纳和改造，在此基础上会产生属于中国自己的
财富模式。
这是我的预测。
　　除此以外，有一种金钱病是中国人与美国人伺样都犯的，就是“恐钱症”，它是一种普遍的财富
心态。
　　人们一般很难理智地对待金钱，因为金钱在人们心目中占据重要的位置。
很多人面对金钱就有了面对神灵一样诚惶诚恐的心态。
人们担心没钱，担心没能力赚钱，担心没钱就失去一切，怕风险，怕失败，怕金钱莫名其妙地消失⋯
⋯金钱成了完全感性之物，在人们的感性世界里恣肆狂舞，在虚无的想象空间里极度膨胀。
　　美国是个“恐钱症”最为典型的国家，美国人历来的价值基础与标准就是金钱，不像中国人和英
国人一样，除了金钱还有其他价值传统与标准。
中国人自古崇尚读书和做官，　“万般皆下晶，惟有读书高”，可以从读书做官中获得名利；英国有
骑士和贵族传统，可以从中获取满足。
区别就在这里：美国人从物质生活中得到名利的满足，中国人与英国人从精神世界获得满足。
中国人没钱还有阿Q精神，英国人没钱还有贵族头衔，美国人没钱就没有了一切。
　　现在的情形是，英国的绅士风度与贵族精神仍然传承下来，而我们的阿Q精神却给金钱摧毁了，
在传统的金钱观被打碎时，市场经济还未确立，美国人的金钱恐慌症却很快传染过来了。
　　其实，我们做哪件事没有风险呢?我们吃饭可能噎着，走路可能摔跤，睡觉可能着凉，喝水可能呛
着。
但我们从来不会因噎废食、讳疾忌医，因为我们知道风险，更知道如何控制和预防风险，我们天天跟
这种风险打交道，对它们很熟悉，因此一点也不陌生不担心不害怕，我们每时每刻都生活在风险之中
，但我们活到八九十岁安然无恙。
　　投资也是一个道理，只要你熟悉了某项投资的细节，知道了操作的全过程，了解风险在哪里，你
就能预防和控制风险。
　　比如投资办一家餐馆，涉及到场地、客户、口味、采购、培训、服务、招聘、厨师、投资额、管
理等等诸多要素，你不仅要对各个要素非常熟悉，要有足够的经验，而且要有将各个要素整合起来的
能力。
开办一家小型餐馆如同开办一家企业，涉及到定位、人力资源、组织架构、财务、物流、控制等等一
套完备的企业管理体系，你必须对各个环节十分熟悉，必须要有实践经验，只有所有要素都衔接好了
，整个系统才能正常运作，否则一个环节出问题便全盘皆输。
所以开一家餐馆并不简单，要成功就要先学习，尤其要从错误中学习，等到你对餐馆的各个要素熟悉
到走路吃饭这种程度了，你就胸有成竹，动起手来干脆有力，直达目标。
　　投资的风险一般来自四方面：　　●从来没有接受过投资训练，也没有参与过投资实践，对投资
一无所知。
这种人如果投资，要么全部依赖别人，自己置身事外；要么自作主张，盲目行事；要么将钱投出去后
烧香拜佛，被动等待和乞求财神眷顾。
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　　●不能控制投资中的风险。
就像开车一样，这种人将投资这辆车开上了高速公路，但没有全神贯注，两手离开方向盘，让车自由
飞驰。
　　●只做个局外人，没有置身投资项目与事物内部，对投资内幕不甚了解。
这种人即使是其他领域里的专家，也不可能是所有行业里的专家，对于投资一个新领域，稍不留意就
会失手。
　　●不熟悉投资的全过程，对投资的进展和前景心里没底。
我们以前认为半途而废是毅力不够，实际上是不知道要怎样毅力才算够的结果。
当我们沿着一条不知道能否到达终点的路往前走时，我们中途折回的可能性是极高的。
　　如果你没有专家导师，那么交往最多的人就是你的导师。
孔子说：三人行必有我师。
实际上三人行三人都是我师。
我们周围的人无形中对我们起着导师和导向的作用，起着潜移默化的作用，所谓“近朱者赤，近墨者
黑”。
　　在课堂上，我让学员们在纸上列出六个与他们交往和相处时间最多的人，并注明他们的身份与职
业。
我对他们说：　“你们对你们的朋友或亲人进行一次性格和职业分析，看看你在哪方面受他们的影响
，哪方面你与他们很接近。
”　　分析的结果，学员们都说，从亲友们的身上看到了自己的各个方面。
从玩伴身上看到了自己的爱好与兴趣，从合作伙伴身上看到了自己的事业现状与未来，’从配偶的身
上看到了自己的缺陷和真实，从孩子的身上看到了自己的仁爱⋯⋯与你交往和相处最多的人就是你的
镜子，并且是一面多棱镜，你从他们身上看到了自己的现在和未来。
　　所以，选择了朋友也就选择了未来。
我们要立志成为富人，就要重新选择我们的朋友圈子，要同与财富相关的人和事情打交道，要与在财
富方面有经验或教训的人交往。
我们说要改变语言，不仅是要求自己改变，而且要求你生活工作的环境改变，要求你的朋友圈子里也
充满着积极向上的财富语言。
只有你自己同你的环境都改变了，你才能将这种改变当成习惯，才能算是真正的改变。
我们说要改变习惯，不仅要求自己改变，而且要求你的环境改变，当你与之交往的朋友们都有良好的
财富习惯时，你的改变就习以为常。
环境对人的影响是巨大的，改变自己需要内外结合——既要从内心改变自己，又要改变环境。
改变财富环境最重要的一点，就是　　选择与你频繁交往的人。
　　⋯⋯
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媒体关注与评论

　　缘起　　中国企业管理顾问界的一位首席顾问、财经作家刘心武(Peter)先生，与美国一家创业投
资基金的亚太区总裁唐德(Todd)先生，在一次投资基金介绍会上相识。
简短的对话勾起了他们急于想从对方身上寻找某个答案的欲望，他们很快离开了现场，第二天也没有
出席论坛。
他们离开了那些大而空洞的论坛话语，在咖啡厅里深层探讨双方关切的现实话题。
　　一年后，刘心武先生给120名学员辅导创业投资，这些学员大都来自珠江三角洲地区的企业，有的
是高层管理人员，有的是企业老板，还有正在创业和准备创业的各界人士。
刘心武先生认为他与唐德先生一年来多次探讨的问题终于有了付诸实践的机会，就邀请唐德先生参与
共同执教和指导，并采取讨论和现场指导的方式进入学员的现实创业情境⋯⋯　　本书就是这样一个
由中国财富顾问和美国创业投资专家，联手指导中国人创富的活案例，第一本真正结合中国传统文化
习性和美国创业理财智慧的创富学著作，一本将创业、投资、理财和成功学融为一体的财富活教材。
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