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内容概要

本书所讲述的关于专业摄影师的经营之道和巧妙的经营策略，将帮助你走向成功。
本书会为你提供有关摄影作品的定价、报酬的策略性谈判、使用适当的合同格式和维护版权利益等方
面的丰富信息。
本书介绍的方法和技巧来自于多种渠道，包括对一些专家的采访。
所有这些信息都将有助于提高你的经营手段。
    上述一切都蕴含在对摄影的广义理解中，即以“大视野”将摄影工作视为一种经营活动。
也就是说，在你整个的职业生涯中，你要利用商业规则去与你的客户谈判，去销售你的作品和推销人
自己。
使用“大视野”中阐述的知识是你最可靠的选择。
依靠它，你将会有一种舒适的生活，并且使自己成为一个同时具备创造力和商业头脑的摄影师。
    请阅读一下本书的目录。
对于你想进一步了解经营方法，可找到相关章节，熟读并掌握。
这本书包括了有关经营不同类型摄影作品的基本原理、方法和技术，并添加了许多新的内容。
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