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内容概要

接受卡耐基教育的有社会各界人士，其中不乏商界巨擘、军政要员，甚至包括几位美国总统。
卡耐基在实践基础上撰写而成的著作，是人类历史上最畅销的成功励志经典。
他的主要代表作有《人性的弱点全集》、《人性的优点全集》、《语言的突破全集》等。
这些书出版后。
立即风靡全世界。
被誉为“人类出版史上的奇迹”。
    本书汇集了卡耐基的思想精华和最激励人心的内容。
是作者最成功的励志经典荟萃，出版后立即获得了广大读者的热烈欢迎。
只要不断研读本书，相信你也可以发掘自己的无穷潜力，创造辉煌的人生。
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作者简介

　  戴尔·卡耐基，世界著名成功励志大师。
美国“成人教育之父”。
20世纪早期，美国经济陷入萧条，战争和贫困导致人们失去了对美好生活的愿望，而卡耐基独辟蹊径
地开创了一套融演讲、推销、为人处世、智能开发于一体的教育方式，运用社会学和心理学知识，对
人性进行了深刻的探讨和分析。
卡耐基成人教育课堂上讲述的许多普通人通过奋斗获得成功的真实故事，激励了无数陷入迷茫和困境
的人。
帮助他们重新找到了自己的人生。
过上了快乐的生活。
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章节摘录

　　每年夏天，我都要去缅因州钓鱼。
我自己很喜欢吃草莓和奶油，但是我发现鱼儿却喜欢吃小虫子。
所以我钓鱼时，不会想我所喜欢吃的东西，而是琢磨这些鱼儿喜欢吃什么。
我不会在鱼钩上挂上草莓和奶油，而是穿上一条蚯蚓或一只蚱蜢，垂到鱼儿面前，说：“你想吃这个
吗？
”　　当你“钓”人时，为什么不试试同样的道理呢？
　　第一次世界大战期间，英国首相劳埃德·乔治就采用了这种方式。
有人问他，当其他在战争年代成为领袖的人，例如威尔逊、奥兰多及克里孟梭都被世人遗忘时，为什
么他还能够大权在握。
他回答说，如果他执权有术，那可能是因为他很早就明白了一个道理：要想钓到鱼，鱼饵必须适合鱼
的口味！
　　为什么我们总是对自己的需要大加谈论呢？
这可是孩子似的荒谬做法。
当然，你关心的是自己的需要，而且对自己的需要永远都会感兴趣。
但别人却不这样。
别人都像你一样，只会对自己的需要感兴趣。
　　所以，世界上能够影响他人的唯一方法，就是谈论他们的需要，并告诉他们如何去获得它。
　　当你明天打算让某个人去做什么事的时候，一定要记住这一点。
例如，当你不希望你的孩子吸烟时，那么不要训斥他，也不要对他讲你想什么。
你只需让他知道，吸烟会使他不能加入篮球队，或不能赢得百米赛跑。
　　不论你是对待孩子还是小牛或黑猩猩，这条原则都必须牢记。
例如，有一天爱默生和他的儿子想将一头小牛赶进牛棚。
但他们犯了一个常识性的错误，他们只想达到自己的目的：爱默生在后面推小牛，他儿子则在前面拉
小牛。
但正如他们自己一样，这头小牛也只想它自己所要的，所以它蹬紧四腿，顽固地不肯离开原来的地方
。
一位爱尔兰女仆看到了这个僵持的场面。
尽管她不会写什么东西，但她至少比爱默生更了解马和牛的性格。
她知道小牛想要什么，于是她把拇指伸进小牛的口中，一边让小牛吮吸她的手指，一边将它轻轻地引
进牛棚。
　　从你来到这个世界起，你的每一种行为都是出自你的需求。
你为什么要给红十字会捐一大笔钱？
不错，这个行为仍不例外。
你之所以捐钱给红十字会，是因为你也想伸出援助之手，要做一件善良无私的神圣之事。
《圣经》中说：“既然你此举是为我的弟兄们做的，也就是为我做的。
”　　假如你行善的感觉比不上你对钱的喜爱，那你绝对不会捐款。
当然，你也许会因为不好意思拒绝，或因为一个主顾请你捐，你才去捐款。
但有一点是可以肯定的，那就是你是为了满足某种需要而捐款的。
　　奥弗斯特里特在他那本极具启发性的著作《影响人类的行为》中说：“行动源于我们的基本欲望
⋯⋯无论是在商业、家庭、学校中，还是在政治中，对那些想劝导别人的人来说，我所能给的最好的
建议，就是首先要激发别人的需求。
如果能做到这点，就可以如鱼得水；否则办不成任何事情。
”　　安德鲁·卡内基是一个贫苦的苏格兰少年。
他刚开始工作的时候，每小时只挣两美分，可是他后来竟捐赠了3.6 5亿美元。
这是因为他很早就明白，影响他人的唯一方法，就是谈论对方的需要。
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尽管他只读过4年书，但他学会了如何与人相处。
　　例如，他的嫂嫂因为她的两个儿子而忧劳成疾。
他们在耶鲁大学读书，但却一心忙自己的事情，连信都不给家里写，而他们母亲写给他们的充满焦虑
的信，他们也不愿回复。
　　于是，卡内基打了100美元的赌，说他不必请求回信，就可以得到他们的回信。
有人和他打了这个赌。
他给两个侄子写了一封信，在信后附带说给他们每人寄一张5美元的钞票。
　　不过，卡内基并没将钱装入信封里面。
　　他们果然回信了，信中谢谢“亲爱的安德鲁叔叔给我们的来信，但⋯⋯”——我想下面的内容读
者一猜就知道了。
　　另一个例子来自我班上一位俄亥俄州克利夫兰市的学员史丹·诺瓦克。
一天晚上，史丹下班回家后，发现小儿子迪米在客厅的地板上打滚，又哭又闹的。
原来，迪米第二天就要去幼儿园了，但他不愿去。
如果是平时，史丹肯定会将迪米叫到房间，命令他最好还是去幼儿园，他别无选择。
但史丹这天晚上意识到这样并不能让迪米带着好心情去幼儿园。
于是史丹坐了下来，心想：“如果我是迪米，为什么会高高兴兴地去幼儿园呢？
”他和夫人一起将迪米将在幼儿园所乐意做的事情列了一张表，例如手指画画、唱歌、交朋友等。
然后，他们开始采取行动。
“我和我夫人、我的另一个儿子鲍勃开始在厨房的桌子上用手指画画，而且很开心。
没过多久，迪米就站在墙角偷看我们，然后请求参加我们的活动。
‘不行，你必须先去幼儿园学习用手指画画。
’我用他能够听得懂的话，以最大的热情向他解释那张表上所列的各种有趣的事情，并告诉他会在幼
儿园得到这些乐趣。
第二天早上，我本以为我是第一个起床的人，可是下楼后发现迪米竟坐在客厅的沙发上睡了一个晚上
。
我问：‘你怎么睡在这里？
’他说：‘我在等着去幼儿园。
我可不想迟到。
’你看，我们全家已经激起了迪米内心强烈的愿望，而若采取讨论或强迫的办法是根本无济于事的。
”　　⋯⋯
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编辑推荐

《人性的弱点全集(白金珍藏版)》由天津社会科学院出版社出版。
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