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前言

本书不同于通常那些以松下幸之助的传记和轶事为中心的著作，虽对以上内容亦有所触及。
但主要挑选了三四十岁的商务人士直面的严峻商务问题，以松下幸之助式的思考法或成功法则来一一
进行解读。
    幸之助尽管享有“经营之神”的美誉，却绝非遥不可及、高高在上。
他也是个有着贫困、无学历、病弱、胆怯等弱点的普通人。
然而，他为何能获得如此的成功呢？
    原因在于，面对每个商务案例，他的思考方式总有那么“一点点”不同寻常之处。
当然。
他有自成一派的独特想法，但细细琢磨。
不少想法却也再平常不过。
    这些思考法都遵循着万物的道理，您会发现“如此这般我也能做到”。
    本书精选了59条幸之助的思考法、成功法则，分别介绍了当事人的原话和实际的行动。
循着前人成功的足迹，配合适当的图例来为各位读者进行浅显易懂的讲解。
利用空闲时间阅读本书，做一番思考，您或许会有更深层的理解或是更自我的解读，从而形成一套只
属于您的应用法。
    另外，本书中每条思考法的最后都有“Let's Try”环节，为您提供了将该条思考法应用到现实商务案
例中去的建议。
    实际上，书中的绝大部分内容都是我与众多商务人士的实践所得，大家纷纷为这意想不到的成果—
—“开启自我革新与商务发展之门的钥匙”——而感动。
    本书若能获得各位读者的活用。
我将深感欣慰。
    大西宏
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内容概要

　　Panasonic创始人松下幸之助，是日本引以为傲的世界级“经营之神”。
为何，这个弱不禁风又没学历的人，会获得如此巨大的成功呢？

　　《世界上最伟大的商务思考术》作者曾受到松下幸之助的直接指导，他细心观察了松下先生闪烁
着智慧的经营行为，严格挑选了其富有代表性的掌握精神力、人际关系力、工作力、领导力、经营力
以及赢利力的思考法，配合适当、生动的图解，为当今的商务人士解说出了一套切实有效的方法论。
阅读《世界上最伟大的商务思考术》，掌握松下幸之助的思考方式，你将轻松开启自我革新之门，掌
控商务发展密码。
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作者简介

　　大西宏，日本著名经营顾问。
原松下商学院院长，松下流通研修所代表。
大阪大学经济学系毕业后进入松下电器产业工作，任东京等地五个经销公司总经理，受松下幸之助的
直接指导。
1993年，成为关西外国语大学的教授，讲授经营学。
目前他以日本人才开发中心特别顾问的身份，活跃于演讲与培训领域。

　　主要著作有《松下幸之助的“成功之力”》、《若是松下幸之助，现在会如何行动？
》、《自由与强制的领导艺术》等。
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书籍目录

前言
第1章 掌握“精神力”的思考法
＊抱持强烈“愿望”，满怀确凿“信心”
＊将欲望转化为能量
＊逼迫自己
＊从自身找原因
＊活用弱项
＊越是悲观越能乐观
＊坚信他力，激活人生
＊“下雨了就打伞”
＊“人间正道”的观念
＊回归自然
＊不过分预估结果，愚直行事
＊全情热衷
第2章 掌握“人际关系力”的思考法
 ＊积极倾听
＊努力理解、体会反对意见
＊接纳一切
＊直言不讳
＊知人知面知心
＊以理判断，以情动人
＊有爱助人行
第3章 掌握“工作力”的思考法
＊“因为做不到，所以做得到”的观念
＊遇到矛盾就“双管齐下”的观念
＊集中精神，把寻常当做不寻常
＊“只有一个问题”的观念
＊知识不代表一切
＊磨炼演技
＊贯彻“令对方获益”的原则
＊把公司看做“自己的公司”
第4章 掌握“领导力”的思考法
＊严格的上意下达与权限委让
＊尝试任命“没有信心任用”的人
＊犹豫不决也无妨
＊令言行一致
＊分享成败经验
＊令权威更权威
＊“凡人”令“凡人”非凡
＊多夸一句，多训一句
＊给人动力，催人思考
＊令性格各异的同事擦出火花
＊做个教育者
第5章 掌握“经营力”的思考法
＊以人类力来经营
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＊“经营是门艺术”的观念
＊遵循自然的法则
＊推销经营理念
＊常变常新
＊众人拾柴火焰高
＊激发无限智慧
＊拘泥于“自我风格”
＊活用不景气与危机
＊具备预知能力
＊坚守现场
＊发挥中小企业的优势
＊描绘宏伟蓝图
第6章 掌握“赢利力”的思考法
＊不忘“商人本”
＊“世人皆客”的观念
＊不搞随意的降价与提价
＊令营业额翻倍
＊复制他人且令他人无法复制
＊建起经营的水库
＊“果断出手”但不“低价贱卖”
＊术业专攻，无限扩展
后记
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章节摘录
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后记

作为现场负责人，尤其是三十岁到四十岁这个阶段，不论人生经历还是商场经验，松下幸之助对我的
巨大影响都超过了我的父亲。
我的上司和前辈也都是从松下电器的摇篮期开始便得到了他手把手的指导。
    不仅如此，松下幸之助最后一任秘书六笠正弘，我总是能从他那里源源不断地了解到松下幸之助生
前的各种样貌；松下社会科学振兴财团松下资料馆的川越森雄馆长，我从他那里获得了丰富的资料；
松下电器客员会的各位前辈和同仁，为我提供了宝贵的隐秘资料。
在此，我想对他们表示由衷的感谢。
    此外，遵从描写历史人物的惯例，本文中的松下幸之助都请允许我用“幸之助”来称呼。
    大西宏
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编辑推荐

《世界上最伟大的商务思考术:图解松下幸之助的经营哲学》编辑推荐：1.思路不对，再多努力也白费
。
2.你需要学习松下幸之助最伟大的商务思考术。
3.59条法则助你开启自我革新之门，掌控商务发展密码。

Page 9



第一图书网, tushu007.com
<<世界上最伟大的商务思考术>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 10


