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内容概要

　　特许加盟时下正在成为一个越来越时髦的词儿，放眼望去，遍布大街小巷的美容店、洗衣店、冲
印店、头饰店、服装店、眼镜店大都是招牌似曾相识的加盟店。
打开电脑，“8万元回本”、“让你自己做老板”的“诚邀加盟”广告更是铺天盖地。
　　但是在这些诱人的广告下隐藏着许多防不胜防的陷阱：有不少企业利用虚假广告宣传（如高收益
、高回报）招募加盟者，骗取加盟者的加盟金；有的甚至借特许加盟的名义从事国家明令禁止的传销
活动；有的特许企业的企业文化、管理团队、资金实力、管理基础都还比较薄弱，却盲目扩张，导致
连锁店的数量到了一定规模就失去了控制力；有的企业第一年参加每年5月举行的“特许经营展”，
第二年经营状况就出了问题⋯⋯　　然而，目前全国各地特许加盟的招商活动仍如火如荼，中小投资
者究竟该如何保障自己的权益呢？
　　《加盟商：我选择我赢利》就是从以上背景出发，告诉创业者：　　什么是特许经营；　　怎样
评判自己进入特许经营的适应性；　　如何选择加盟行业，如何选择加盟企业，如何不被加盟广告迷
惑，如何了解加盟企业的实力及相关使用产品的品质、人员素质状况、投资回报周期等相关情况；　
　在选择加入某一特许体系后，如何进入财务，人员、店面、收订货等日常管理；　　如何解决与特
许企业之间的争端；　　如何通过特许体系更轻松地赚钱；　　如何开展多店经营，如何扩张自己的
加盟店。
　　《加盟商：我选择我赢利》的内容非常实用，极具可操作性，对创业者选择特许行业、企业及运
作自己的加盟店将大有裨益，对现有加盟者而言，在解决争端、延续并扩张自己的加盟规模方面也能
找到完善的解决方案。
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