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内容概要

　　书中那诙谐的语言，使你一篇篇读起来备感轻松；简短的文字，却把一个个复杂的理论诠释得能
俗易懂，即使不是做主管的一般职员，也会觉得获益匪浅。
作者在讲述管理理论的同时，融入了许多做人的哲理，看似不经意的一句戏言，其实蕴涵着十分深刻
的道理。
　　在《一品营主管》一书中，作者开篇就将“营销”这个被一些专家忽悠得高深莫测、让一般人也
觉得神秘兮兮的东西，用大白话归纳总结得干净利落。
　　作者并没有用什么大道理，都是生活中的朴实语言，却将该讲的道理在你不经意的时候传达给了
你。
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书籍目录

第1篇  解剖营销  1、营销就是卖自己  2、顾客的目的是花钱  3、顾客花钱的目的（一）  4、顾客花钱的
目的（二）  5、顾客花钱的目的（三）  6、买亦有道  7、卖亦有道  8、看人打发  9、画虎难画骨  10、
卖无常形，看人打发  11、卖有境界，冰火两重天  12、卖无标准，赚钱为本  13、卖一时不能卖一世  14
、名牌未必赚大钱  15、货要真价需实  16、遇强先弱  17、礼义廉耻  18、遇到扯烂污的主儿了  19、千
万别亏  20、和尚洗头用飘柔  21、琵琶可以随意弹  22、买椟就是要还珠  23、时髦做派  24、买不买看
心情  25、愿买原则  26、服务是铒  27、先把前台理顺了  28、知已不如知彼  29、上帝的震怒  30、跟上
帝一起玩  31、有时候不一定要买  32、老主顾与新主顾  33、占有一些就足够了  34、千万别长出狗跟  
35、买得方便  ⋯⋯第2篇  营销策略第3篇  成人在事第4篇  主管意识第5篇  成败英雄后记
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媒体关注与评论

书评营销的任务是卖东西，顾客的宗旨是买东西。
天下没哪个傻瓜会拿钱砸水响，钱不好挣所以也不原扔，既然非花不可，那一定要花得痛快花得舒坦
。
    一旦品牌形成了，你就更要坚持到底了，保证一贯的品质。
有些行业，甚至还需要坚持传统的工艺。
    一个优秀的营销团队，不一定能永远优秀下去；一个糟糕的营销财队，不一定永远一事无成。
这要看你是怎么带领。
    工作态度，从他的工作结果中判断，看他是认真看他是否敬业看他是否在卖命，工作态度不错的人
，是当前最用得着的人。
    企业与企业之间无论哪种方式的联盟，都是因为利益而盟的，你在选择盟友时一定要权衡清楚，他
到底有多大实力，有没有利用价值，能不能实现你想要的结果。
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