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内容概要

本书再现了作者由一位普通业务员成长为百万圆桌顶尖会员理事会主席的历程。
成功的必胜信念、简单实用的营销技巧已随着世界不同文字广泛传播，激励着成千上万追梦的人得到
更好的经验，取得更好的业绩!
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作者简介

托尼·高登生于1946年，早年结束一段不甚顺利的学校生涯后，初时从事零售业，22岁时开始从事寿
险销售，尽管遭到家人的反对，他还是坚持到底，不惧艰难昂首向前。

    他早期在寿险行业中的业绩，一直是在一般业务员的水平之下，他自己也承认前八年都是挣扎过来
的，收入仅够糊口。
甚至有一段时间，他之所以留在这个行业里，只是因为找不带其他工作。

    突然有一天，他漫长的学徒生涯结束了，他找到了目标、信心以及决心，从而达到了事业的顶峰。

    他于1977年获得百万圆桌协会的会员资格，1978年获得该协会顶尖会员的资格；1989年他被邀请担任
圆桌协会顶尖会员主席，2001年他成为了圆桌协会第一位来自北美以外地区的主席。

托尼参加寿险协会(不列颠及爱尔兰寿险核保人协会)多年，曾当选该协会1984/85年任期的会长。

    托尼笑称自己是一名笨学生，但是一旦学会就永远不会忘记。
他26年以来一直保持着超人的业绩水平。
无论是销售还是管理，托尼相信成功是不简单的机遇。

    敬业和良好的习惯是成功的基石。
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媒体关注与评论

书评这是一本重要的读物，其中充满了伟大构想。
托尼．高登是我们这一行里的超级明星之一，他的销售观念既基本，又容易传授，任何人只要采用这
些观念，业绩量一定会提高。
                                              Norman G.Levine     托尼发现了成功的主要因素：努力工作、知识，与人沟通的
技巧。
他在书里详细列举了如何对这些要素进行有创意的运用。
任何人想要在这一行里卓越超群，本书不可不读。
                                               Lyle L.Blessman
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编辑推荐

　　这是一本重要的读物，其中充满了伟大构想。
托尼．高登是我们这一行里的超级明星之一，他的销售观念既基本，又容易传授，任何人只要采用这
些观念，业绩量一定会提高。
　　NormanG.Levine　　托尼发现了成功的主要因素：努力工作、知识，与人沟通的技巧。
他在书里详细列举了如何对这些要素进行有创意的运用。
任何人想要在这一行里卓越超群，本书不可不读。
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