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内容概要

生意人的行为都离不开人性与利益两把标尺。
他们不仅要遵守公开的制度，还要遵守生意场中的游戏规划。
显规则是地上河，潜规则是地下河，看不见，但更汹涌。
    生意场上的潜规则丰富、复杂，但对于一个想要获取成功的生意人来说又至关重要、不可或缺。
生意人做人、做事的学问既深不可测、也不可尽数，但是总有一些秘密值得去探询、挖掘和运用。
任何一个精明的中国生意人都懂得这样一个道理：不仅要遵守法律制度、道德规范，还要顺应中国人
的处世风格，遵守自己行为规则中不言自明的信念。
同时，生意人也不必总是单纯地适应潜规则，打破对自己不利的潜规则、创造对自己有利的新规则。
    本书的精髓在于：围绕生意人的行为和目的，揭示潜规则、运用潜规则。
翻开这本书，你的思路就会豁然开朗；通读这本书，你将会成为生意场中的高手！
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书籍目录

隐忍术：纵横生意场必备的潜质　顺应中国人的处世风格　逆境中要保持竞争的心态　沉默是种大智
慧　赚钱不拘法，需抱平常心　神给人两只耳朵，一张嘴巴　将军赶路，不追小兔　疯子向前一步就
是伟人　无容人之量，难成大事　妥协是成功的艺术　打破常规，提升交际形象　形式比内容重要　
精明生意人要牢记的７个准则　发展才是硬道理驭人术：先擒人心，后可取财　自助者智，助人者高
　给好马一片赛场　人心如水，与其堵不如疏　赞美是一个“放大器”　使用“自己人”的原则　打
气而不打击　“见风使舵”者，方能乘风破浪　逆摸是虎，顺摸成猫　有了甜头才有人嚼　巧妙暗示
，保住对方的面子　“挖墙脚”是获取人才的一条捷径　山姆·沃尔顿的１０大成功经营规则　彼得
原理：用人之长的四忌四诀　激发热情的６个方法　助你羸得人才战的１１种武器鹰眼术：看得越清
，出手越稳防御术：直接降低对手的杀伤力外交术：在荒漠上打一口饮水井进攻术：猎财更需必杀技
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章节摘录

　　中国精明的生意人都懂得这样一个道理：了解、顺应中国人的处世风格　　，才能在中国人的商
圈里生存、发展、赢利。
重视人情、注重形式、不愿当　　面得罪人⋯⋯的确，中国人喜欢用阴柔的方式生活。
不管你是否喜欢这种处　　世方式，身为中国的生意人，要在与中国人的生意交往中获得利润，就必
须　　要了解、顺应中国人的处世风格，否则就会陷入艰难的境地。
　　首先，中国人的社会是一个重视人情的社会，很多生意场上的成败，就　　是因为人情，才变得
更加玄妙莫测。
为什么有的人去做一笔并没有多大利益　　的生意，反而特别有热情呢?在中国，获取“人情”是做人
做事的一种方法　　，是立足社会的一种力量、一种武器，更是一种负担!而这其中的奥妙得失　　，
全需用心体会!　　其次，成功的生意人必须注意某些人“表里不一”的个性倾向，也就是　　说，嘴
上说的和心里想的，在你面前和在你背后的，常常不一样。
例如，应　　酬的话可以不必全放在心上；例如，有的人心里急着要和人家签合同，嘴巴　　却又客
气得要命。
一副拒人于千里之外的姿态。
所以你眼睛看到的，耳朵听　　到的，不能太天真地相信，至于你听到看到的是真是假，你自己得花
一些工　　夫去了解!　　再其次是中国人不喜欢当面得罪人，即使心里已经对对方极为不满，见　　
面还会打哈哈，互相吹捧一番，甚至还彼此“退让”，有礼谦虚得要命。
但　　一转身，双方都互相来暗的，因为这样双方都抓不到对方的把柄，还可“和　　平共存”，否
则撕破脸，反而难混了。
古语说：“明枪易躲，暗箭难防。
”　　更何况“暗箭”远比“明枪”来得多!　　另外，中国人喜欢拐着弯说话，这也是为了不当面得
罪人。
当众称赞其　　他人，偏偏不提你，这就是在骂你了!在言语中藏着一两个暗示的字眼，意　　思是你
该告辞了、退位了。
这种字眼不会很难“解读”，但一疏忽就会错过　　而不知其另有用意。
所以，如果觉得来人的话有些“异常”，你就要仔细玩　　味其中的用意了。
　　中国人的处世风格其实远不止这些，了解了这些处世风格，就不难在中　　国人的社会中生存。
但是对于生意人而言，光了解还是不够的，还要善于利　　用这些规则，才能使自己在生意场上的为
人处世都游刃有余，至少，也要懂　　得顺应中国人的处世风格!
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编辑推荐

　　学会做一件事，就是掌握并熟练运用其中的规律以达到自已的目标；要学会做生意，就必须了解
并掌握生意场中的潜规划。
　　不懂得生意场中游戏规划的人，很难被其他生意人接纳；而深谙其中妙道的人，身处弱势也可以
战胜强势、白手亦能起家。
　　适应规则的更高境界是改变规则或创造新的规则。
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