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内容概要

如何创造出非凡的销售业绩,利用非常规策略实现常规目标 以最少的投资谋求最大的回报。

销售顾问比尔·加拉格尔博士、奥维尔·雷·威尔逊与游击营销，畅销书作者杰伊·康拉德·莱文森
联袂推出这本经典销售指南。
 
本书通过利用心理学领域内最新的突破，为每一位身处今日竞争激烈的环境中的销售人员量身定做适
合每一位有潜力的顾客个性的策略。
任何销售人员从本书都可以找到合适销售每一阶段的实用的点子，用来增加公司的销售额和个人收入
。
无论你销售的是产品还是服务，要在这种新销售环境中生存下来，就必须具备本书提供的销售新技能
和非传统销售策略。
 
 
“这是一本行文明快、简单易行的销售书，书中许多实用的点子和技巧，任何人都可以用来增加公司
销售额和个人收入。
每一位身处今日竞争激烈的市场中的销售人员都应该从头至尾通读本书。
它将使你独占鳌头。
” 
——布赖恩·特雷西，布赖恩·特雷西学习系统总裁 
“《游击销售》是我读过的最好的一本的销售书，它涵盖了所有最新的销售原则。
它不仅仅只让你知道这些原则而已，而且还指导你怎么去运用。
” 
——卡韦特·罗伯特，国家演讲协会荣誉会长 
“《游击销售》有许多很好的主意，能帮助每一位销售人员在销售各个阶段胜出。
可以说，凡配备本书的销售人员都能产生全赢——惟独竞争除外。
” 
——托尼·阿勒桑德拉，《非操纵性销售》的作者 
“游击”的核心理念在于： 
在激烈的市场营销中，打破常规，运用新、奇、特的点子，不靠大肆宣传和花费，充分利用有限的资
源，以最少的投资谋求最大的回报。

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<游击销售>>

作者简介

杰伊·康拉德·莱文森，游击营销国际总裁，曾在世界各地的著名公司、培训机构和一流院校举办过
无数次游击营销讲座。
曾著有“游击”系列等多部畅销书。
 比尔·加拉格尔，哲学博士，销售培训专家和管理顾问。
 奥维尔·雷·威尔逊，演讲大师和销售研究班负责人。
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媒体关注与评论

书评如何创造出非凡的销售业绩,利用非常规策略实现常规目标 以最少的投资谋求最大的回报。
    销售顾问比尔·加拉格尔博士、奥维尔·雷·威尔逊与游击营销，畅销书作者杰伊·康拉德·莱文
森联袂推出这本经典销售指南。
     “这是一本行文明快、简单易行的销售书，书中许多实用的点子和技巧，任何人都可以用来增加公
司销售额和个人收入。
每一位身处今日竞争激烈的市场中的销售人员都应该从头至尾通读本书。
它将使你独占鳌头。
”                 ——布赖恩·特雷西，布赖恩·特雷西学习系统总裁     “《游击销售》是我读过的最好的
一本的销售书，它涵盖了所有最新的销售原则。
它不仅仅只让你知道这些原则而已，而且还指导你怎么去运用。
”                            ——卡韦特·罗伯特，国家演讲协会荣誉会长     “《游击销售》有许多很好的主意，
能帮助每一位销售人员在销售各个阶段胜出。
可以说，凡配备本书的销售人员都能产生全赢——惟独竞争除外。
”      ——托尼·阿勒桑德拉，《非操纵性销售》的作者     “游击”的核心理念在于：     在激烈的市场
营销中，打破常规，运用新、奇、特的点子，不靠大肆宣传和花费，充分利用有限的资源，以最少的
投资谋求最大的回报。
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编辑推荐

如何创造出非凡的销售业绩,利用非常规策略实现常规目标 以最少的投资谋求最大的回报。
销售顾问比尔·加拉格尔博士、奥维尔·雷·威尔逊与游击营销，畅销书作者杰伊·康拉德·莱文森
联袂推出这本经典销售指南。
 本书通过利用心理学领域内最新的突破，为每一位身处今日竞争激烈的环境中的销售人员量身定做适
合每一位有潜力的顾客个性的策略。
任何销售人员从本书都可以找到合适销售每一阶段的实用的点子，用来增加公司的销售额和个人收入
。
无论你销售的是产品还是服务，要在这种新销售环境中生存下来，就必须具备本书提供的销售新技能
和非传统销售策略。
  “这是一本行文明快、简单易行的销售书，书中许多实用的点子和技巧，任何人都可以用来增加公
司销售额和个人收入。
每一位身处今日竞争激烈的市场中的销售人员都应该从头至尾通读本书。
它将使你独占鳌头。
” ——布赖恩·特雷西，布赖恩·特雷西学习系统总裁 “《游击销售》是我读过的最好的一本的销
售书，它涵盖了所有最新的销售原则。
它不仅仅只让你知道这些原则而已，而且还指导你怎么去运用。
” ——卡韦特·罗伯特，国家演讲协会荣誉会长 “《游击销售》有许多很好的主意，能帮助每一位
销售人员在销售各个阶段胜出。
可以说，凡配备本书的销售人员都能产生全赢——惟独竞争除外。
” ——托尼·阿勒桑德拉，《非操纵性销售》的作者 “游击”的核心理念在于： 在激烈的市场营销
中，打破常规，运用新、奇、特的点子，不靠大肆宣传和花费，充分利用有限的资源，以最少的投资
谋求最大的回报。
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