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内容概要

从未被提及的成功秘径，逆向维的境界，一部不在乎你手里的牌是否够好，而在乎于教你把一手坏牌
如何玩得好的智慧书。
与传统的成功学将要素讲的过于丰姿卓约不同，本书不求冠冕，但求有用；强调的是，在这个社会中
你出于劣势或优势地位并不重要，重要的是你是否有光脚人的心态。
　　一次酒后闲聊，谈及商业成功话题，一位在高校任教的朋友说：“为什么智商高的，比不上智商
低的？
为什么读书多的，比不上读书少的？
为什么成功特别偏爱‘光脚人’呢？
”　　这位高智商的朋友，曾经带着对那些“智商”不高的成功人士的羡慕与不服下海经商，不料没
有几个回合便败下阵来，还带着累累的伤痕。
　　他困惑的表情，给我留下了极为深刻的印象。
因为，我也曾有过类似的困惑。
太多人同样的疑问，引起了我极大的兴趣，于是，它便成了我的研究“课题”。
经过2年时间和对大量的成功与失败的案例调查分析，我发现成功者多是“光脚人”出身，即使有的
出自豪门，他们也不乏“光脚人”的心态。
结论是惊人的：“光脚人”离成功最近，光脚人心态是成功的最重要因素！
　　那么，光脚人的优势究竟体现在何处？
　　或许下面两个著名的案例有助于解答这一疑问。
　　华人首富李嘉诚在六十年代香港楼市几近“崩盘”时，拿出全部资金收购楼盘。
当时人们说他是“傻子”、“疯子”，后来他正因此举才大获成功的。
世界首富比尔·盖茨宁愿放弃在哈佛大学的深造机会，中途辍学，搞起了当时无异于画饼充饥的电脑
软件开发。
没有人说他是明智的，他后来的辉煌却正建立在这种“ 愚蠢”上。
　　事实证明，成功并不像人一样媚俗，嫌贫爱富；也不会狗眼看人低，计较贤愚。
它只钟情于挚爱它的人，有一般傻劲的人，没有退路的人，而这恰恰是“光脚人”或“光脚人心态”
所固有的“优势”。
　　这个结论虽和主流成功学的教义相违，但它对成功的现象和本质却有了最准确的诠释。
与传统成功学强调不能把所有的鸡蛋放在同一个篮子里不同，强调的正是敢于把所有的鸡蛋放在同一
个篮子里的“赌性”，才是成功的要件。
　　只要我们走出传统成功学的华丽迷宫，便不难发现事实的真相：“韧”比“巧”好，“搏”比“
稳”强，“手”比“头”高；原始才能比后天修炼更重要。
　　本书通过对古今中外大量成功案例的分析体悟，表达出的观点是对传统成功学的完全颠覆，强调
的是，在这个社会中你处于劣势或优势地位并不重要，重要的是你是否具有光脚人的心态。
　　我想起了那则古老的故事——龟兔赛跑。
与乌龟相较具有全面优势的兔子，输在哪里？
兔子没有乌龟的坚韧与对目标的执着，没有乌龟的疯狂与单纯；兔子输在太过聪明和它巨大的优势上
。
　　是啊，我们常常不是败在自己的劣势上，而是败在对自己的优势不自知之上。
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书籍目录

第一章　面对机遇——敢于铤而走险　当错误形成铁序时，你最难发现它是一种错误　　1.自不量力
未必错　　2.成功偏爱疯狂　　3.自信天下第一　　4.看问题简单的人距成功最近　　5.“黄金”只在
人迹罕见处　　6.财富青睐勇者　　7.能达到目标的方法就是好方法　　8.赌性，成功的小兄弟　　9.
劣势未必就是弱势　　10.绝不当多数派第二章　面对困境——不要留有退路　钝到极点的刀更有来伤
力，因为它是锤子。
　　11.狡兔三窟，不如一窟　　12.人生关键在于最后一击　　13.学会苦中作乐　　14.事实能击败所
有真理　　15.苦难可以让愚人头脑清醒　　16.把自己看得轻些　　17.主心骨不可缺　　18.经验往往
是陷阱　　19.不按常理出牌　　20.以“善”牟利第三章　面对对手——要勇于决战　能够抵达天堂都
是路。
　　21.没有天敌的动物往往最先灭绝　　22.愚人更有竞争力　　23.成功不在有理　　24.本事不用太
多　　25.知足难以长乐　　26.向弱者学习　　27.把羞辱化为动力　　28.最重要的规则就是打破规则
　　29.出人头地不能“乘”　　30.拼命也是大本钱第四章　面对成功——知识分子的败因　⋯⋯
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