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内容概要

　　晋江水绵绵，家乡情依依。
为了凝心聚力，顺应海内外晋江人守望相助、共谋发展的需要，晋江人先后发起成立了世界晋江同乡
总会、晋江市海外联谊会、世界晋江青年联谊会以及各种大大小小的乡会、商会组织。
而晋江市海外联谊会和晋江经济报社，则联手在《天下晋江人（一编）》创办“天下晋江人”版面，
积极地为他们鼓与呼，既宣传了各界海内外晋江人的精英，又为他们的互融互通、增进交流搭起了一
个广阔的平台。
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世代代办好季延中学李惠珍：谁说女子不如男柯君恒：儒商风范爱国爱乡柯千衙：造福社会幸福自己
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为流淌着晋江的血液施纯程：将中国轮胎打入菲律宾市场姚建年：爱母校，爱得如此深沉黄爱华、黄
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晋江SM广场是我的祖厝施子清：赤子之心不浊者清许健康：一条出生于晋江的“金龙蔡天宝：叱咤新
加坡地产界蔡锦淞：这份情牵绕了我一辈子颜延龄：“爱拼敢赢”，时刻准备着后记
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章节摘录

　　“施维雄做事很果断，只要下了决定，就会立马去执行。
几天前，我向他建议扩大几条生产线，现在，设备就已在购置中了。
”怡高集团的高管许文雄与施维雄是南侨中学的同学，说起施维雄做事的果断和白手起家的勤奋，许
文雄打心眼里佩服他。
1981年，施维雄抵达香港后，由于语言不通，在香港的3个月内换了两次工作。
这位不到20岁的年轻代课老师吃尽了苦头，甚至萌生了打道回府的想法，最后还是在朋友的鼓励下留
在香港。
当第三个月接到的第三份工作时，施维雄破釜沉舟：既然要留下，就要适应环境。
施维雄先强迫自己学习粤语和英文，充分利用晚上的休息时间到夜校攻读各类教程。
“有一次，老板问我是否需要用普通话与我沟通，我说不需要，用广东话就可以。
仅三个月的时间，我不仅学会了听粤语，并且很快懂得讲粤语和英文。
”就这样，施维雄在一家玩具厂扎下根来，先后做过文员、业务员和经理。
1989年，他自立门户，成立了怡高实业公司，并很快在广东省中山市建立了生产基地。
凭着对玩具行业的熟悉和精准的判断，2001年，怡高从一个代产代销别人产品的小公司，发展到拥有
国际知名品牌和自主知识产权、产品远销九十多个国家和地区的跨国集团公司。
　　危机一定伴随着新的商机作为一家大型的出口型企业，怡高集团的玩具畅销欧美，产品远销九十
多个国家和地区。
然而，原材料价格不断增长⋯⋯在诸多不利因素的影响下，许多出口型企业面临产量不减、利润却愈
来愈薄的尴尬局面。
对于外部环境的变化，施维雄没有感到过多的压力，反而把它当做一种机遇——企业如何抓住这个机
遇大展拳脚。
“有压力才有机遇，这是企业做大做强的一个机会。
无论做什么事，我们都要看得远一点。
”对未来，施维雄信心十足。
不过，他的信心并不是毫无来由的。
因为，类似的情景曾出现在1997年。
当时，受金融风暴的影响，不少玩具企业纷纷停业或裁员，市场上主打的电动汽车玩具市场竞争白热
化，价格暴跌。
施维雄同样面临着两难的抉择：是继续加大投资，固守电动汽车玩具市场？
还是彻底放弃，重新购买设备，转型专门经营光学益智玩具？
凭着当过教师的经历，凭着对行业发展的高度敏感，他认定光学益智玩具将更具有发展潜力。
商场如战场，转型未成功的企业，要么减少投资，要么在商战中灰飞烟灭。
而1997年却成了施维雄企业成功转型并出奇制胜的一年。
　　⋯⋯
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