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内容概要

自亚当·斯密以来，《国富论》行世迄今已三百多年，人类社会经历了产业革命、机械化与自动化及
工业时代，正进入以计算机与互联网为核心的数字信息时代。
然而，亚当·斯密的名字却无法磨灭，他以及他身后的一代代经济、管理大师的思想，依然像耀眼的
星辰，闪耀在天空，照亮着人类前行的道路。
    大师们的智慧依然闪耀着光芒，他们的金言隽语值得我们去咀嚼、回味、温习和领会，依然给我们
带来启迪和遐想。
    辑注这套大师金言丛书的目的，就是想与大家一起分享阅读大师、领略睿智的愉悦，并得到些许的
启示和教益。
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章节摘录

书摘6．看不见的手    每个人都力图利用好的资本，使其产出能实现最大的价值。
一般来说，他并不企图增进公共福利，也不知道他实际上所增进的公共福利是多少，他所追求的仅仅
是他个人的利益和所得。
但在他这样做的时候，有一只看不见的手在引导着他去帮助实现另一种目标，这种目标并非是他本意
所要追求的东西。
通过追逐个人利益，增加社会财富，增进社会利益，其效果比他真的想促成社会效益时所能够得到的
那一种要更好。
    [美]亚当·斯密，《国富论》    亚当·斯密关于市场机制运行的见解启发了当代经济学家。
经济学的理论家已经证明，在一定的条件下，完全竞争经济是有效率的。
尽管如此，在经历两个多世纪的实践和思考之后，我们逐渐认识到这一学识的适用范围和现实的局限
性。
我们发现存在着“市场不灵”，而且市场也并不总是产生最有效率的结果。
市场不灵的第一种情况是垄断以及其他形式的不完全竞争；第二种不灵表现为市场的外溢效果或外部
性，如环境污染等。
若这些情况中出现任何一种的话，斯密的看不见的手的原理就会崩溃，政府就会试图干预，以弥补看
不见的手的不足。
    P20-21
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